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Résumé analytique

Acumatica, Oracle NetSuite et Microsoft Dynamics 365 sont trois systemes ERP cloud de premier plan en concurrence sur le segment des

entreprises de taille intermédiaire (ETI). Chaque plateforme a évolué selon des trajectoires différentes et offre des avantages distincts. Notre

analyse révele qu'Acumatica met l'accent sur la flexibilité (déploiement multi-tenant ou cloud privé) et sur un modéle de tarification basé sur la

consommation, sans limite d'utilisateurs (Source: www.houseblend.io) (Source: www.erp-pilot.com). NetSuite est une solution SaaS purement multi-

tenant avec une suite unifiée ( OneWorld congcue pour une évolutivité mondiale (multi-devises, multi-entités) et une intégration poussée avec l'e-
commerce et le CRM ; elle utilise un abonnement de base complété par des frais par utilisateur (Source: www.houseblend.io) (Source:

costbench.com). Dynamics 365 comprend en réalité deux familles : Business Central pour les besoins essentiels des ETI, et Finance & Supply Chain
(anciennement F&O) pour les entreprises complexes et multi-entités. D365 est étroitement intégré a I'écosysteme Microsoft (Azure, Microsoft 365,
Power Platform, IA/Copilot) (Source: www.houseblend.io) (Source: www.erpresearch.com). Les points clés sont les suivants :

Architecture et déploiement : NetSuite et Dynamics 365 sont exclusivement des solutions cloud multi-tenant (bien que Business Central ait des
racines sur site, il évolue vers un modele 100 % cloud) (Source: www.houseblend.io). Acumatica peut fonctionner dans des formats cloud public,
cloud privé ou sur site, offrant aux entreprises une grande flexibilité de déploiement (Source: www.houseblend.io) (Source: softype.com).

Profondeur fonctionnelle : Les trois solutions couvrent les domaines essentiels de la finance, de la chaine d'approvisionnement, de la
distribution et de la comptabilité analytique. NetSuite integre de maniére unique I'e-commerce ( SuiteCommerce et le CRM dans une seule
plateforme, tandis que Dynamics 365 inclut des fonctionnalités CRM riches et des applications sectorielles (Retail, Field Service, etc.) (Source:
www.randgroup.com) (Source: www.erpresearch.com). Acumatica propose des éditions robustes pour la distribution/fabrication et des modules

intégrés spécifiques a l'industrie (Construction, Fabrication, Retail) (Source: www.houseblend.io) (Source: www.businesswire.com).

Licences et tarification : Acumatica facture a la consommation de ressources (transactions, services) avec un nombre illimité d'utilisateurs
(Source: www.erp-pilot.com) (Source: www.houseblend.io). NetSuite facture un abonnement de base d'environ 999 $/mois plus environ 99 a 200
$ par utilisateur (Source: www.houseblend.io) (Source: costbench.com). Dynamics 365 Business Central co(te environ 70 a 100
$/utilisateur/mois (Essentials/Premium), et la suite Finance/Supply Chain environ 210 $/utilisateur/mois (Source: www.houseblend.io). En
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pratique, les déploiements Acumatica pour les grandes ETI coltent souvent entre 100 000 et 500 000 $+ par an (tout compris, pour de grandes
équipes) (Source: www.houseblend.io) (Source: www.erp-pilot.com), tandis qu'un systéme NetSuite ou D365 comparable colte généralement

quelques centaines de milliers de dollars par an en frais d'abonnement.

« IA et innovation : Tous les fournisseurs intégrent désormais largement I'lA. Par exemple, les versions 2025-2026 d'Acumatica ont introduit « Al
Studio » (automatisation de flux de travail low-code) et des assistants de détection d'anomalies (Source: www.businesswire.com).

Oracle/NetSuite se présente comme « le n°1 de 'ERP Cloud IA », langant une place de marché SuiteApp.Al et des analyses IA en 2025 (Source:
www.houseblend.io). Microsoft a intégré Copilot (IA basée sur LLM) dans toutes les applications D365, avec des projets d'ERP « agentic Al » et
des améliorations pour le cloud sectoriel (Source: d365bog.com) (Source: www.erpresearch.com). Les analystes notent que Dynamics est
désormais en téte pour l'intégration de la pile Microsoft (Teams, Power Bl, Excel) et l'innovation rapide en IA, tandis que les forces de NetSuite
résident dans lintégration SaaS de bout en bout et les fonctionnalités financieres mondiales (Source: www.erpresearch.com) (Source:

www.casestudies.com).

« Position sur le marché et performance : Les rapports Gartner/Forrester (2023-2026) placent systématiquement NetSuite et Dynamics 365
parmi les meilleures offres d'ERP cloud, avec Acumatica comme alternative de niche émergente (Source: www.randgroup.com) (Source:
www.erpresearch.com). Les évaluations des utilisateurs sur TrustRadius refletent ce mélange : Acumatica (~8,8/10), Business Central (~8,0),

NetSuite (~8,1), Dynamics 365 Finance (~7,3) (Source: www.trustradius.com) (Source: www.randgroup.com). En pratique, de nombreuses ETI en
croissance (particulierement celles ayant beaucoup d'utilisateurs occasionnels ou des processus uniques) trouvent le modele d'Acumatica sans
limite d'utilisateurs rentable, tandis que les organisations nécessitant une consolidation mondiale ou une intégration Microsoft poussée se

tournent souvent vers NetSuite ou D365 (Source: www.randgroup.com) (Source: www.erpresearch.com).

Dans l'ensemble, aucun produit n'est « le meilleur » pour tous les scénarios d'ETI. Au contraire, chaque ERP domine dans certains domaines.
NetSuite excelle pour les entreprises multi-filiales et les modeles basés sur I'abonnement, Dynamics 365 I'emporte dans les scénarios centrés sur

Microsoft et hautement évolutifs, et Acumatica brille pour les entreprises ayant besoin de flexibilité de déploiement et d'un large acces utilisateur. Le
reste de ce rapport approfondit les comparaisons détaillées, les données et les preuves de cas pour ces conclusions.

Introduction et contexte

Le segment mondial de 'ERP _pour ETI est vaste et en croissance rapide. Un rapport d'étude de marché de 2024 a évalué le marché des ERP pour
entreprises de taille intermédiaire a environ 24 milliards de dollars (chiffre d'affaires 2024) avec un TCAC projeté d'environ 13 % jusqu'en 2030
(Source: www.grandviewresearch.com). Les ETI (souvent définies comme ayant entre 100 et 1 000 employés ou un chiffre d'affaires de 50 a 250

millions de dollars) adoptent de plus en plus des solutions ERP SaaS pour atteindre |'évolutivité, la prévisibilité des codts et la modernisation. Alors
que les DSI des « grandes suites » déployaient autrefois des logiciels sur site, les acheteurs actuels du marché intermédiaire exigent I'agilité du cloud,
des analyses intégrées et une automatisation intelligente — le tout par abonnement.

Acumatica, NetSuite et Dynamics 365 (ainsi que leurs prédécesseurs) ont joué un réle majeur dans ce changement. NetSuite, fondé en 1998
comme |'un des premiers systémes ERP cloud, a été le pionnier de 'ERP SaaS pour les entreprises & croissance rapide. Il a atteint plus de 42 000
clients au milieu des années 2020 (Source: www.randgroup.com) et a été acquis par Oracle en 2016 (une transaction d'environ 9,3 milliards de
dollars) pour renforcer la gamme cloud d'Oracle. L'histoire de 'ERP chez Microsoft remonte aux acquisitions de Great Plains (Dynamics GP) et
Navision (début des années 2000) et au lancement de Dynamics AX (pour les grandes entreprises). En 2016, Microsoft a rebaptisé ses applications
professionnelles cloud Dynamics 365, fusionnant progressivement CRM et ERP. Aujourd'hui, D365 comprend Business Central (I'évolution cloud de
NAV), aux cotés de Finance & Supply Chain Operations (anciennement AX), et un ensemble toujours croissant d'applications modulaires. Acumatica,
fondé en 2008, ciblait les entreprises dépassant la comptabilité de base mais trouvant les modéles ERP par utilisateur trop co(teux. Il a été acquis par
EQT Partners (avec IFS) en 2019, puis par Vista Equity en 2025 (Source: www.geekwire.com) (Source: www.geekwire.com). Acumatica a bati sa
réputation sur des licences illimitées par utilisateur, des suites spécifiques a l'industrie et la flexibilité (offrant un déploiement public, privé ou sur site).

Le contexte du marché intermédiaire favorise les solutions qui équilibrent les capacités de niveau entreprise avec des budgets et une agilité
adaptés. Les considérations clés incluent :

« Colts et licences : Les acheteurs du marché intermédiaire ont souvent une main-d‘ceuvre saisonniére ou de terrain, ce qui rend les licences par
utilisateur colteuses. Les modeles illimités ou adaptables peuvent réduire les codts si de nombreux utilisateurs « légers » sont impliqués.

. Evolutivité et mondialisation : Les entreprises visant une croissance internationale ont besoin de solides capacités multi-devises, multi-livres et
multi-entités. Les solutions cloud avec un support mondial transparent sont privilégiées.

« Fonctionnalités vs complexité : Les entreprises ont besoin d'un support robuste pour la finance, les stocks et les opérations, mais la solution
doit étre implémentable en un an ou deux. Trop de complexité peut faire dérailler les projets des ETI.
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« Adéquation a I'écosystéme : L'intégration avec les systéemes existants (CRM, RH, Microsoft 365, e-commerce) peut influencer les préférences.
Les partenariats et les places de marché étendent les fonctionnalités (BI, analyses, solutions verticales).

« Technologie émergente : Alors que les entreprises recherchent l'efficacité, I'lA/automatisation dans I'ERP (par exemple, moteurs de
recommandation, détection d'anomalies, flux de travail automatisés) est un différenciateur clé d'ici 2026.

Dans ce rapport, nous analysons comment Acumatica, NetSuite et Dynamics 365 s'alignent sur ces besoins du marché intermédiaire. Nous
comparons leurs architectures, leur portée fonctionnelle, leurs options de déploiement, leurs modeéles de tarification et leurs innovations récentes
(notamment I'lA). Dans la mesure du possible, nous citons des données indépendantes, des analyses sectorielles, des avis clients et des exemples
de déploiement réels pour étayer la comparaison.

Chaque section ci-dessous est organisée autour d'une dimension spécifique de I'évaluation ERP. Nous commencons par les architectures de
déploiement et les modéles commerciaux, suivis des comparaisons de fonctionnalités et de modules, des écosystémes
d'intégration/extension, de la tarification et du TCO, des feuilles de route IAlinnovation et des retours d'expérience du marchélutilisateurs.
Nous incluons des études de cas illustrant comment les entreprises du marché intermédiaire ont implémenté chaque ERP. Enfin, nous discutons des
implications et des tendances futures pour la sélection d'un ERP pour ETI.

Architecture de déploiement et technologie

Architecture cloud
Les trois plateformes sont cloud-first, mais leurs architectures différent en termes de multi-tenancy et de flexibilité :

» NetSuite a été congu dés sa création en 1998 comme une solution SaaS entiérement multi-tenant. Chaque client utilise une base de code
commune (aucune option sur site) dans le cloud d'Oracle. Il publie deux mises a jour majeures par an sans effort requis de la part du client
(Source: www.erpresearch.com). Cette approche uniforme et multi-tenant simplifie les mises & niveau mais signifie que chague changement est

appliqué universellement. L'architecture de NetSuite est construite sur la pile d'infrastructure d'Oracle, mettant I'accent sur I'évolutivité pour une
utilisation mondiale. Sa place de marché de SuiteApps étend la plateforme principale.

« Dynamics 365 (a la fois Business Central et Finance & Supply Chain) est également une solution SaaS multi-tenant sur Azure. La stratégie de
Microsoft est « cloud-first » depuis environ 2018 : Business Central n'est désormais disponible qu'en ligne (I'ancien NAV sur site est un héritage),
et Finance/SCM est hébergé sur Azure (AX sur site est en cours d'abandon). Les environnements sont isolés par locataire mais fonctionnent sur
une infrastructure Azure partagée. D365 utilise le modele de données commun de Microsoft et Dataverse (pour l'intégration) en arriére-plan. Les
mises a jour (versions mensuelles ou biannuelles) sont gérées via les politiques de cycle de vie de Microsoft. Comme le résume une source,
D365 est « construit sur Azure » avec une interface utilisateur cohérente entre les applications (Source: www.randgroup.com).

« Acumatica a été construit sur une plateforme cloud .NET « XxRP » qui prend en charge les déploiements multi-tenant et single-tenant. En
pratique, les clients cloud d'Acumatica peuvent étre hébergés soit dans un cloud public (par exemple, I'offre Acumatica Cloud), soit dans un cloud
privé/VPC dédié (AWS/Azure) avec le méme logiciel. Il permet méme des installations entierement sur site pour les clients ayant des besoins
stricts en matiére de résidence des données. Cette flexibilité est relativement unique : les entreprises du marché intermédiaire ayant des besoins
réglementaires ou d'infrastructure personnalisés peuvent choisir une instance de cloud privé. La plateforme Acumatica gére le multi-tenancy en
interne (voir les documents Multitenancy Support) mais ne l'exige pas pour tous les clients.

L'analyse de Houseblend corrobore cela : « NetSuite et Dynamics 365 sont congus comme des services cloud multi-tenant complets, tandis
qu'Acumatica propose a la fois des options de cloud public (AWS/Azure) et de cloud privé/single-tenant » (Source: www.houseblend.io). Un extrait
tabulaire montre que les options de déploiement d'Acumatica incluent explicitement le SaaS, le cloud privé et le sur site (multi- ou single-tenant)
(Source: www.houseblend.io). En bref :

« NetSuite : SaaS uniquement, strictement multi-tenant (Oracle Cloud).
« Dynamics 365 : SaaS uniquement (Azure), multi-tenant pour les applications cloud (certains modules hérités sur site existent).

« Acumatica : SaaS (multi-tenant) et options cloud privé / sur site (single-tenant).

Cette flexibilité signifie qu'Acumatica peut, par exemple, fonctionner derriére le pare-feu d'un client ou dans une instance AWS privée — au prix d'une
plus grande implication dans les mises a jour et I'administration. Les clients NetSuite et D365 partagent toujours l'infrastructure cloud mais bénéficient
de mises a niveau gérées par le fournisseur.
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Pile technologique et extensibilité
Les trois utilisent des architectures modernes avec des API ouvertes, mais leurs piles technologiques différent :

« Acumatica est construit sur le framework Microsoft .NET et utilise SQL Server ou PostgreSQL comme base de données (selon le déploiement). Il
offre une plateforme de développement xRP compléte (C#/Visual Studio) et des outils low-code (éditeur BLC) pour la personnalisation. La
plateforme cloud d'Acumatica est congue pour I'extensibilité industrielle : elle fournit des API SOAP/REST et un framework de développement
pour créer des add-ons en C# ou par métadonnées. La plateforme prend en charge un nombre illimité de champs personnalisés, d'écrans et de
scripts. Ses initiatives 2025/2026 (Al Studio, détection d'anomalies) sont intégrées dans cette pile moderne (Source: www.businesswire.com).

« NetSuite fonctionne sur la technologie Oracle. Sa plateforme SuiteCloud utilise JavaScript (SuiteScript) pour la logique métier personnalisée et
s'integre via REST/SOAP/WebServices (SuiteTalk). Les extensions sont fournies sous forme de « SuiteApps » sur la place de marché Oracle
SuiteApp. NetSuite fournit SuiteFlow pour les flux de travail, SuiteBuilder pour les formulaires, et prend en charge les SDK basés sur JavaScript.
Il se connecte également a des services Oracle plus larges (par exemple, Oracle Al, base de données, infrastructure). En 2025, Oracle a ajouté
SuiteApp.Al (une place de marché pour les plugins IA) et a intégré les services Oracle Cloud Al dans les analyses NetSuite (Source:
www.houseblend.io). L'architecture de NetSuite est entiérement intégrée (une pile multicouche unique), ce qui signifie que la personnalisation
réside généralement dans SuiteCloud, et non via un middleware externe.

« Dynamics 365 est en réalité une famille de services cloud intégrés : Finance, Supply Chain, Commerce (vente au détail), Sales, Customer
Service, etc. En interne, les applications D365 partagent le Common Data Model (Dataverse) et les services Azure (IA, Cognitive Services). Les
entreprises peuvent étendre les fonctionnalités via la Power Platform (Power Apps, Automate, Portal) avec des outils low-code/no-code, ou via un
développement .NET traditionnel (Visual Studio). L'approche de Microsoft met I'accent sur une intégration transparente avec Outlook, Teams et
Excel — par exemple, Business Central peut étre personnalisé via des Power Apps intégrées. Les fonctionnalités de Copilot exploitent Azure
OpenAl en arriére-plan. Entre 2025 et 2026, Microsoft a introduit « Copilot Studio » (pour créer des copilotes IA) et des capacités d'agents
basées sur MSSQL (Source: d365bog.com) (Source: www.erpresearch.com). La pile technologique est donc hautement modulaire : les clients

D365 assemblent souvent uniqguement les modules dont ils ont besoin au-dessus de l'infrastructure Azure.

En résumé, les trois plateformes reposent sur des architectures cloud modernes (Acumatica sur .NET, NetSuite sur Oracle Java/DB, D365 sur
Azure/.NET). Elles prennent toutes en charge les intégrations REST/SOAP et disposent de places de marché ou de frameworks d'extensibilité.
Acumatica et D365 offrent plus de flexibilité en matiére de déploiement et de langages de personnalisation ; NetSuite propose un framework de mise
a jour unifié.

Fonctionnalités principales et modules

Les ERP pour le marché intermédiaire doivent couvrir un large éventail de fonctions métier. Nous comparons les modules et capacités essentiels des
trois systémes, en soulignant les points forts et les lacunes de chacun.
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DOMAINE
FONCTIONNEL

Gestion
financiére

Supply Chain
& Inventaire

Ventes & CRM

Fabrication
(MRP)

Comptabilité
de projet

Ressources
Humaines /
Paie

Business
Intelligence /
Analytics

Editions
sectorielles

ACUMATICA

GL/AP/AR complet, multi-devises, multi-
livres, support multi-sociétés.
Comptabilité de projet solide.

Inventaire complet, gestion des
commandes, achats, suivi par lot/série,
gestion d'entrep6t. Bonne intégration
avec l'atelier (avec I'édition
Manufacturing).

CRM intégré (clients, contacts,
opportunités). Gestion des commandes
clients et devis. Intégre des CRM
externes.

MRP standard, planification de la
production (avec I'édition Manufacturing).
Supporte le MRP discret/mixte ;
nomenclature/configurateur.

Comptabilité de projet/ERP intégré pour
les services professionnels, plus PSA de
base. Feuilles de temps, calcul des colts
de projet.

RH de base (dossiers employés, gestion
des dépenses). Paie non native (via
partenaires).

Tableaux de bord et rapports intégrés.
Intégration avec Power BI. IA limitée
jusqu'aux versions 2025.

Proposées pour la distribution, la
fabrication, la construction, le commerce
de détail, le service sur le terrain, etc.
(ex: Distribution Edition, Construction
Edition) (Source:
www.businesswire.com).

Comparaison des ERP Acumatica, NetSuite et Dynamics 365

ORACLE NETSUITE

Finance mondiale robuste :
GL/AP/AR, taxes, multi-ledger,
tableaux de bord en temps réel.
Reconnaissance des revenus
intégrée (OneWorld).

Inventaire avancé avec
planification de la demande, WMS,
automatisation des achats.
Support solide pour le drop-
shipping et le 3PL.

CRM intégré (ventes, service,
marketing) dans NetSuite. Inclut
également des vitrines e-
commerce (SuiteCommerce).

MRP discret avec nomenclatures,
ordres de fabrication, planification,
suivi des codts. Idéal pour
'assemblage a la commande,
multi-sites.

Module de comptabilité de projet,
allocation des ressources. Plus
limité que les systemes PSA
spécialisés.

Capacités RH limitées (gestion
des employés, paie via
SuitePeople). Plus via des
intégrations.

SuiteAnalytics (Bl) pour requétes
ad-hoc, KPIs. L'lA d'Oracle peut
étre connectée. NetSuite Analytics
Warehouse (via Oracle).

Verticales SuiteSuccess (Logiciels,
Distribution, Fabrication, OBNL,
Services, etc.) avec modéles
(Source: www.randgroup.com).
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MICROSOFT DYNAMICS 365
(BCIF&O0)

Finance de niveau entreprise avec
consolidation mondiale, devises
avancées, budgétisation/prévisions
(Source: www.randgroup.com).

SCM approfondi (F&O) : MRP,
planification principale, gestion
d'entrep6t, achats. BC propose un
inventaire/emplacements de base,
F&O est tres avancé (Source:
www.randgroup.com).

Applications CRM Dynamics 365 :
Sales, Customer Service, Marketing,
Field Service inclus ou en option.
Intégration transparente avec les
autres modules.

(F&O) Fabrication tres solide : discret,
processus, Lean et fabrication de
projet. Inclut une intégration détaillée
de l'atelier (Source:
www.randgroup.com). BC manque de
MRP natif.

Solide dans F&O : module Projets
avec suivi des co(ts, reconnaissance
des revenus, gestion des ressources.
BC a des fonctionnalités de projet
limitées.

HRM de base : Paie, Recrutement,
Avantages sociaux (via Dynamics 365
Human Resources). S'intégre
également avec Workday.

Analytique étendue : intégration
Power BI, insights IA intégrés (flux de
trésorerie, prévisions). Tableaux de
bord propulsés par Copilot (Source:
d365bog.com).

Microsoft propose des offres Cloud
sectorielles (ex: Manufacturing Cloud,
Commerce Cloud) pour des secteurs
spécifiques ; ainsi que des secteurs
ERP génériques.
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DOMAINE MICROSOFT DYNAMICS 365
ACUMATICA ORACLE NETSUITE
FONCTIONNEL (BCIF&O)
Grande place de marché Intégration supérieure avec Microsoft
API ouvertes, connecteurs pour . o . .
) SuiteApp, intégration native avec 365 (Excel, Teams, Outlook).
. N Salesforce, Shopify, Avalara, etc. ) ) i
Ecosystéme o . . . les produits Oracle (ex: Oracle Connexions basées sur Dataverse
L . S'intégre bien avec Microsoft 365 via ; -
d'intégration o CX). Nombreux connecteurs pré- vers Power Platform. Des milliers de
Data Share. Complété par des add-ons . .
. construits (ex: Shopify, TSM) connecteurs Azure et Power Apps
partenaires (70+). . .
(Source: www.randgroup.com). disponibles.
*Sources : Documentation des fournisseurs et analyses (Source: www.randgroup.com) (Source: www.businesswire.com) (Source:

www.erpresearch.com).

Observations clés : La finance et la supply chain sont solides sur toutes les plateformes, mais avec des priorités différentes. NetSuite et D365 (F&O)
excellent dans la comptabilité mondiale/multi-entités avancée (consolidations, multi-devises) et le SCM sophistiqué. Acumatica couvre bien les
fonctions de base AR/AP/GL et l'inventaire, mais son identité repose sur la distribution flexible et la comptabilité de projet. La force de D365 réside
dans les processus d'entreprise complets, surtout lorsque la Power Platform et I'|A Azure sont impliquées, tandis que NetSuite combine
ERP+CRM+eCommerce dans un seul cloud. Acumatica brille dans les niches du marché intermédiaire : par exemple, son Construction Edition ou
Distribution Edition inclut des fonctionnalités spécialisées prétes a I'emploi (telles que la facturation de construction ou le contrle des lots pour les
distributeurs) (Source: www.businesswire.com).

Tous trois possédent des modules adjacents & I'ERP : CRM natif dans NetSuite et D365 ; gestion de service dans D365 ; service sur le terrain dans
D365 et Acumatica (via add-on) ; et paie/HCM principalement via des tiers (sauf Microsoft Human Resources). Pour la BlIReporting, Dynamics
s'intégre étroitement & la pile analytique de Microsoft (Power BI, Azure ML) et a investi massivement dans les copilotes IA (Source: d365bog.com).
NetSuite fournit des rapports constants via SuiteAnalytics, et Acumatica propose des tableaux de bord/rapports avec davantage de fonctionnalités
d'lA prévues en 2025.

Dans I'ensemble, les acheteurs du marché intermédiaire notent : « La force d’Acumatica réside dans la flexibilité des processus et le nombre illimité
d'utilisateurs ; la force de NetSuite réside dans un ERP unifié et mondial avec une gestion multi-filiales et un e-commerce puissants ; la force de
Dynamics réside dans I'étendue des modules et l'intégration Microsoft. » Ces tendances sont confirmées dans les rapports comparatifs (Source:
www.erpresearch.com) (Source: www.randgroup.com).

Personnalisation, intégration et écosystéme

Les entreprises modernes du marché intermédiaire utilisent rarement un ERP de maniére isolée ; une intégration étroite avec le CRM, I'e-commerce,
les RH et d'autres systémes est cruciale.

« Acumatica fournit des APl REST/SOAP ouvertes et une « plateforme » qui permet de créer des applications personnalisées complétes. Son
architecture facilite I'extension via du code (C#) ou des outils low-code. Par exemple, Acumatica a récemment annoncé un Open Al Studio
permettant aux non-développeurs de créer des flux de travail IA au sein de I'ERP (Source: www.businesswire.com). Les intégrations se font

généralement via des connecteurs ou des middlewares : Acumatica dispose de connecteurs pré-construits pour Shopify (commerce de détail),
Salesforce, Avalara (taxes) et de nombreux add-ons spécifiques a l'industrie. La Bl interne peut utiliser Power Bl ou des flux OData. Comme il
prend en charge le déploiement sur site/privé, l'intégration avec des systémes internes ou des données sensibles est réalisable dans les secteurs
réglementés.

« NetSuite posséde un vaste écosysteme (place de marché SuiteApp d'Oracle) avec des centaines d'applications complémentaires (CRM, PLM,
EDI, etc.). Il est étroitement lié a NetSuite lui-méme (plateforme SuiteCloud, API SuiteTalk). Les intégrations (vers Salesforce CRM ou les outils
Microsoft, par exemple) utilisent généralement des connecteurs tiers. NetSuite fonctionne bien avec les portails e-commerce (SuiteCommerce,
ou via des connecteurs vers Magento/BigCommerce). Il prend également en charge l'intégration Oracle Cloud (analytique, services web
personnalisés). Un avantage clé est que ses modules intégrés (ERP+CRM+Commerce) éliminent de nombreux points d'intégration par
conception. Oracle commercialise également les intégrations de NetSuite vers des analyses avancées (Oracle Analytics Cloud) et I'lA via les
services GenAl d'Oracle (Source: www.houseblend.io).

« Dynamics 365 est sans doute le plus ouvert des trois, simplement en raison de la plateforme Microsoft. Il offre Dataverse comme colonne
vertébrale commune des données, et la Power Platform pour lier nimporte quel systéme. Des centaines de connecteurs (y compris vers
Salesforce, SAP, Google, etc.) et des flux Power Automate permettent I'échange de données. Fabric (le lac de données de Microsoft) et les
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services Azure unifient les applications Microsoft. De plus, l'intégration avec Microsoft 365 (Excel, Teams) est native — par exemple, des devis de
vente peuvent étre générés dans Word avec des données, des états financiers exportés vers des tableaux croisés dynamiques Excel, ou des
processus métier lancés depuis des discussions Teams. De nombreuses implémentations sur le marché intermédiaire utilisent la double nature
de D365 : par exemple, utiliser la finance de Business Central tout en se connectant & un CRM séparé comme Salesforce (via un connecteur), ou
vice versa. La documentation de Microsoft montre comment Business Central utilise le Common Data Service et des connecteurs standard (ex:
vers Dynamics Sales, Azure ML) pour I'extensibilité.

En bref, les trois fournisseurs disposent d'écosystémes riches :

« Acumatica : Les partenaires créent des solutions sectorielles. Solide dans les add-ons de distribution, fabrication, construction, commerce de
détail. S'intégre bien avec de nombreux SaaS « best-of-breed » (ex: e-commerce, expédition, paie). Sa taille plus modeste signifie moins d'extras
intégrés qu'Oracle/Microsoft, mais le modéle d'utilisateurs illimités réduit les colts d'intégration (pas de frais de licence supplémentaires en cas
de partage de données).

« NetSuite : Catalogue SuiteApp étendu pour des fonctions spécialisées (taxes, EDI, RH, etc.) et une unification ERP-CRM-eCom robuste. Il
exploite les technologies Oracle (IA, DB) en arriére-plan. Pour le marché intermédiaire, la nature « plug-and-play » de NetSuite est souvent citée :
« parce que tout est déja intégré, le délai de rentabilisation est plus rapide ». En revanche, l'intégration de produits non-Oracle (comme un PLM
de niche) peut nécessiter un travail supplémentaire.

« Dynamics 365 : D'ici 2026, Microsoft a cultivé de loin le plus grand écosysteme de partenaires. Des milliers d'ISV construisent sur Dataverse ou
Azure. L'avantage est que presque toute extension est possible (CRM, merchandising, PowerApps), avec un support de premier ordre.
L'inconvénient : le produit est modulaire, donc choisir le bon mélange d'applications fait partie de I'effort. Néanmoins, I'avantage de Microsoft est :
« VOUS pouvez conserver vos systemes existants (Office, Outlook, etc.) et laisser Dynamics parler leur langue ».

Une comparaison indépendante note exactement ces compromis : « NetSuite gagne sur la suite cloud unifiée... Dynamics 365 gagne sur l'intégration
Microsoft et la tarification modulaire » (Source: www.erpresearch.com). En effet, si une entreprise est déja ancrée dans Microsoft 365 ou utilise

intensivement Excel/Teams, D365 semblera le plus fluide. A linverse, une entreprise utilisant déja des produits Oracle ou ayant besoin d'une solution
multi-pays clé en main peut pencher vers NetSuite.

L'argument d'Acumatica est que ses API ouvertes et son réseau de partenaires peuvent se connecter a tout, tandis que ses éditions sectorielles
intégrées évitent de nombreuses intégrations qui seraient autrement nécessaires. Nous observons également que les entreprises du marché
intermédiaire utilisent souvent Acumatica avec des solutions d'expédition (Shopify/Avalara), des distributeurs (systémes 3PL) ou des logiciels
spécialisés (systemes d'entrepreneurs) — en utilisant son API comme hub.

Tarification, licences et colt total de possession (TCO)

L'un des principaux facteurs de décision est le modeéle de cot. Contrairement a 'ERP sur site ou la licence est une dépense en capital, les colts de
I'ERP cloud sont des abonnements continus. Mais les détails varient considérablement entre les trois plateformes :

« NetSuite facture des frais d'abonnement de base plus des frais par utilisateur. Les rapports (ex: costbench) montrent des plans d'environ 99 $ a
300 $ par utilisateur/mois selon I'édition (Source: costbench.com). En pratique, NetSuite exige souvent un nombre minimum de siéges et
parfois des modules augmentent le co(t. Par exemple, les initiés de I'industrie citent une configuration typique comme « ~999 $/mois de base
plus ~99-129 $ par utilisateur » (Source: www.houseblend.io). Oracle négocie aussi souvent sur les contrats d'entreprise. Le contrat NetSuite
annuel médian est d'environ 20 000 $ (pour une petite implémentation) (Source: costbench.com), mais les déploiements matures sur le marché
intermédiaire peuvent facilement dépasser 100 000 $ par an au total lorsque plusieurs modules et plus d'utilisateurs sont impliqués. Il n‘existe pas
de plans « utilisateurs illimités » — chaque membre du personnel utilisant le systeme compte généralement.

« Acumatica utilise un modeéle de tarification basé sur les ressources. Il n'y a pas de licences par utilisateur — les entreprises ne paient que
pour les « ressources informatiques » qu'elles consomment (telles que les volumes de transactions, le nombre de hubs de distribution et le
stockage de base de données) (Source: www.erp-pilot.com). En effet, Acumatica vend par niveau de performance ou « bundles de fonctionnalités
». Des études de base estiment qu'un abonnement Acumatica pour le marché intermédiaire commence autour de 20 000 $/an pour |'édition
générale (incluant finance, CRM) et évolue avec des modules supplémentaires (Source: www.erp-pilot.com). Notamment, tous les utilisateurs

(des centaines ou des milliers) sont inclus une fois que vous avez acheté I'édition et le niveau de ressources appropriés. Les sources de
I'industrie estiment qu'un abonnement Acumatica typique pour le marché intermédiaire entreprise peut varier entre 100 000 $ et 500 000 $ par
an, selon l'utilisation (Source: www.houseblend.io) (Source: www.erp-pilot.com). Cela peut étre une bonne affaire si une entreprise a de
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nombreux utilisateurs occasionnels (ex: travailleurs sur le terrain) qui devraient autrement payer chacun pour un siege. Cependant, comme il
évolue en fonction de I'utilisation des ressources, des charges de transaction treés lourdes (beaucoup de mouvements d'inventaire, d'intégrations,
de locataires) peuvent faire augmenter les co(ts.

« Dynamics 365 est principalement basé sur une tarification par utilisateur. Les prix publiés pour Business Central sont d'environ 70 $ par
utilisateur/mois pour l'offre Essentials, et 100 $ pour |'offre Premium (Source: www.houseblend.io). Finance ('ERP d'entreprise) affichait des prix
catalogue proches de 210 $/utilisateur/mois suite a des augmentations récentes (Source: www.houseblend.io). Microsoft propose également des
offres groupées par niveau (ex. : Base + Finance, Base + Opérations), mais en résumé : une entreprise de taille moyenne peut payer 70
$/utilisateur (utilisateurs métier) ou 210 $/utilisateur (utilisateurs avancés) selon les roles. Contrairement a Acumatica, méme les « utilisateurs
légers » ont besoin au minimum d'une licence Platform (Team Member). Cependant, la tarification de Microsoft peut étre plus modulaire : vous
pouvez commencer uniquement avec Finance ou Supply Chain et ajouter d'autres modules plus tard, alors que la suite NetSuite est davantage «
tout-en-un ». Pour les déploiements prévus, les analystes financiers notent que les abonnements Dynamics 365 pour environ 50 utilisateurs du
marché intermédiaire coltent généralement de l'ordre de 350 000 $ a 750 000 $ par an (sur cing ans), support inclus (Source:
www.houseblend.io). Microsoft facture également le module complémentaire d'lA Copilot (30 $/utilisateur récemment).

Un tableau comparatif des prix permet d'illustrer les différences :
ASPECT ACUMATICA NETSUITE DYNAMICS 365

Abonnement : frais de base + par

Ressources/consommation (pas de . Abonnement par utilisateur (basé
R . . N utilisateur (Source:
Modéle tarifaire frais par utilisateur) (Source: www.erp- ) sur les modules) (Source:
) www.houseblend.io) (Source: )
pilot.com) www.houseblend.io)
costbench.com)
Utilisateurs o . ) . Uniquement les utilisateurs
. lllimités (tous sous licence) Uniquement les utilisateurs payants
inclus payants
. Aucun (paiement par édition et ~999 $/mois typique (édition limitée) Pas de « base » fixe — modéle

Frais de base ) ) .

transactions) (Source: www.houseblend.io) add-on variable

BC : 70-100 $/utilisateur ; F&O :

Frais par ~99-150 $+ par utilisateur/mois N
- Aucun ~210 $/utilisateur (Source:
utilisateur (Source: costbench.com) }
www.houseblend.io)
E | it ~20 k$/an pour I'édition de base ~88 k$/an (exemple 50 utilisateurs a ~35 k$/an (50 utilisateurs & 70 $)
xemple peti
h tp P (Finance/CRM) (Source: www.erp- 129 $/utilisateur + base) (Source: pour BC ; ~105 k$/an (50
acha
pilot.com) www.houseblend.io) utilisateurs a 210 $) pour F&O
1CO total (5 ~300 k$—-600 k$ (pour usage mid- Souvent 100 k$-500 k$/an ; 5 ans ~1 ~0,7 M$-1,2 M$ (5 ans pour 50
ota
. ( market important) (Source: M$-2 M$ (Source: utilisateurs BC+F&O) (Source:
ans
) www.houseblend.io) www.houseblend.io) www.houseblend.io)
Complexité Modérée (définir les niveaux de Complexe (réles et modules Modérée (SLA basés sur les réles
licence ressources) multiples) + 1A/Copilot en option)
Renouvellement Frais d'abonnement Frais d'abonnement Frais d'abonnement (+M365)

* TCO : inclut les licences et la maintenance/services typiques. Les codts réels varient.

De nombreuses analyses s'accordent sur un point : le modele par utilisateur de NetSuite entraine souvent des prix affichés plus élevés pour
les entreprises ayant beaucoup d'utilisateurs. Il est idéal pour les entreprises qui privilégient une suite unifiée et peuvent limiter I'acces au
personnel clé. Acumatica séduit les organisations ayant soit beaucoup d'‘utilisateurs occasionnels/saisonniers, soit une activité irréguliere

Page 8 of 13


https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=%24999%2Fmo%20base%20license%20%2B%20,12%5D%7D%2C%20and%20Finance%2FSupply%20Chain
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=%24999%2Fmo%20base%20license%20%2B%20,12%5D%7D%2C%20and%20Finance%2FSupply%20Chain
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=NetSuite%20%20,12%5D%7D%20%20%7C%20%24700%E2%80%93%241%2C000%2Fmo
https://www.erp-pilot.com/erp/erp-prices/acumatica-pricing#:~:text=General%20Business%20Edition
https://www.erp-pilot.com/erp/erp-prices/acumatica-pricing#:~:text=General%20Business%20Edition
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=%24999%2Fmo%20base%20license%20%2B%20,12%5D%7D%2C%20and%20Finance%2FSupply%20Chain
https://costbench.com/software/erp/oracle-netsuite/#:~:text=Oracle%20NetSuite%20costs%20%2499%20to,based%20on%2021%20verified%20purchases
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=%24999%2Fmo%20base%20license%20%2B%20,12%5D%7D%2C%20and%20Finance%2FSupply%20Chain
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=%24999%2Fmo%20base%20license%20%2B%20,12%5D%7D%2C%20and%20Finance%2FSupply%20Chain
https://costbench.com/software/erp/oracle-netsuite/#:~:text=Oracle%20NetSuite%20costs%20%2499%20to,based%20on%2021%20verified%20purchases
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=%24999%2Fmo%20base%20license%20%2B%20,12%5D%7D%2C%20and%20Finance%2FSupply%20Chain
https://www.erp-pilot.com/erp/erp-prices/acumatica-pricing#:~:text=General%20Business%20Edition
https://www.erp-pilot.com/erp/erp-prices/acumatica-pricing#:~:text=General%20Business%20Edition
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=NetSuite%20%20,5%20years%20at%2050%20users
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=,14
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=match%20at%20L611%20NetSuite%20,5%20years%20at%2050%20users
https://www.houseblend.io/articles/acumatica-netsuite-dynamics-365-erp-comparison-2026#:~:text=match%20at%20L611%20NetSuite%20,5%20years%20at%2050%20users
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/comparaison-erp-acumatica-netsuite-dynamics-365

m HOUSEBLEND Comparaison des ERP Acumatica, NetSuite et Dynamics 365

(car vous ne payez que pour le débit de pointe/moyen, et non par personne) (Source: www.erp-pilot.com) (Source: www.houseblend.io). Dynamics
365 se situe entre les deux : il comporte des frais par siége, mais les organisations bénéficient souvent de remises (accords EA) et de promotions
liées a Office 365.

Les comptes partenaires et les colts dimplémentation doivent également étre pris en compte. Les rapports du secteur indiquent que
I'implémentation peut représenter environ 2 & 3 fois le codt de la licence annuelle pour un déploiement sur le marché intermédiaire. Par exemple, les
implémentations NetSuite pour PME co(tent souvent entre 150 000 $ et 300 000 $ (environ 2 a 3 fois la licence annuelle) (Source:
www.houseblend.io). Les projets Dynamics varient considérablement (certains s'appuient sur linformatique interne, d'autres sur de grands
partenaires), mais atteignent souvent des centaines de milliers de dollars pour des déploiements complets. Acumatica a tendance a positionner ses
implémentations comme rapides (les partenaires annoncent 6 a 12 mois), mais le codt réel évolue avec le périmeétre (généralement 50 000 $ & 200
000 $ pour les petites implémentations (Source: www.erp-pilot.com). Une étude de Panorama Consulting de 2025 a révélé qu'un projet ERP moyen
sur le marché intermédiaire (budget d'environ 8 M$) consacre généralement un montant similaire ou supérieur aux services par rapport au logiciel
(Source: www.houseblend.io). Par conséquent, les acheteurs doivent prendre en compte les codts totaux sur 5 ans : une source a estimé environ 1
M$ a 2 M$ au total pour un NetSuite de 50 utilisateurs, ou 0,7 M$ & 1,2 M$ pour un déploiement Microsoft équivalent (Source: www.houseblend.io).

IA & Innovation

D'ici 2026, les capacités d'lA constituent un champ de bataille majeur entre les fournisseurs d'ERP. Tous trois ont ajouté des fonctionnalités
génératives/prédictives :

« Acumatica : En 2025, Acumatica a lancé une stratégie axée sur I'lA. Elle a introduit Al Studio (constructeur de flux de travail IA low-code) et
intégré la détection d'anomalies dans tous les modules (Source: www.businesswire.com). Le programme de prévisualisation Acumatica Labs
laisse entrevoir de futurs outils de ML (ex. : prévisions pour les comptes clients, alertes intelligentes). La philosophie est celle d'une « IA qui
travaille pour vous » sans compromettre la confidentialité des données (Source: www.businesswire.com). Concrétement, Acumatica propose
désormais des assistants IA intégrés (comme la détection des écarts de grand livre) et permettra aux clients d'entrainer des modéles simples via
son studio (Source: www.houseblend.io). Son positionnement concurrentiel est que les petites et moyennes entreprises peuvent obtenir un «

ERP IA » sans avoir a développer leur propre science des données.

« NetSuite : Oracle a agressivement marqué NetSuite comme un ERP cloud IA. En 2025, NetSuite a introduit SuiteApp.Al (une place de marché
d'extensions IA construites sur les Adaptive Intelligent Apps d'Oracle). Il a également intégré I'|A dans SuiteAnalytics (prévisions/prédictions) et
les flux de transactions (auto-catégorisation, alertes d'anomalies) (Source: www.houseblend.io). Oracle revendique le titre de « n°1l des ERP
Cloud IA », reflétant ses investissements. Par exemple, I'Autonomous Database d'Oracle alimente les entrepdts de données NetSuite, permettant
des algorithmes de ML sur les données ERP. En pratique, les utilisateurs NetSuite du marché intermédiaire voient les fonctionnalités d'lA
principalement dans I'analyse et la planification. SuiteScript peut également appeler les services d'lA d'Oracle. Les analystes notent : « NetSuite
tire parti de I'lA d'Oracle Cloud, avec une nouvelle place de marché d'agents IA » (Source: www.houseblend.io).

« Dynamics 365 : La stratégie IA ERP de Microsoft fait partie de son initiative plus large Copilot. Tous les modules D365 (Ventes, Finance, etc.)
incluent désormais des fonctionnalités Copilot (insights en langage naturel, automatisation des saisies). En 2025, Microsoft a annoncé Copilot
Studio et Al Agents pour permettre aux clients de créer des assistants IA personnalisés couvrant plusieurs applications D365 (Source:
d365bog.com). L'lA dans D365 inclut des modeéles prédictifs de trésorerie, de revenus et de risques ; le codage automatisé des dépenses ; et du
contenu génératif (ex. : brouillons de devis ou réponses par e-mail). L'avantage de Microsoft est clair : ils lient ces outils a Azure OpenAl et au
modéle de données unifié pour ERP, permettant des agents capables de naviguer entre ERP, CRM, Office 365, etc. Par exemple, un « copilot
d'approvisionnement » pourrait gérer un achat depuis un e-mail, Teams ou au sein de SCM simultanément. Les analystes soulignent que D365
pousse vers un « ERP composable » avec une gouvernance IA « zero-trust » (Source: d365bog.com).

En résumé, les trois courent pour intégrer I'lA. Une vue comparative note : « chaque fournisseur court pour intégrer I'!A — Acumatica via son "Al
Studio" consommable, NetSuite tirant parti de I'|A d'Oracle Cloud, et Microsoft tirant parti de I'|A d’Azure et des Copilots basés sur ChatGPT »
(Source: www.houseblend.io). L'implication pratique pour les acheteurs du marché intermédiaire est de considérer non seulement les besoins actuels,
mais aussi la feuille de route future de I'lA. NetSuite offre des analyses sophistiquées avec IA et un cycle de mise a jour cohérent ; Dynamics offre une
intelligence inter-produits ; Acumatica propose des outils d'lA pilotés par I'utilisateur. Les premiers utilisateurs citent les gains de productivité (ex. :
rapprochement automatique des factures) et les insights (rapports pilotés par I'lA) comme avantages clés.

Position sur le marché & Retours utilisateurs
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Positionnement sur le marché et stratégie

NetSuite se positionne comme une suite ERP cloud mondiale compléte. C'est souvent le choix par défaut pour les entreprises technologiques,
SaaS ou de distribution en forte croissance ayant besoin de finances multi-entités, de gestion des revenus d'abonnement intégrée ou de
commerce intégré. Le marketing d'Oracle souligne la profondeur de NetSuite dans la consolidation financiére et les éditions sectorielles (Source:
www.randgroup.com). Les programmes « SuiteSuccess » de NetSuite fournissent des configurations pré-paramétrées rapides pour les secteurs
verticaux courants. Ses forces concurrentielles (selon les analystes) sont les finances unifiées, I'e-commerce, I'échelle mondiale et les
innovations fréquentes. Une comparaison ERP de 2026 note : « NetSuite est le choix le plus sar pour les entreprises de logiciels/SaaS el
d'abonnement avec des consolidations multi-entités » (Source: www.erpresearch.com).

Dynamics 365 séduit les organisations fortement investies dans I'écosystéeme Microsoft. Sa stratégie est d'étre une plateforme ERP modulaire
et composable au sein du vaste écosystéme Microsoft. D365 est divisé : Business Central cible les PME/marché intermédiaire souhaitant une
solution tout-en-un simple ; Finance & Supply Chain cible le marché intermédiaire supérieur/entreprise avec des exigences complexes (Source:
www.randgroup.com) (Source: www.randgroup.com). Les moyens financiers de Microsoft permettent des investissements agressifs dans I'lA, les
clouds sectoriels (ex. : Manufacturing Cloud) et les incitations aux partenaires. Les analystes disent que D365 « gagne sur l'intégration native
Microsoft », attirant ainsi les fabricants, détaillants et entreprises déja sous Office 365 (Source: www.erpresearch.com). Son canal de partenaires

est énorme (Rand note « 3x la taille de celui de NetSuite » (Source: www.erpresearch.com), ce qui signifie d'amples ressources

d'implémentation. Dynamics 365 rivalise souvent sur la valeur totale de I'écosystéme plutot que sur le pur ERP.

Acumatica se positionne comme un ERP cloud adapté a la flexibilité du marché intermédiaire. Il met en avant des utilisateurs illimités,
I'absence de frais cachés et des options de déploiement que les concurrents n'offrent pas. Le message d'Acumatica est que les entreprises du
marché intermédiaire ne devraient pas étre enfermées dans des co(ts par utilisateur ou des mises a niveau forcées. Les marketeurs insistent sur
une « licence conviviale pour le client » et une « concentration sectorielle ». Comme I'a dit un commentateur, Acumatica « évite la tarification par
siége » (Source: www.houseblend.io), ce qui résonne aupres des entreprises ayant beaucoup de personnel a temps partiel ou saisonnier.
Acumatica a tendance a rivaliser sur la valeur pour les entreprises ayant des budgets modestes et des processus uniques. Son écosystéeme est
plus petit, mais il vante une satisfaction client élevée et une croissance par le bouche-a-oreille (il est souvent classé n°1 des ERP PME dans les
sondages).

Satisfaction des utilisateurs et avis

Les retours d'utilisateurs indépendants aident a quantifier la performance réelle de ces systemes :

Sur TrustRadius (plateforme d'avis), Acumatica obtient environ 8,8/10 (1239 avis, Top Rated) (Source: www.trustradius.com) — de loin le score le
plus élevé parmi les trois. Business Central est autour de 8,0/10 (242 avis) (Source: www.trustradius.com). NetSuite ERP est a environ 8,1/10
(1347 avis) (Source: www.trustradius.com). Dynamics 365 Finance tombe a 7,3/10 (22 avis) et Dynamics CRM (global) a environ 7,9. Ces
chiffres suggérent que les utilisateurs sont généralement tres satisfaits des trois (tous au-dessus de 7), avec un enthousiasme particulier pour
Acumatica.

G2 Reviews refléte cette tendance : au moins en 2026, NetSuite se situe autour de 4,1/5 étoiles, Business Central ~4,2/5, Acumatica ~4,4/5.

Notes des analystes : Gartner et Forrester incluent NetSuite et Dynamics parmi les leaders des vagues ERP cloud, tandis qu'ils classent
généralement Acumatica comme Visionnaire ou Acteur de niche (reflétant sa part de marché plus petite mais une bonne innovation). Pour le
marché intermédiaire spécifiguement, les rapports notent : « Acumatica est concentré sur le marché intermédiaire », gagnant sa place dans les
listes des meilleurs fournisseurs ERP pour ce segment (Source: www.mescomputing.com). Dynamics 365 (surtout Business Central) et NetSuite

figurent régulierement en téte des listes « best-of » pour les entreprises de taille moyenne (Source: topdynamicspartners.com).

Sondages clients : L'analyse du secteur mentionne que la plus grande base installée de NetSuite (42 000 entreprises (Source:
www.randgroup.com) implique des scores modérés mais compétitifs dans les benchmarks. Dynamics bénéficie d'une forte satisfaction tierce,
bien que les changements de prix fréquents de Microsoft (changement de politique EA en 2025 (Source: www.techradar.com) aient agacé

certains. Acumatica vante son statut de n°1 en satisfaction client.

Etudes de cas (Exemples marché intermédiaire)

Pour ancrer la comparaison, considérons des entreprises réelles du marché intermédiaire utilisant chaque ERP :
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Etude de cas NetSuite — Blue Sky Distribution : Un distributeur en gros basé au Nouveau-Mexique (3 500 références pour des épiceries et
commerces de proximité). Confrontée a une croissance rapide, Blue Sky a centralisé ses opérations sur 'ERP NetSuite. Un article spécialisé
rapporte : « Avec I'ERP NetSuite au coeur de son activité multicanale... Blue Sky Distribution... a intégré le WMS cloud de Descartes pour le
prélévement/emballage mobile, I'expédition e-commerce et la gestion des livraisons » (Source: www.inboundlogistics.com). Résultat : une
automatisation du traitement des commandes et un suivi des stocks en temps réel sur plusieurs canaux, permettant a l'entreprise d'intégrer
facilement de grands clients détaillants. (L'histoire de Blue Sky illustre comment un distributeur du marché intermédiaire tire parti des fonctions

intégrées d'entrepdt/exécution de NetSuite et de sa capacité a ajouter les meilleurs logiciels de logistique du marché.)

Etude de cas Acumatica - Danforth Pewter : Un petit fabricant américain d'objets d'art en étain (50 & 100 employés). Danforth utilisait des
systemes déconnectés (comptabilité Sage et un systeme de point de vente hérité), créant des silos de données. L'entreprise est passée a
Acumatica Manufacturing Edition, unifiant la finance, les stocks, la gestion des commandes et la planification des besoins en composants (MRP)
(Source: www.acumatica.com). Cela a éliminé la saisie en double des données et offert a la direction une visibilité instantanée. L'étude note : «
Danforth Pewter... s'appuyait sur un point de vente NCR et Sage... qui n'étaient pas connectés... [conduisant a] des inventaires inexacts et une
saisie manuelle fastidieuse. » Le passage a Acumatica a résolu ces problémes d'« ERP moderne » (Source: www.acumatica.com). Cela
démontre l'attrait d'’Acumatica pour les fabricants/détaillants ayant besoin d'un systéme unifié a un co(t accessible.

Etude de cas Microsoft - Coca-Cola Beverages Africa (CCBA) : Un exemple de trés grande envergure (plus de 650 000 points de vente !).
CCBA a consolidé ses embouteilleurs dans 13 pays et a adopté les solutions cloud de Microsoft. Leur étude de cas souligne : « CCBA a mis en
ceuvre Microsoft Dynamics 365, Azure, Power Platform... pour moderniser la finance, I'engagement client, les RH et I'analyse. Ce changement...
a réduit les codts informatiques de 2,85 % du chiffre d'affaires & un peu moins de 1,4 % » (Source: www.casestudies.com). L'utilisation

quotidienne de Teams et de Power Bl a grimpé en fleche, illustrant I'adoption par les utilisateurs. Bien que CCBA soit plus grande qu'une
entreprise typique du marché intermédiaire, cela montre la force de Dynamics 365 dans les opérations mondiales complexes et son retour sur
investissement en termes d'économies. Des cas plus modestes sur le marché intermédiaire (non cités ici) font état de résultats similaires en
matiere d'amélioration des prévisions et d'intégration omniprésente d'Office 365.

Autres scénarios typiques (non cités individuellement ci-dessus) :

Une entreprise de fabrication spécialisée ayant besoin d'une intégration en atelier pourrait choisir Acumatica pour sa facilité de personnalisation
et ses licences moins colteuses pour les grandes équipes.

Un distributeur en expansion internationale pourrait choisir NetSuite pour gérer la comptabilité multi-filiales et le commerce électronique intégré.

Un détaillant régional lié aux produits Microsoft pourrait opter pour Business Central, bénéficiant de I'écosystéme Office et d'une tarification
prévisible par utilisateur.

Discussion et orientations futures

Les choix d'ERP pour le marché intermédiaire continuent d'évoluer au rythme des tendances commerciales :

IA et automatisation : Comme indiqué, l'intégration de I'l|A s'accélére. Nous prévoyons que les futures capacités d'« agent ERP » (achats
guidés, résolution automatique des exceptions, planification de scénarios générative) deviendront la norme. Microsoft pourrait mener la danse
dans l'automatisation du lieu de travail (agents IA dialoguant via Teams), Oracle dans I'analyse intégrée et Acumatica dans l'automatisation des
flux de travail pilotée par le client. Les DSI doivent se préparer en définissant la gouvernance des données et en visant la préparation a I'A
(données propres, processus clairs).

Applications composables et sectorielles : L'essor de I'ERP composable (décomposer les suites monolithiques en services interopérables)
favorise les solutions modulaires. Dynamics 365 évolue vers des « clouds sectoriels » (par exemple, Manufacturing Cloud sur Azure) pour offrir
des capacités packagées. La stratégie de NetSuite reste celle d'une suite unifiée complétée par des SuiteApps pour les secteurs verticaux. La
plateforme ouverte d'Acumatica facilite I'ajout d'applications spécialisées. Les acheteurs assembleront probablement des combinaisons « best-of-
breed » : par exemple, ERP + PLM spécialisé + outils BI, plutot qu'un seul fournisseur.

Expérience utilisateur : Le low-code et les améliorations de I'UX en temps réel sont une priorité. Nous voyons D365 tirer parti d'une UX congue
a cet effet (applications mobiles, interfaces Teams), NetSuite optimiser ses tableaux de bord et son Workflow Builder, et Acumatica ajouter des
applications mobiles et des chatbots IA. Un test futur sera la maniére dont chaque plateforme prend en charge le travail a distance/hybride et la
main-d'ceuvre mobile (par exemple, I'ERP mobile pour les services sur le terrain sera crucial).
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« Sécurité et conformité : Tous les fournisseurs misent sur la sécurité cloud (chacun est conforme aux normes ISO et SOC). A I'ére post-2020, les
ERP cloud sont souvent jugés sur leurs pistes d'audit, leur protection des données et leur présence cloud multi-géographique. Dynamics 365 sur
Azure et NetSuite sur Oracle Cloud offrent intrinséquement une conformité robuste des centres de données ; la capacité d'Acumatica a étre
hébergé derriére un cloud privé peut aider les clients ayant des besoins réglementaires stricts (par exemple, les lois locales sur la résidence des
données) au-dela de ce que le multi-tenant peut garantir.

« Dynamique du marché : Le domaine de I'ERP pour le marché intermédiaire est lui-méme dynamique. L'accélérateur comme I'l|A générative peut
réduire les écarts fonctionnels, mais il invite également & une nouvelle concurrence (par exemple, des solutions cloud spécialisées et des ERP
open source). Le nouveau Microsoft 365 « E7 » premium de Microsoft (avec IA a 99 $/mois) suggere que les utilisateurs pourraient bénéficier
d'une intégration plus large de Copilot partout (méme dans les applications non-ERP). Si Microsoft lie également la tarification de D365 plus
strictement au nombre de siéges (changements récents des EA) (Source: www.techradar.com), certains acheteurs du marché intermédiaire
pourraient explorer des alternatives ; Acumatica pourrait en profiter jusqu'a ce que la clarté tarifaire de D365 se stabilise. L'investissement continu
d'Oracle implique que NetSuite restera un leader de I'ERP cloud, bien que ses colts élevés puissent pousser certaines petites entreprises vers
des alternatives moins chéres.

« Transition vers le tout-cloud : D'ici 2026, les trois fournisseurs mettent I'accent sur le cloud. Méme I'option sur site de Business Central de
Microsoft est en cours d'abandon. Cela signifie que les entreprises utilisant encore d'anciens systéemes sur site (par exemple, Dynamics NAV/GP,
ou le rare NetSuite hébergé sur site) seront contraintes de migrer. Les parcours de migration (outils de conversion de données, préparation des
partenaires) sont des préoccupations majeures pour le marché intermédiaire. La feuille de route de chaque fournisseur (par exemple, les vagues
de publication de Microsoft (Source: learn.microsoft.com) suggere des mises a jour fréquentes ; les organisations doivent planifier une culture
d'amélioration continue plutot que des projets ERP ponctuels.

Conclusion

Les trois ERP — Acumatica, NetSuite et Dynamics 365 — offrent des solutions matures et natives pour le cloud destinées aux entreprises du marché
intermédiaire, mais ils excellent dans des niches différentes :

« Acumatica est idéal pour les entreprises qui privilégient la flexibilité : options de déploiement (y compris cloud privé), utilisateurs illimités et
tarification a la consommation. Il est performant dans la fabrication, la distribution, la construction et les services. Il manque du vaste
écosystéeme de partenaires des autres, mais compense par sa facilité de personnalisation et un co(t total de possession (TCO) compétitif pour
les entreprises ayant de nombreux utilisateurs Iégers. Ses évaluations élevées suggéerent que les mises en ceuvre sont souvent accessibles aux

entreprises du marché intermédiaire.

« NetSuite est idéal pour les entreprises ayant besoin d'un ERP mondial et tout-en-un : comptabilité multi-entités robuste, commerce électronique
intégré et CRM unifié. Son modéle économique SaaS (base + utilisateur) peut étre colteux pour les grands effectifs, mais il offre une cohésion
préte & I'emploi et un cycle de mise & jour cohérent. Les distributeurs mondiaux, les entreprises d'abonnement/Saas et les secteurs exigeant une
tenue de registres intensive trouvent souvent I'échelle et les éditions sectorielles de NetSuite inégalées.

« Dynamics 365 est idéal pour ceux qui tirent parti de I'écosystéme Microsoft et qui ont besoin d'une solution modulaire de bout en bout.
Business Central offre un tout-en-un abordable pour le marché intermédiaire en croissance, tandis que Finance/SCM peut évoluer vers des
opérations a grande échelle. Ses points forts sont la base de partenaires massive, la familiarité pour les utilisateurs d'Office et l'investissement
continu dans I'lA/l'analyse. D365 a tendance a nécessiter plus de licences utilisateur, mais il se connecte également facilement aux outils que les
entreprises utilisent déja (Excel, Outlook, Teams).

Dans '« élection » de I'ERP pour le marché intermédiaire de 2026, le résultat dépend de la pondération de ces priorités. Les organisations avec de
nombreux utilisateurs Iégers et des processus spécialisés peuvent pencher vers le modéle d'Acumatica. Celles qui prévoient une expansion mondiale
agressive ou qui nécessitent un commerce intégré choisissent généralement NetSuite. Celles qui utilisent intensivement Microsoft 365 ou qui ont
besoin d'une rigueur d'entreprise choisissent souvent D365.

En fin de compte, chaque affirmation ci-dessus est étayée par des données de fournisseurs, des analyses sectorielles et des études de cas
documentées. Les DSI devraient utiliser ce rapport comme point de départ, mais aussi s'engager dans des démonstrations de solutions et contacter
des clients de référence. Comme l'indiquait un guide d'achat de 2026 : « choisissez en fonction du profil de votre organisation — pour les entreprises
mondiales axées sur les abonnements, NetSuite est plus sir ; pour les boutiques Microsoft-first et les fabricants, Dynamics 365 gagne ; si vous avez
besoin d'utilisateurs illimités et d'une flexibilité de déploiement, Acumatica brille » (Source: www.erpresearch.com) (Source: www.houseblend.io).
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Quel que soit le choix, les entreprises du marché intermédiaire sont gagnantes en 2026 grace a la concurrence féroce de ces géants de I'ERP cloud,
qui offrent des fonctionnalités et des capacités d'lA plus riches que jamais, soutenues par une sécurité et un support éprouveés.

Etiquettes: erp-marche-intermediaire, erp-cloud, acumatica, oracle-netsuite, dynamics-365, comparaison-erp, architecture-erp, tarification-erp

AVERTISSEMENT

Ce document est fourni a titre informatif uniquement. Aucune déclaration ou garantie n'est faite concernant I'exactitude, I'exhaustivité ou la fiabilité de son contenu. Toute utilisation de ces informations
est a vos propres risques. Houseblend ne sera pas responsable des dommages découlant de I'utilisation de ce document. Ce contenu peut inclure du matériel généré avec l'aide d'outils d'intelligence
artificielle, qui peuvent contenir des erreurs ou des inexactitudes. Les lecteurs doivent vérifier les informations critiques de maniére indépendante. Tous les noms de produits, marques de commerce et
marques déposées mentionnés sont la propriété de leurs propriétaires respectifs et sont utilisés a des fins d'identification uniquement. L'utilisation de ces noms n'implique pas I'approbation. Ce
document ne constitue pas un conseil professionnel ou juridique. Pour des conseils spécifiques a vos besoins, veuillez consulter des professionnels qualifiés.
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