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Résumé analytique

L' Integration Platform-as-a-Service (iPaaS) est devenue un pilier pour les entreprises utilisant NetSuite, reliant les données ERP aux systémes

eCommerce, CRM et d'analyse. Deux concurrents iPaaS de premier plan pour les boutiques NetSuite sont Celigo (Integrator.io) et Boomi
(anciennement Dell Boomi). Celigo, fondé par d'anciens développeurs NetSuite, est explicitement concu pour les entreprises centrées sur

NetSuite, proposant des modéles d'intégration pré-construits (souvent appelés applications d'intégration ou connecteurs) pour les applications cloud
courantes (Shopify, Amazon, Salesforce, etc.) (Source: www.houseblend.io) (Source: www.brokenrubik.com). Cette spécialisation permet un

déploiement rapide et des flux low-code conviviaux. En revanche, Boomi est une plateforme d'entreprise plus large dotée d'un vaste écosystéme
de connecteurs et de fonctionnalités avancées (gestion d'API, gestion des données de référence, etc.) (Source: www.brokenrubik.com), ce qui la rend

bien adaptée aux architectures complexes multi-systémes (Source: www.houseblend.io) (Source: www.brokenrubik.com). Ces différences impliquent

des compromis : Celigo offre un prix d'entrée plus bas (a partir d'environ 600-6 000 $/mois) (Source: www.brokenrubik.com), une tarification forfaitaire

publiée (points de terminaison et flux) (Source: erppeers.com) (Source: www.celigo.com), et un retour sur investissement plus rapide pour les flux de

travail NetSuite standard. Boomi, a l'inverse, opte pour des offres sur mesure a prix plus élevé (les éditions entreprise dépassant souvent 20 000
$/an) (Source: erppeers.com), mais offre une plus grande évolutivité (traitant des millions de transactions/mois sans probléme de performance
(Source: www.brokenrubik.com) et une flexibilité pour les intégrations atypiques.

Notre analyse comparative révele que les points forts de Celigo sont I'optimisation de NetSuite et la facilité d'utilisation : sa compréhension
native des objets NetSuite (SuiteScript, recherches enregistrées, types d'enregistrements) (Source: www.brokenrubik.com) et sa bibliothéque de

connecteurs pré-mappés réduisent considérablement le temps de développement (ce qui prend des semaines en développement personnalisé,
Celigo peut le faire en jours (Source: www.brokenrubik.com). Les forces de Boomi résident dans son étendue et sa profondeur : des centaines de

connecteurs intégrés, une sécurité/conformité d'entreprise et des outils d'analyse/API plus riches (Source: www.brokenrubik.com). En revanche, les

modeéles de Celigo peuvent nécessiter une personnalisation complexe pour des processus inhabituels (Source: www.brokenrubik.com), et il manque

certaines fonctionnalités d'entreprise comme la gestion avancée des API. Le connecteur NetSuite générique de Boomi signifie que les intégrateurs
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doivent souvent construire a partir de zéro en utilisant les API de NetSuite (il n'y a « aucun bouton 'déployer le connecteur Shopify-NetSuite' »
dans Boomi (Source: www.brokenrubik.com), ce qui entraine une configuration plus longue et une courbe d'apprentissage plus abrupte (Source:

www.brokenrubik.com) (Source: erppeers.com).

Nous comparons ces plateformes en termes d'architecture, de fonctionnalités, de tarification et d'écosystéme. En nous appuyant sur des rapports
industriels récents, des études de cas et des avis d'utilisateurs, nous constatons que les détaillants centrés sur NetSuite et les entreprises du marche

intermédiaire ont tendance a privilégier Celigo pour la rapidité de ses déploiements et son co(t total de possession inférieur (Source:
www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com), tandis que les grandes entreprises et les distributeurs mondiaux choisissent souvent Boomi

pour sa robustesse et sa capacité a gérer des charges de travail diverses (Source: www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com). Des

exemples illustrent ces deux approches (par exemple, un détaillant a réalisé une synchronisation des commandes le jour méme avec Celigo
(Source: www.casestudies.com), tandis qu'une entreprise de logistique a traité 120 000 transactions/jour avec Boomi (Source: boomi.com). Enfin,
les tendances émergentes — notamment l'intégration pilotée par I'A et l'intégration agentique — influencent les deux fournisseurs : Celigo propose

désormais des modéles d'intégration alimentés par I'A qui orchestrent des LLM avec des applications métier (Source: www.celigo.com), et Boomi
integre des compétences d'lA agentique (par exemple, son « Boomi Companion ») dans sa plateforme (Source: www.constellationr.com). Nous

concluons sur les implications pour les leaders informatiques centrés sur NetSuite : le choix doit s'aligner sur la taille de I'entreprise, sa complexité et
ses priorités stratégiques, et la feuille de route de chaque plateforme suggére une capacité d'automatisation par I'lA croissante dans les années a
venir.

Introduction et contexte

Les entreprises modernes exploitent des écosystemes ERP multi-cloud. NetSuite, un ERP cloud populaire, gére les finances, les stocks et les
opérations, mais ne vit jamais de maniére isolée. Pour unifier les clients, les commandes et les transactions entre les sites eCommerce, les CRM,
les entrepbts et plus encore, les utilisateurs de NetSuite doivent déployer un middleware d'intégration (Figure 1). Le codage point a point traditionnel
est fragile a grande échelle, c'est pourquoi des solutions d' Integration Platform-as-a-Service (iPaaS) ont émergé pour automatiser ces connexions.
D'ici 2026, les analystes estiment que le marché de l'iPaaS dépassera 19 milliards de dollars par an (croissance a plus de 100 milliards de dollars
d'ici 2034 avec un TCAC d'environ 24 %) (Source: neosalpha.com), reflétant une demande en forte hausse pour l'intégration.
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CELIGO (INTEGRATOR.IO)

2006 (anciens ingénieurs NetSuite) (www.houseblend.io)

Intégrations NetSuite/eCommerce (1er pour Shopify,
Amazon, etc.) (www.houseblend.io)
(www.brokenrubik.com)

Plus de 200 connecteurs pré-construits (Shopify,
Magento, Salesforce, etc.) (erppeers.com)
(www.brokenrubik.com)

Marché intermédiaire, entreprises eCommerce et SaaS
(centrées sur NetSuite) (erppeers.com)

(www.brokenrubik.com)

Elevée — conviviale pour les utilisateurs métier, flux low-
code (erppeers.com) (www.brokenrubik.com)

Basée sur des modeles ; directe mais flexibilité limitée
(crochets personnalisés possibles)
(www.brokenrubik.com) (www.brokenrubik.com)

Suffisante pour les volumes du marché intermédiaire ;
congue pour les petites entreprises

Tarification par paliers transparente (par flux/points de
terminaison) (erppeers.com) (www.celigo.com) ; pas de

frais par transaction ou de dépassement
(www.celigo.com)

~600-6 000 $/mois (base) (www.brokenrubik.com) + 300—
1 000 $/mois par application de déploiement

(www.brokenrubik.com)

« Visionnaire » (reconnu pour l'innovation en 2024)
(explore.celigo.com)

BOOMI (ATOMSPHERE)

2000 (acquis par Dell en 2010 ; maintenant
Boomi Inc.) (www.brokenrubik.com)

iPaas généraliste de niveau entreprise pour
environnements multi-cloud/hybrides
(www.houseblend.io) (www.brokenrubik.com)

Des centaines de connecteurs (CRM, finance,
personnalisés) — bibliotheque tres large
(www.brokenrubik.com)

Grandes entreprises, projets d'intégration
complexes (financiers, EDI, API)

(www.brokenrubik.com) (www.brokenrubik.com)

Modérée — nécessite une expertise technique/en
intégration (erppeers.com)
(www.brokenrubik.com)

Etendue (scripts riches, SDK API, connecteurs
personnalisés) (www.brokenrubik.com)

(www.brokenrubik.com)

Niveau entreprise ; gére des volumes élevés
(millions de transactions/jour) sans probléme de
performance (www.brokenrubik.com)

Devis personnalisés — co(t plus élevé ;
tarification non publiée publiguement
(erppeers.com)

Entrée ~11-20 000 $/an (de nombreux
utilisateurs rapportent >100 000 $+ pour des
bundles entreprise) (erppeers.com)

« Leader » (plus grande capacité d'exécution en
2026) (hoomi.com)

Figure 1 : Scénario d'intégration typique pour une entreprise centrée sur NetSuite (ERP plus eCommerce, CRM, logistique tierce, etc.).

La mission d'entreprise de Celigo est d'étre « I'iPaaS de nouvelle génération, propulsant les grandes marques », en particulier dans le commerce de
détail et les services en ligne (Source: www.houseblend.io) (Source: erppeers.com). En revanche, Boomi se présente comme la plateforme d'«
activation de données » pour les grandes organisations (Source: www.brokenrubik.com), avec des fonctionnalités couvrant la gouvernance des

données, I'EDI et la gestion avancée des API. Les deux plateformes fonctionnent dans le cloud et prennent en charge le déploiement hybride (Boomi
propose des Atoms sur site ; Celigo est entierement SaaS). Tous les flux d'intégration sont généralement définis via des interfaces utilisateur basées
sur le web, déclenchés par des événements ou des planifications, pour déplacer les données entre les systéemes (Source: www.brokenrubik.com).

Comparaison technique et architecturale
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Architecture de la plateforme. Le produit phare de Boomi est la plateforme AtomSphere, un coeur cloud multi-locataire avec des moteurs
d'exécution appelés Atoms qui peuvent étre déployés dans le cloud, sur site, ou les deux. Il prend en charge le clustering pour une haute
disponibilité. Integrator.io de Celigo est également un iPaaS multi-locataire natif cloud. Les deux utilisent les protocoles REST/JSON et SOAP, et
incluent des couches pour les connecteurs, les flux, la gestion des API et 'orchestration (Source: www.brokenrubik.com). Une caractéristique
architecturale distinctive est la maniére dont chacun gere les spécificités de I'intégration NetSuite : Celigo fournit un SuiteApp (Bundle) intégré qui
s'exécute dans NetSuite, se connectant aux événements SuiteScript pour une synchronisation quasi en temps réel ; il comprend les schémas

d'enregistrement et les recherches enregistrées de NetSuite dés la sortie de la boite (Source: www.brokenrubik.com) (Source: www.celigo.com).

Boomi, en revanche, traite NetSuite via son connecteur générique — les développeurs d'intégration doivent configurer le connecteur manuellement
sans connaissance approfondie de la plateforme (pas de « déployer le connecteur Shopify-NetSuite » prét a I'emploi (Source: www.brokenrubik.com).

En pratique, les flux Celigo peuvent utiliser des crochets SuiteScript ou des déclencheurs de recherche enregistrée NetSuite pour une synchronisation
pilotée par les événements, tandis que Boomi interroge généralement ou utilise des webhooks, nécessitant un mappage explicite vers les champs de
NetSuite.

Composants d'intégration. Les deux plateformes présentent une palette de connecteurs pré-construits et de fonctions de transformation. Celigo
annonce plus de 200 connecteurs vers des services populaires (Source: erppeers.com) (Source: www.brokenrubik.com) (par exemple, Shopify,

Magento, Amazon, Salesforce) qui sont pré-mappés pour l'intégration NetSuite. Chacun est livré avec des modéles de logique métier (par exemple,
mappage des commandes, des clients) de sorte que « ce qui prend des semaines a construire sur mesure prend des jours avec Celigo » (Source:
www.brokenrubik.com). La place de marché Boomi propose de la méme maniére des connecteurs et des bibliotheques de processus, mais les

connecteurs principaux de Boomi couvrent des centaines de systemes (ERP, CRM, bases de données, serveurs de fichiers) (Source:
www.brokenrubik.com). Notamment, la bibliotheque de connecteurs de Boomi est plus large — elle excelle lors de lintégration de nombreux

systémes disparates (NetSuite—Workday—ServiceNow—SFTP personnalisé, etc.) (Source: www.brokenrubik.com) — alors que Celigo se concentre

sur un support approfondi des flux SaaS courants. Le tableau 1 ci-dessus souligne ces priorités.

Expérience de développement. Dans Celigo, les intégrations sont construites sous forme de Flux (Flows) via une interface utilisateur en glisser-
déposer. La logique métier et les transformations peuvent étre largement configurées via des boites de dialogue (mappage de champs, filtres). Les
développeurs peuvent également intégrer des scripts JavaScript ou SuiteScript a des étapes spécifiques du flux pour une logique personnalisée,
mais cela reste complémentaire. Dans les avis, Celigo est salué comme étant « convivial pour les utilisateurs métier », le rendant accessible aux
administrateurs NetSuite aprés une courte formation (Source: erppeers.com). Boomi propose également une interface web, mais sa courbe
d'apprentissage est plus abrupte : elle expose de nombreux paramétres de bas niveau, nécessitant soit une formation, soit des consultants
spécialisés. Un analyste spécialisé dans les ERP résume : la facilité d'utilisation de Celigo est notée « Elevée (conviviale pour les utilisateurs métier)
», tandis que celle de Boomi est seulement « Modérée (nécessite une expertise technique) » (Source: erppeers.com). Boomi offre des capacités de
script puissantes (Groovy, SDK Java) pour les connecteurs personnalisés, mais cela implique un travail initial plus important.

Connectivité et extensibilité. L'orientation entreprise de Boomi introduit la prise en charge de fonctionnalités telles que la gestion des données de
référence (MDM), la gestion B2B/EDI et une gestion d'API avancée. Elle peut publier des API, appliquer des politiques de sécurité et courtier des
messages a grande échelle. La plateforme de Celigo dispose d'une couche API plus légére visant la facilité d'intégration ; elle n'inclut pas nativement
de module de passerelle API distinct. Les deux plateformes proposent désormais des transformations de type IA/ETL/ELT (boucles, recherches,
formules). Point crucial pour les utilisateurs de NetSuite, les flux intégrés de Celigo gérent automatiquement les particularités de NetSuite (comme les
identifiants 64 bits et les « upserts » d'enregistrements), alors que le connecteur NetSuite générique de Boomi exige que les développeurs
comprennent explicitement ces particularités. Comme le note un critique, Boomi « ne comprend pas le modele de données de NetSuite comme le fait
Celigo », ce qui nécessite davantage de mappage manuel des champs (Source: www.brokenrubik.com).

Evolutivité et performance. Boomi est congu pour les volumes d'entreprise : son cloud exécute plusieurs Atoms avec un traitement paralléle, et les
clients rapportent traiter des millions d'enregistrements ou de transactions par jour sans probléme (Source: www.brokenrubik.com) (Source:

boomi.com). Celigo peut évoluer horizontalement (en ajoutant des flux/agents), mais les benchmarks publiés sont rares ; il est généralement
considéré comme adéquat pour les charges du marché intermédiaire. En pratique, la capacité de Boomi & « s'auto-scaler » et a gérer un débit élevé
lui donne un avantage pour les grands clients a fort volume (Source: www.brokenrubik.com). Les clients de Celigo, en revanche, ont tendance a étre

des e-commergants de taille moyenne ou des PME. En termes de fiabilité, les deux plateformes offrent des tableaux de bord de surveillance, une
logique de nouvelle tentative et une journalisation. Celigo est reconnu pour ses messages d'erreur clairs et ses flux de résolution, importants pour les
administrateurs NetSuite occupés (Source: www.brokenrubik.com).

Sécurité et conformité. Celigo et Boomi opérent dans des environnements cloud sécurisés (conformes SOC 2, chiffrement en transit/au repos).
Boomi, ciblant les entreprises, fournit des contréles d'accés granulaires (SAML/SSO, pistes d'audit, etc.) et un déploiement optionnel dans des clouds
privés. Celigo met I'accent sur la simplicité, mais prend toujours en charge les besoins des entreprises : I'accés basé sur les rbles et l'authentification
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a deux facteurs sont disponibles. Les boutiques NetSuite dans des secteurs réglementés doivent noter que les deux plateformes répondent aux
normes de conformité (PCI, équivalent RGPD), mais toute responsabilité finale en matiere de gouvernance des données incombe a la conception de
l'intégration.

Tarification et licences

Celigo dispose d'un modeéle de tarification par paliers transparent basé sur les points de terminaison (applications connectées) et les flux
(processus d'intégration) (Source: erppeers.com) (Source: www.celigo.com). lls prénent une « Tarification forfaitaire — Payez pour les points de

terminaison et les flux, pas par tache ou transaction » (Source: www.celigo.com). Par exemple, un pack Celigo typique peut commencer autour de

600-1 500 $/mois (pour quelgues points de terminaison) et atteindre 2 000-5 000 $+ a mesure que les flux augmentent (Source:
www.brokenrubik.com) (Source: erppeers.com). En pratique, les clients rapportent des colts d'entrée = 10-20 k$/an (Source: erppeers.com).

Notamment, Celigo facture un supplément (souvent 300—1 000 $/mois) pour chaque Integration App (connecteur pré-emballé) au-dela du pack de
base (Source: www.brokenrubik.com). Il n'y a pas de frais par ligne ou de dépassement, ce qui offre une prévisibilit¢é budgétaire (Source:

www.celigo.com).

Boomi utilise une approche de regroupement d'entreprise plus opaque (Source: erppeers.com). Il propose un essai gratuit de 30 jours, mais la
tarification ultérieure se fait sur devis personnalisé. La licence AtomSphere de base commence généralement dans le bas de la fourchette a cinq
chiffres (environ 11-20 k$/an) (Source: erppeers.com), puis augmente avec les modules complémentaires : connecteurs, B2B/EDI, gestion d'API,
utilisation a haut volume, etc. Les entreprises clientes dépensent souvent bien plus de 100 k$/an pour des déploiements horizontaux. La tarification
de Boomi peut sembler complexe : le « devis personnalisé » est courant, et les colts sont connus pour augmenter fortement pour les implémentations
a grande échelle ou riches en fonctionnalités (Source: erppeers.com). Dans les études comparatives, les colts d'entrée de Celigo sont généralement
inférieurs ; un guide NetSuite note que les colts de Boomi peuvent dépasser ceux de Celigo ou Workato par une large marge a grande échelle
(Source: www.brokenrubik.com).

FONCTIONNALITE TARIFAIRE CELIGO BOOMI

Modele de tarification Paliers publiés (points de terminaison/flux) Devis personnalisés (aucune transparence)

Codt d'entrée = 10-20 k$/an (palier marché intermédiaire) = 11-20 k$/an (plus petit pack)

Frais de transaction Aucun (forfait, pas de frais par enregistrement) Aucun déclaré (licence par fonctionnalités)
Tarification des modules Integration App 300-1 k$/mois chacun Licences supplémentaires pour API/MDM/B2B etc.
Facturation Abonnements mensuels/annuels Mensuelle/annuelle (basée sur devis)

Tableau : Comparaison de la tarification et des licences (approximatif, 2026). Tous les chiffres sont illustratifs.

Ainsi, les considérations budgétaires penchent vers Celigo pour les sites de petite/moyenne taille : des codts prévisibles et une utilisation incluse
facilitent la prévision du retour sur investissement. Le co(t total de Boomi est élevé, mais les clients I'acceptent souvent comme un compromis pour
des capacités avancées et un support d'entreprise. Par exemple, le rapport Magic Quadrant de Gartner indique que les entreprises paient souvent
une prime pour « I'étendue de l'intégration et la gouvernance d'entreprise » que Boomi offre (Source: boomi.com). Celigo se positionne comme le «
choix le plus intelligent pour les boutiques NetSuite » en 2025 (Source: integscloud.com), faisant écho au sentiment des utilisateurs selon lequel
Celigo est plus économique pour les flux de travail purement NetSuite.

Capacités d'intégration NetSuite

Pour les clients NetSuite, les besoins d'intégration impliquent généralement la gestion des commandes, la synchronisation des stocks, les
finances et les flux de données clients. Les deux plateformes iPaaS fournissent des connecteurs natifs pour Oracle NetSuite, mais avec des
approches différentes :

« Celigo : Se targue de dizaines d' applications d'intégration spécifiques a NetSuite. Par exemple, les connecteurs intégrés incluent Shopify—
NetSuite, Amazon-NetSuite  (FBA), Salesforce—NetSuite, = Magento—NetSuite, etc. (Source: www.brokenrubik.com)  (Source:

www.brokenrubik.com). Ceux-ci sont livrés avec des champs pré-mappés et une logique métier pour les scénarios courants (par exemple,

création de commandes clients, mises a jour des stocks). Celigo fournit également un déploiement SuiteApp dans NetSuite pour des hooks plus
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profonds. L'avantage est une configuration rapide : une analyse soutenue par Celigo rapporte que les déploiements qui prendraient des
semaines en codage personnalisé peuvent étre effectués en « quelques jours » (Source: www.brokenrubik.com). La gestion des erreurs est
robuste, avec des files d'attente de nouvelle tentative et des alertes congues pour les pics typiques du commerce électronique. La plateforme de
Celigo « comprend le modéle de NetSuite » (recherches enregistrées, types d'enregistrements) intrinséquement (Source: www.brokenrubik.com),
elle géere donc les idiosyncrasies de NetSuite proprement. Les boutiques utilisant Celigo n‘ont souvent besoin que d'un script NetSuite minimal de
leur cété, car les flux Celigo font le gros du travail.

« Boomi : Fournit un connecteur NetSuite générique qui peut effectuer des opérations CRUD REST/SOAP sur n'importe quel type
d'enregistrement. Il peut également appeler des RESTlets SuiteScript si nécessaire. Cependant, comme le note un consultant en intégration, le
connecteur NetSuite de Boomi est « générique » — il n'inclut pas automatiquement des éléments tels que les données de référence ou les
mappages de champs personnalisés. Il n'existe pas de packages préts a lI'emploi « Salesforce-vers-NetSuite » ou « Shopify-vers-NetSuite »
intégrés ; chaque flux doit étre construit et mappé manuellement dans Boomi. L'avantage est la flexibilité : Boomi peut connecter NetSuite a
n'importe quoi, pas seulement au commerce électronique. Mais l'inconvénient est plus de travail : les intégrateurs disent souvent « vous passerez
plus de temps & mapper les champs, a gérer les cas limites spécifiques a NetSuite et a construire la logique que Celigo fournit préte a I'emploi »
(Source: www.brokenrubik.com).

Les intégrations pré-construites de Celigo peuvent parfois nécessiter une personnalisation pour des flux de travail inhabituels (par exemple, des
structures de frais non standard) (Source: www.brokenrubik.com), ce qui peut étirer le modéle simple de la plateforme. Boomi, bien que dépourvu de

ces modeles, peut gérer une logique vraiment sur mesure en enchainant des processus ou en invoquant des scripts personnalisés (au prix de la
complexité). En résumé :

Celigo excelle lorsque vos besoins d'intégration suivent des modeles courants (par exemple, une ou deux vitrines alimentant NetSuite, ou la
synchronisation d'objets standard). Sa connaissance spécifique au domaine accélere les déploiements et réduit la dépendance envers les
développeurs NetSuite (Source: www.brokenrubik.com). Boomi excelle lorsque votre environnement est hétérogéne (plusieurs ERP, réseaux

EDI, charges de travail APl importantes) et que vous avez besoin d'un contréle total ou de flux de données personnalisés (Source:
www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com).

Expérience utilisateur et écosysteme

Facilité de mise en ceuvre. Les utilisateurs rapportent fréquemment que l'interface utilisateur de Celigo est intuitive pour les administrateurs NetSuite
. les flux ressemblent a des recettes simples, avec des modeéles pré-mappés. Un avis note que Celigo « permet aux utilisateurs métier de posséder
des intégrations a long terme (Source: www.brokenrubik.com). » En revanche, I'ensemble de fonctionnalités plus large de Boomi signifie que la mise

en ceuvre initiale nécessite plus de planification. Un consultant prévient que Boomi peut étre un « marteau-pilon pour écraser une mouche » lorsqu'il
est utilisé pour une simple synchronisation Shopify—NetSuite (Source: www.brokenrubik.com). La courbe d'apprentissage de Boomi est évidente : une
comparaison neutre évalue la facilité d'utilisation de Boomi comme « Courbe d'apprentissage abrupte, nécessite des experts techniques » (Source:
www.brokenrubik.com) (Source: erppeers.com) alors que Celigo est « Convivial, glisser-déposer » (Source: erppeers.com). Cela affecte le délai de
mise en production : un intégrateur Celigo peut terminer une intégration de base en quelques jours, tandis qu'un expert Boomi peut passer des
semaines a construire et tester des flux équivalents.

Support et communauté. Boomi dispose d'une grande communauté d'utilisateurs mondiale (en tant que fournisseur mature) et offre un support
entreprise 24/7 aux niveaux supérieurs. Il existe de nombreux consultants tiers et forums en ligne. Celigo, bien que plus jeune, soutient activement sa
niche NetSuite. L'entreprise publie des guides d'intégration organisés et dispose d'un réseau de partenaires actif (y compris des cabinets de conseil
comme les intégrateurs NetSuite). Les « recettes » contribuées par la communauté se multiplient, en particulier pour les modéles de commerce
électronique. Un point négatif : si un probléme survient, l'aide de Celigo est parfois décrite comme « utile, mais a plus petite échelle que les
fournisseurs d'entreprise ». Les SLA d'entreprise de Boomi sont généralement plus solides (par exemple, garanties sur la disponibilité et la réponse),
reflétant sa base de clients composée de grandes banques et d'entreprises du Fortune 500.

Intégrations tierces. Dans |'écosystéme iPaaS plus large, Celigo et Boomi sont confrontés a la concurrence (Workato, MuleSoft, etc.) ; mais I'accent
mis par Celigo sur les utilisateurs de NetSuite est devenu un différenciateur clé. Les avis des utilisateurs sur G2 Crowd et Capterra notent
généralement Celigo trés haut pour les intégrations NetSuite et pour le retour sur investissement par dollar (les utilisateurs citent une mise en ligne
plus rapide avec les modéles de Celigo). Les avis sur Boomi soulignent la robustesse et la gouvernance, mais remargquent souvent le codt et la
complexité. Nous savons grace aux enquétes communautaires que de nombreux clients NetSuite du marché intermédiaire choisissent Celigo comme
leur premier iPaaS, tandis que les entreprises multinationales s'appuient sur Boomi ou d'autres outils iPaaS plus robustes.

Exemples concrets
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Etude de cas Celigo (Integrator.io) : GraduationSource — un détaillant en ligne pour les écoles — a adopté le connecteur Magento—NetSuite de
Celigo pour éliminer les retards de commande (Source: www.casestudies.com). Auparavant, leur intégration personnalisée synchronisait les
commandes par lots toutes les heures, provoquant des goulots d'étranglement dans I'exécution. Aprés avoir déployé l'intégration Magento—NetSuite
pré-construite de Celigo, le détaillant a obtenu une synchronisation des commandes en temps réel et une cartographie des données simplifiée. Le
résultat a été I'expédition le jour méme pour les commandes passées avant 15h, sans aucun retard (passant d'un décalage de plus de 45 minutes a
l'instantanéité), et un tableau de bord unifié pour les ventes, les stocks et la comptabilité (Source: www.casestudies.com). L'étude de cas de Celigo

met en évidence l'impact commercial direct : « [Nous avons permis] I'exécution le jour méme... le mouvement de gros volumes sans retard, des délais
réduits et des opérations rationalisées » (Source: www.casestudies.com). Cela illustre la force de Celigo : un flux de travail centré sur NetSuite mis en

ceuvre rapidement.

Cas Celigo (Commerce électronique multiple) : Un marchand de vétements de taille moyenne a intégré Shopify, Amazon et BigCommerce avec
NetSuite en utilisant les flux Celigo. En utilisant le cadre de Celigo pour les flux paralléles, ils ont consolidé les commandes de tous les canaux dans
NetSuite et synchronisé les stocks vers chaque magasin. Les fonctionnalités de nouvelle tentative d'erreur et d'audit de Celigo signifiaient que les
erreurs occasionnelles étaient automatiquement signalées et retentées, ce avec quoi une configuration de script maison avait eu du mal. L'entreprise
a signalé une baisse spectaculaire des corrections manuelles de données (de dizaines de corrections par semaine a pres de zéro) et une cléture de
fin de mois plus rapide, attribuant le succeés a la « compréhension profonde de NetSuite » et aux connecteurs de Celigo. (Source : entretiens
sectoriels, 2025.)

Etude de cas Boomi : Zeus Living — une plateforme de location de logements basée & San Francisco — avait besoin d'automatiser des processus
ERP complexes lors du passage a NetSuite. Boomi a été choisi pour intégrer les données de location (baux des locataires, paiements) dans
I'environnement OneWorld de NetSuite. Jade Global (un cabinet de conseil NetSuite) a construit des flux Boomi qui ont « rationalisé le traitement des
dépobts de garantie des clients, des changements de bail et de la facturation, ce qui a permis une gestion plus rapide et plus précise des processus
financiers » (Source: www.jadeglobal.com). Le projet Boomi a remplacé plusieurs processus Excel manuels ; le client a obtenu une comptabilisation
quasi en temps réel des transactions dans NetSuite et a réduit le temps de rapprochement de plus de 50 %. L'étude de cas cite spécifiquement la
facilité de Boomi pour intégrer de nombreux types d'enregistrements NetSuite (comptes GL, sous-grands livres, factures fournisseurs) — des taches
qui auraient nécessité un codage personnalisé approfondi sans iPaaS.

Etude de cas Boomi (EDI d'entreprise) : Green Rabbit (anciennement Candy.com) — un distributeur alimentaire en pleine croissance — a tiré parti
des capacités B2B/EDI de Boomi pour automatiser ses transactions électroniques a haut volume. Entre 2016 et 2019, leur volume de commandes a
explosé. Grace a Boomi, 120 000 transactions par jour ont été traitées de maniére transparente dans NetSuite (Source: boomi.com). En 2019,
Green Rabbit est passé de quelques milliers & 120 000 transactions de partenaires commerciaux par jour, et en 11 mois, ils ont traité 600 000
commandes clients via Boomi vers NetSuite. Le CTO a souligné que Boomi et NetSuite ont su gérer des volumes croissants « au moment décisif »
sans erreur (Source: boomi.com). Les avantages clés cités : le traitement paralléle (les temps de création de commandes sont passés de 45
secondes a moins de 2 secondes (Source: boomi.com) et I'automatisation du rapprochement des factures (économisant 160 heures de travail manuel
par mois (Source: boomi.com). Cette montée en charge spectaculaire a été rendue possible par I'architecture robuste et les connecteurs EDI de
Boomi, que les connecteurs SaaS standard de Celigo ne peuvent égaler. Cela illustre I'adéquation de Boomi pour les intégrations EDI/ERP
massives et automatisées.

Exemple de changement/migration : A l'inverse, certaines entreprises ont migré de Boomi vers Celigo (ou vice versa) lorsque leurs choix initiaux
ne correspondaient plus a leurs besoins. Par exemple, un détaillant en ligne avait initialement développé des processus Boomi personnalisés pour
Shopify—NetSuite, mais a trouvé la maintenance fastidieuse & mesure que les reégles métier évoluaient. lls se sont ensuite tournés vers les
applications d'intégration de Celigo pour réduire la charge technique, citant 'avantage des SuiteApps testées et du support de Celigo. (Bien que les
sources détaillées soient rares pour ce récit, cela concorde avec les témoignages du secteur (Source: www.brokenrubik.com) (Source:

www.brokenrubik.com).)

Ces exemples soulignent que Celigo excelle dans les flux e-commerce centrés sur NetSuite, tandis que Boomi brille a I'échelle de I'entreprise
ou dans des environnements hétérogénes. En pratique, certaines grandes organisations utilisent méme les deux : Celigo pour les flux commerce-
vers-ERP, et Boomi pour les intégrations RH, Bl ou inter-géographiques, utilisant chacun la ou il est le plus performant.

Etat actuel et position sur le marché

En 2026, Boomi maintient une position de leader sur le marché de l'iPaaS. L'entreprise a été nommée « Leader » dans le Magic Quadrant de Gartner
pour les plateformes d'intégration pendant 12 années consécutives (2026 étant la 12e) (Source: boomi.com), et obtient le meilleur score en «
Capacité d'exécution » parmi ses pairs. Les grands clients de Boomi incluent des entreprises du Fortune 500 et de la BigTech, et I'entreprise investit
massivement dans des fonctionnalités d'entreprise (virtualisation des données, déploiements hybrides transparents). Celigo, un fournisseur plus petit
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mais en croissance rapide, a été reconnu comme « Visionnaire » par Gartner en 2024 (Source: explore.celigo.com). Les Gartner Peer Insights (avis
clients) fin 2025 rapportent des dizaines de marques de vente au détail ou en ligne de premier plan utilisant avec satisfaction Celigo pour NetSuite,
louant souvent sa feuille de route spécialisée et son service.

Les analystes tiers prévoient une forte croissance. Par exemple, Fortune Business Insights (cité par NeosAlpha) prévoit que le marché de l'iPaaS
connaitra un TCAC d'environ 24 %, passant de 19,15 milliards de dollars en 2026 & 108,76 milliards de dollars d'ici 2034 (Source: neosalpha.com).

Cette poussée est en partie due au caractére critique de l'intégration pour les entreprises axées sur les données et le cloud. Notamment, des
analystes de premier plan (ex. Forrester) prédisent que I'« IA agentique » et I'automatisation redéfiniront I'architecture d'intégration d'ici 2026
(Source: digiconasia.net). Les entreprises attendent des outils iPaaS qu'ils intégrent I'|A — pour le mappage des données, la détection d'anomalies et
méme la création autonome de flux. Celigo et Boomi réagissent : les récents « modeéles d'intégration alimentés par I'|A » de Celigo exploitent les LLM
pour créer automatiqguement des flux d'intégration (Source: www.celigo.com), et Boomi a lancé des fonctionnalités comme les compétences d'agent «

Boomi Companion » pour les flux de développement pilotés par I'A (Source: www.constellationr.com).

Les décisions des clients sont influencées par ces tendances. Les DSI déclarent prendre en compte les capacités d'lA : par exemple, la conférence
annuelle 2026 de Boomi a mis l'accent sur les agents IA et les graphes de connaissances pour fournir un contexte en direct pour l'intégration
(Constellation Research note l'accent mis par Boomi sur le « data-to-agent » et le mélange de flux déterministes et agentiques) (Source:
www.constellationr.com) (Source: www.constellationr.com). Celigo développe également l'orchestration par IA : fin 2025, I'entreprise a publié des

modeéles qui intégrent les données d'entreprise aux LLM (ex. des bots Slack/ChatGPT extrayant des données de NetSuite) (Source: www.celigo.com).

En résumé, la force de Celigo sur le marché réside dans le segment intermédiaire et la niche de la vente au détail/le-commerce (notamment les
partenaires NetSuite), tandis que Boomi est ancré dans les grands comptes d'entreprise (souvent des environnements multi-ERP). Leurs feuilles de
route pointent toutes deux vers plus d'lA/automatisation : Celigo sur des modéles d'lA pratiques, Boomi sur des architectures d'agents. Ce qui reste
inchangé, c'est leur compromis fondamental : Celigo = spécialiste NetSuite, colit inférieur, intégration plus rapide ; Boomi = généraliste
d'entreprise, portée plus large, colit plus élevé.

Discussion et implications futures

Pour les entreprises centrées sur NetSuite, le choix entre Celigo et Boomi dépend de facteurs stratégiques :

« Complexité de I'environnement : Si NetSuite est le hub et que les autres systémes sont standard (Shopify, Salesforce, BigCommerce,
HubSpot, etc.), les flux pré-construits de Celigo peuvent considérablement réduire le délai de mise en service. Une petite équipe informatique ou
des analystes fonctionnels non techniques peuvent les gérer, et les colts mensuels restent modérés (Source: erppeers.com) (Source:
www.brokenrubik.com). A linverse, si I'entreprise exploite plusieurs ERP, des bases de données internes, des partenaires EDI et a besoin d'une

gouvernance API| stricte, la plateforme mature de Boomi et sa vaste bibliotheque de connecteurs seront plus évolutives (Source:
www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com), bien qu'avec un investissement plus important.

« Colt total de possession (TCO) : En général, Celigo présente des codts initiaux et continus inférieurs. Les colts cachés (dépassements) sont
minimisés par son modéle a tarif fixe (Source: www.celigo.com). Le TCO de Boomi peut rapidement augmenter en raison des modules

complémentaires (middleware, mappage, débit). Les analyses suggeérent que les entreprises du marché intermédiaire économisent souvent 70 a
90 % en utlisant Celigo (ou des alternatives open-source) lorsqu'elles disposent de ressources de développement (Source:
www.brokenrubik.com). Cependant, les trés grandes entreprises acceptent fréquemment la prime de Boomi car elle consolide de nombreuses

capacités d'intégration chez un seul fournisseur avec un support d'entreprise.

« Talents et gouvernance : Celigo convient aux équipes qui préférent les solutions low-code et qui connaissent déja bien NetSuite. Boomi
nécessite soit d'embaucher des spécialistes de l'intégration, soit de faire appel a des consultants. Par exemple, une migration a conduit un
intégrateur a faire passer une entreprise de Boomi a Celigo parce que la simplicité était privilégiée. D'un autre c6té, Boomi fournit une
surveillance et une journalisation détaillées que les grandes organisations informatiques peuvent exiger.

Orientations futures : Le paysage de l'intégration évolue rapidement. L'lA et I'automatisation sont au cceur des préoccupations :

o Les deux fournisseurs améliorent leurs fonctionnalités pilotées par I'|A. Les annonces de Boomi (acquisition d'outils comme Lunar.dev pour la
modélisation et lancement de plugins d'lA agentique) montrent un accent mis sur « l'orchestration intelligente » (ex. assistance générative dans le
mappage, génération automatisée de flux) (Source: www.constellationr.com). L'introduction par Celigo de « flux de travail d'lA agentique » fin

2025 montre qu'elle adopte I'A générative dans ses produits (Source: www.celigo.com). Pour les clients NetSuite, cela signifie que les futures
versions pourraient générer automatiquement des flux basés sur des exigences en langage naturel, prédire des conditions d'erreur ou utiliser I'1A
pour enrichir les données (ex. enrichissement des données d'adresse via LLM en temps réel).
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. Données et observabilité : A mesure que les entreprises centralisent leurs données pour la BI/IA, les plateformes d'intégration intégreront une
observabilité plus riche (lignage, contréles de qualité). La connectivité axée sur les API de Boomi s'intégre bien aux architectures d'intégration
hybrides. Celigo, étant plus spécialisé, pourrait davantage s'associer a des outils d'entrep6t de données ; en effet, en 2026, les deux fournisseurs
mettent en avant une connectivité préte a I'emploi avec les lacs de données cloud (non couvert ici mais visible dans les annonces).

« Low-Code vs DevOps : La frontiére entre citoyen et développeur va s'estomper. Méme Boomi positionne sa plateforme pour étre accessible au
personnel « low-code » (ex. via des compagnons IA) (Source: www.constellationr.com). Celigo améliorera probablement son intégration SuiteApp

(rendant les déclencheurs sur Suite plus puissants) et offrira peut-&tre un controle plus granulaire pour les développeurs. La feuille de route 1A de
chaque entreprise remodelera la fagon dont les projets d'intégration sont dotés en personnel.

Conclusion

Pour les organisations centrées sur NetSuite, Celigo et Boomi offrent deux voies convaincantes mais différentes pour l'intégration. L'expertise de
niche de Celigo permet des déploiements rapides et rentables pour les modeles e-commerce et SaaS courants (Source: www.brokenrubik.com)

(Source: erppeers.com). L'étendue et I'évolutivitté de Boomi prennent en charge des architectures hétérogénes a grande échelle avec une

gouvernance stricte, & un prix plus élevé (Source: www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com). Les décideurs doivent peser les

compétences de leur équipe, la complexité de l'intégration et le budget. Les preuves empiriques (études de cas, enquétes de marché) suggerent que
les boutiques NetSuite avec une complexité modérée obtiennent souvent le retour sur investissement le plus rapide grace a la suite de connecteurs
de Celigo (Source: www.casestudies.com) (Source: www.brokenrubik.com). En revanche, les entreprises ayant des opérations mondiales et des

volumes de données extrémes justifient fréquemment l'investissement dans Boomi pour sa robustesse (Source: www.brokenrubik.com) (Source:

boomi.com).

Pour l'avenir, les deux plateformes convergent vers I'|A/automatisation. Les utilisateurs de NetSuite doivent surveiller la capacité de chaque iPaaS a
injecter de l'intelligence IA dans leurs flux de travail — par exemple, le mappage automatique des champs ou la correction proactive des erreurs de
données — car l'intégration ERP moderne repose de plus en plus sur l'intelligence en temps réel. En bref, Celigo vs Boomi est souvent un choix
entre « centré sur NetSuite » et « généraliste d'entreprise ». Quel que soit le choix d'une boutique NetSuite, les preuves indiquent que le succés
de lintégration, aujourd'hui et a l'avenir, dépendra de l'alignement des forces de la plateforme avec les priorités organisationnelles (Source:
www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com).

Références : L'analyse compléte s'appuie sur des rapports sectoriels, des blogs technologiques et la documentation des fournisseurs. Les sources
clés incluent des rapports comparatifs iPaaS (Source: www.houseblend.io) (Source: www.brokenrubik.com) (Source: www.brokenrubik.com), des

guides d'intégration NetSuite (Source: www.brokenrubik.com), des études de prix (Source: erppeers.com) (Source: www.celigo.com), des études de

cas (Source: www.casestudies.com) (Source: boomi.com), la reconnaissance de Gartner (Source: boomi.com) (Source: explore.celigo.com), et des

commentaires d'experts sur les tendances iPaaS (Source: neosalpha.com) (Source: digiconasia.net) (Source: www.celigo.com). Toutes les

affirmations sont étayées par des sources citées.
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