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Tarification NetSuite 2026 : Niveaux de licence, colts par utilisateur et modules
complémentaires

Résumé analytique

La tarification d'Oracle NetSuite en 2026 continue de suivre un modéle d'abonnement modulaire : un tarif de base mensuel fixe, auquel s'ajoutent
des licences par utilisateur et des modules optionnels (Source: www.randgroup.com) (Source: www.erpresearch.com). En pratique, les sources du

secteur indiquent systématiquement que la licence de site NetSuite de base minimale est de l'ordre de 999 $ par mois (facturé annuellement)
(Source: www.erpresearch.com) (Source: closeloop.com). En plus de cela, les licences d'utilisateur complet sont généralement facturées dans une

fourchette d'environ 99 $ a 150 $+ par utilisateur et par mois (prix catalogue) (Source: www.erpresearch.com) (Source: www.houseblend.io), de

nombreuses entreprises notant une hausse du tarif historique de 99 $ vers environ 129 $ ces dernieres années (Source:

www.redresscompliance.com) (Source: www.houseblend.io). Des niveaux d'utilisateurs a moindre codt (tels que les utilisateurs Employee Self-

Service ou Vendor) sont disponibles : par exemple, un pack de 5 licences ESS colte souvent a peu prés le méme prix qu'une licence compléte (soit
environ 129 $ au total) (Source: www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io), tandis que les accés au portail fournisseur sont généralement
gratuits (Source: www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io).

Les fonctionnalités supplémentaires — sous forme de modules complémentaires — font I'objet de frais distincts. Les modules complémentaires
typiques (Advanced Inventory, Advanced Financials, CRM, WMS, etc.) coltent de quelques centaines a un millier de dollars par mois chacun, selon
leur complexité (Source: netsuitenegotiations.com) (Source: www.houseblend.io). Par exemple, les modules avancés d'inventaire ou financiers se

situent souvent entre 400 et 800 $/mois (Source: netsuitenegotiations.com) (Source: closeloop.com), tandis que les fonctionnalités de niveau

entreprise comme les vitrines eCommerce (SuiteCommerce) ou la consolidation mondiale ( OneWorld peuvent approcher les 1 000 $+/mois (Source:
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netsuitenegotiations.com) (Source: closeloop.com). Des études sectorielles et des exemples de cas confirment que le regroupement de plusieurs

modules complémentaires peut rapidement faire grimper le colt a plusieurs milliers de dollars par mois ; une analyse note que trois modules
haut de gamme typiques a environ 800 $ chacun pourraient ajouter 2 400 $ par mois (environ 28 800 $/an) (Source: www.redresscompliance.com).

Au total, un déploiement NetSuite modeste d'entrée de gamme (par exemple, I'édition Starter avec 5 utilisateurs et aucun module avancé) pourrait

colQter de l'ordre de 1 500 & 2 000 $ par mois (environ 18 000 & 24 000 $/an en frais de logiciel) (Source: www.houseblend.io) (Source:
closeloop.com). Une implémentation typique du marché intermédiaire (par exemple, 15 a 50 utilisateurs, édition mid-market avec quelques modules
complémentaires) peut facilement atteindre 5 000 & 10 000 $ par mois (environ 60 000 & 120 000 $/an en licences) (Source: www.houseblend.io)
(Source: flxpoint.com). A I'échelle mondiale, les plus de 40 000 clients de NetSuite (Source: www.anchorgroup.tech) consacrent de l'ordre de 3a 5 %

de leur chiffre d'affaires a 'ERP (incluant les licences NetSuite, I'implémentation, le support, etc.) (Source: www.anchorgroup.tech).

Les colts d'impléementation et de services dépassent généralement de loin les frais de licence. Les experts constatent que les projets

d'implémentation représentent environ 1 a 2 fois le coit de I'abonnement annuel (Source: www.houseblend.io) (Source: www.erpresearch.com).

Les enquétes sectorielles confirment une large fourchette : les petits projets peuvent codter entre 10 000 et 50 000 $, tandis que les grands
déploiements mondiaux peuvent atteindre 100 000 & 750 000 $ (Source: scscloud.com) (Source: www.erpresearch.com). Les frais de

support/maintenance continus représentent généralement environ 15 & 25 % des licences logicielles par an (Source: orderdock.app) (Source:
www.anchorgroup.tech). Par conséquent, le colt total de possession (TCO) pour les 3 a 5 premiéres années de NetSuite (logiciel + services) atteint

souvent des chiffres allant de six a sept chiffres pour un déploiement multi-utilisateurs (Source: www.erpresearch.com) (Source: flxpoint.com).

En résumé, la tarification de NetSuite en 2026 reste hautement personnalisable mais opaque. L'abonnement de base et les tarifs par utilisateur
fixent le plancher (environ 1 000 $ + ~100 a 150 $/utilisateur/mois), et chaque module ou capacité ajoute des centaines a des milliers de dollars
supplémentaires. De plus, Oracle et ses partenaires intégrent généralement des augmentations de prix pluriannuelles (le prix catalogue a récemment
augmenté d'environ 30 %, passant de 99 $ a 129 $/utilisateur (Source: www.redresscompliance.com), ce qui rend la budgétisation et la négociation

minutieuses cruciales. Parmi les sources des fournisseurs et les études de cas, le consensus est clair : les entreprises doivent s'attendre & payer au
moins des dizaines de milliers de dollars par an (souvent bien au-dessus de 100 000 $/an) pour un déploiement NetSuite moderne (Source:
www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io).

Introduction et contexte

NetSuite est une plateforme ERP (progiciel de gestion intégré) basée sur le cloud, initialement fondée en 1998 et acquise par Oracle en 2016. Elle

combine la finance, le CRM, I'eCommerce, l'inventaire et d'autres fonctions commerciales dans un systéme SaasS unifié. Au cours des deux derniéres
décennies, elle s'est développée pour servir plus de 40 000 entreprises dans le monde (Source: www.anchorgroup.tech) dans divers secteurs. Le

modéle purement cloud (multi-tenant) de NetSuite et son déploiement rapide en ont fait un leader du marché des ERP pour le marché intermédiaire ;
plus de 70 % des nouvelles installations ERP utilisent aujourd'hui des logiciels cloud (Source: www.houseblend.io) (Source:
www.anchorgroup.tech). Au cours de l'exercice 2025, Oracle a annoncé une croissance de 14 % des revenus de I'ERP Cloud (y compris

NetSuite) (Source: www.axios.com), soulignant la dynamique de I'adoption de I'ERP cloud.

Parce que l'attrait de NetSuite réside dans sa flexibilité et son étendue, sa tarification est intrinséquement modulaire et hautement variable.
Contrairement aux logiciels grand public, NetSuite ne publie pas de prix catalogue simple pour son package complet. Au lieu de cela, chaque client
négocie un contrat qui regroupe une édition de base du logiciel avec un nombre spécifique de licences utilisateur et tous les modules
complémentaires souhaités (a la fois les modules fonctionnels et les niveaux de support supérieurs). Oracle ne fournit généralement que des tarifs de
départ indicatifs, et le prix final dépend de la taille de I'accord, de I'utilisation et de la négociation. Par conséquent, comprendre la structure des codts
de NetSuite nécessite de rassembler des données provenant de rapports sectoriels, d'analyses de cabinets de conseil et d'expériences utilisateur.

Ce rapport compile les derniéres informations disponibles (en 2026) sur les colts des licences NetSuite. Nous commencgons par expliquer les
composantes du modele de tarification de NetSuite et les différentes éditions ou niveaux de licence disponibles. Ensuite, nous détaillons la tarification
« par utilisateur » — le co(t pour chaque utilisateur complet ou utilisateur a accés limité. Nous examinons ensuite les principaux modules
complémentaires (par exemple, Advanced Inventory, SuiteCommerce, gestion mondiale OneWorld, etc.) et leurs frais mensuels typiques. Tout au
long du rapport, nous fournissons des données et des statistiques provenant de guides tiers et d'études de cas pour quantifier les fourchettes de frais
auxquelles les entreprises doivent s'attendre.

Apres la ventilation des frais, nous examinons les colits d'implémentation et opérationnels qui viennent s'ajouter a l'investissement ERP (frais de
conseil, formation, abonnements au support, etc.). Nous incluons également des budgets d'exemple concrets et des analyses de retour sur
investissement (ROI) provenant de déploiements sur le marché intermédiaire, illustrant comment les colts de licence et de service s'accumulent en
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pratique. Pour garantir une perspective équilibrée, nous incluons les expériences rapportées par les utilisateurs et les résultats des négociations (par
exemple, des entreprises réalisant 20 a 30 % d'économies grace a des audits contractuels (Source: www.redresscompliance.com) (Source:

www.redresscompliance.com).

Enfin, nous discutons des implications pour 2026 et au-dela : comment les augmentations de prix continues, les améliorations liées a I'A et les
tendances du secteur pourraient influencer les futurs colts de NetSuite. A la fin de ce rapport, les lecteurs devraient disposer d'un cadre complet
pour prévoir et planifier leurs dépenses NetSuite, étayé par des sources crédibles et des exemples détaillés.

Apercu du modéle de licence NetSuite

La tarification de I'abonnement NetSuite repose sur un modele « coeur + modules complémentaires ». Tous les clients commencent par un
abonnement de base (la plateforme ERP/CRM principale), puis ajoutent des utilisateurs nommés et des modules selon leurs besoins. Des niveaux
de service ou des capacités supplémentaires (par exemple, volumes de transactions élevés, stockage supplémentaire) peuvent également étre
contractés. En termes généraux, les composantes de la tarification sont ( Houseblend{reference-type="ref" reference="Houseblend_Pricing"} et Rand
Group{reference-type="ref" reference="Rand_Group_Pricing"}) :

. Package de base (Edition) : Le bundle logiciel fondamental, choisi pour s'adapter a la taille et aux besoins de I'entreprise. NetSuite propose
plusieurs éditions ou éditions sectorielles SuiteSuccess (Starter, Standard/Mid-Market, Enterprise/Premium, etc.) (Source: www.houseblend.io)
(Source: www.houseblend.io). Chacune inclut les fonctionnalités de base de finance, de CRM et de gestion des commandes, les éditions
supérieures offrant des limites beaucoup plus importantes (utilisateurs, filiales, transactions) et regroupant certains modules spécifiques a
l'industrie.

« Licences utilisateur : Modéle d'utilisateur nommé. Chaque personne nécessitant un acces doit disposer d'une licence. Le type principal est
l'utilisateur complet (accés complet), généralement pour le personnel clé (comptables, gestionnaires, représentants commerciaux) (Source:
www.houseblend.io). D'autres types de licences existent pour les réles a acces limité : comptes Employé (Self-Service) (pour la saisie des temps,
les notes de frais, la consultation de la paie, etc.), souvent vendus par packs, et comptes Fournisseur (pour I'utilisation du portail fournisseur)
(Source: www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io). Les licences d'utilisateur complet entrainent les frais par personne les plus élevés.

« Modules/Add-Ons : Modules fonctionnels spécialisés disponibles a la carte. Les exemples incluent des fonctionnalités avancées d'inventaire ou
de gestion de projet, des modules de conformité/réglementation, des vitrines eCommerce (SuiteCommerce), etc. Chacun est contracté
séparément si nécessaire.

« Niveau de service : NetSuite alloue des niveaux de capacité systeme (Standard, Premium, Enterprise, Ultimate) qui spécifient des seuils de
performance (par exemple, stockage, volume de transactions) (Source: www.randgroup.com) (Source: www.houseblend.io). La mise a niveau
d'un niveau de service (disons de Standard a Premium) augmente effectivement la capacité de base incluse.

En résumé, les clients NetSuite licencient une édition principale avec une certaine portée, puis paient par utilisateur, plus tous les modules
supplémentaires ou niveaux de service supérieurs. Cette modularité offre de la flexibilité mais rend la tarification complexe. Comme I'observe Rand
Group, « la tarification NetSuite n'est ni fixe ni publiée publiquement » (Source: www.randgroup.com) ; elle varie considérablement en fonction du
package de base choisi, du nombre et du type d'utilisateurs, des modules et du niveau de support/maintenance contracté. Ces quatre composantes
(package, utilisateurs, modules, service) déterminent tous les codts, selon les experts du secteur (Source: www.randgroup.com) (Source:

www.randgroup.com).

Pour voir comment cela fonctionne, nous examinons d'abord les niveaux de licence (éditions) et leurs clients cibles.

Editions de licence de base (Packages par niveau)

Les éditions de NetSuite (également appelées packages de base ou éditions SuiteSuccess) s'alignent sur la taille et la complexité de I'entreprise.
Chaque édition est un sur-ensemble de celle qui se trouve en dessous, partageant toutes la méme base de code mais différant en termes de capacité
et de fonctionnalités incluses (Source: www.houseblend.io). Les éditions supérieures accueillent plus d'utilisateurs, de transactions et incluent souvent
des capacités avancées qui manguent aux niveaux inférieurs. Les catégories les plus courantes sont :

. Edition Starter (Limitée) : Congue pour les petites entreprises ou les startups (environ jusqu'a ~10 utilisateurs, entité unique). Elle contient les
modules ERP/CRM essentiels nécessaires pour remplacer les systemes de base comme QuickBooks (Source: www.houseblend.io). Elle exclut
généralement les fonctionnalités multi-filiales, multi-devises ou de fabrication avancée. Le prix de base pour Starter est de |'ordre de 1 000 $ par
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mois (facturé annuellement) (Source: www.houseblend.io). Ce pack inclut souvent quelques licences d'utilisateur complet prétes a I'emploi (par
exemple, 1 & 3 utilisateurs complets) plus un pack de 5 comptes Employé Self-Service (ESS) (Source: www.houseblend.io) (Source:
www.randgroup.com). D'autres utilisateurs ou modules complémentaires peuvent étre achetés selon les besoins.

. Edition Mid-Market (Standard) : Destinée aux entreprises de taille moyenne (environ >10 utilisateurs), elle est généralement commercialisée
sous le nom de « Standard » ou inclut la fonctionnalité OneWorld. Elle débloque NetSuite OneWorld pour la gestion de plusieurs entités
juridigues, de devises multiples et de rapports consolidés (Source: www.houseblend.io). L'édition Standard prend en charge des volumes de
transactions plus élevés et un plus grand nombre d'utilisateurs (généralement jusqu'a environ 30 utilisateurs « nommés » dans la configuration de
base (Source: www.houseblend.io). Une fonctionnalité clé est que la prise en charge multi-entités de OneWorld est souvent intégrée a ce niveau
(Source: www.houseblend.io) — alors que les utilisateurs de I'édition Starter devraient payer un supplément pour I'ajouter. Le cot de départ pour
I'édition Mid-Market est d'environ 2 500 $ par mois (Source: www.houseblend.io). En pratique, de nombreux contrats « mid-market » incluent
OneWorld dans ce tarif de base, reflétant les besoins des entreprises en pleine croissance et a vocation internationale.

. Edition Enterprise (Premium) : Destinée aux grandes entreprises ayant des opérations complexes. Cette édition prend en charge des
centaines, voire des milliers d'utilisateurs (souvent plus de 1 000) répartis sur plusieurs zones géographiques, avec les allocations de
performance les plus élevées (Source: www.houseblend.io). Elle est souvent associée & un niveau de service supérieur (support Premium,
limites d'API plus élevées, etc.). L'édition Enterprise peut gérer des dizaines de filiales avec des devises multiples, des états financiers consolidés
et des flux de travail sophistiqués deés sa mise en service (Source: www.houseblend.io). Le tarif de base initial est ici estimé & environ 5 000 $
par mois (Source: www.houseblend.io). Ce tarif de base plus élevé refléte I'inclusion (ou le besoin) de modules avancés et d'une capacité
supérieure. Les clients Enterprise incluent généralement de nombreuses fonctionnalités avancées dans leur contrat, soit sous forme groupée,
soit a des prix négociés.

Le tableau 1 résume le dimensionnement approximatif de ces niveaux de licence :

EDITION
PROFIL D'ENTREPRISE FRAIS DE BASE APPROX. . .

(FORFAIT DE CAPACITE ET FONCTIONNALITES INCLUSES
CIBLE (PAR MOIS)

BASE)

. Petites entreprises (<10 ~1 000 $ (Source: Modules ERP/CRM de base ; ~1-3 utilisateurs

Starter (Limited) - P ) . L
utilisateurs, entité unique) www.houseblend.io) complets + 5 ESS inclus ; pas de support multi-entités

Standard / Mid- Taille moyenne (10-30+ ~2 500 $ (Source: Inclut OneWorld (multi-filiales, multi-devises) ; limites

Market utilisateurs, multi-entités) www.houseblend.io) supérieures (~30 utilisateurs de base)

i . Consolidations mondiales complétes ; supporte 1
Enterprise Grande entreprise (100— ~5 000 $ (Source: . .
. N . ) 000+ utilisateurs ; allocations de ressources
(Premium) 1000+ utilisateurs, mondial) www.houseblend.io)

maximales

Tableau 1 : Editions de licence de base NetSuite et tarifs de départ typiques (2025-26) (Source: www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io)
(Source: www.houseblend.io).

En plus de ces éditions ERP de base, Oracle propose des offres groupées SuiteSuccess spécifiques a l'industrie, chacune disponible en
versions Standard et Premium (Source: www.randgroup.com). Une édition SuiteSuccess (par exemple, Fabrication, Vente au détail, Services) est
essentiellement I'un des forfaits de base ci-dessus, avec des flux de travail préconfigurés et certains modules industriels inclus. Le niveau Standard
par rapport au niveau Premium de SuiteSuccess est similaire dans le concept aux niveaux Starter/Mid-Market par rapport a Enterprise : les deux
incluent la suite principale, mais Premium ajoute des fonctionnalités et une capacité supplémentaires pour les opérations plus importantes (Source:
www.randgroup.com). Notamment, de nombreuses offres SuiteSuccess incluent déja des modules clés sans frais supplémentaires. Par exemple,
SuiteSuccess pour la fabrication est livré avec WMS et Advanced Procurement intégrés, et SuiteSuccess pour la distribution inclut des modules de
gestion d'entrep06t et de planification de la demande (qui seraient autrement des options payantes) (Source: www.randgroup.com).

En résumé, le terme « niveau de licence » dans le jargon NetSuite fait référence a I'édition de base choisie (Starter, Standard, Premium, etc.),
chacune étant associée a des frais de base. Les entreprises commencent généralement par I'édition la plus petite qui prend en charge leur nombre
d'utilisateurs et leurs filiales. La mise a niveau vers un niveau supérieur est simple (aucune réimplémentation n'est nécessaire) mais augmente les
frais mensuels de base (Source: www.houseblend.io).
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Colts des licences par utilisateur

En plus des frais de I'édition de base, chaque utilisateur actif nécessite une licence nommée. NetSuite utilise un modéle d'utilisateur a deux

niveaux :

« Utilisateur complet (Acces général) : Cela accorde des droits complets pour effectuer des transactions sur tous les modules sous licence (par
exemple, créer des commandes, générer des rapports, comptabiliser des écritures de journal). Il est destiné aux employés qui travaillent
activement dans NetSuite au quotidien (comptables, commerciaux, gestionnaires, etc.) (Source: www.houseblend.io). Le prix catalogue d'une
licence d'utilisateur complet (en 2026) se situe généralement dans une fourchette de 120 a 150 $ par utilisateur et par mois (Source:

www.houseblend.io) (Source: closeloop.com). Plusieurs sources notent qu'historiquement, ce prix était de 99 $/utilisateur, mais Oracle a
augmenté le prix catalogue a environ 129 $ (et potentiellement plus lors des négociations) au cours des cycles contractuels récents (Source:
www.redresscompliance.com) (Source: www.houseblend.io). De nombreux consultants conseillent de prévoir un budget d'environ 129 a 150 $

par mois et par utilisateur complet (en s'attendant a ce que le prix réel puisse étre négocié a la baisse pour des volumes importants ou des
contrats pluriannuels). Par exemple, un guide de 2025 indique que les utilisateurs complets coltent environ 99 a 149 $ chacun (Source:
closeloop.com), tandis qu'un expert en implémentation a cité environ 129 $ en 2025 (Source: www.houseblend.io).

« Utilisateur employé (Self-Service, ESS) : |l s'agit d'utilisateurs a accées limité destinés aux employés internes qui n'ont besoin d'effectuer que
des taches restreintes (saisie de feuilles de temps, soumission de notes de frais, consultation de fiches de paie, etc.) (Source:
www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io). lls ne peuvent pas effectuer de transactions dans le systéme global (pas d'écritures au
grand livre, etc.). Les licences ESS sont vendues par packs (généralement par groupes de 5) et coltent beaucoup moins cher que les licences
complétes. En regle générale, un pack de 5 licences ESS colte & peu pres le méme prix qu'une licence utilisateur complet (Source:
www.houseblend.io). Etant donné qu'une licence compléte codte environ 129 $/mois, cela équivaut & environ 26 $ par employé et par mois
pour un accés de niveau ESS. De nombreuses entreprises utilisent 'ESS pour de grands groupes d'employés (par exemple, personnel de
fabrication, vendeurs en magasin, consultants) afin de réduire les codts.

« Utilisateur Vendor Center : Un compte de collaboration spécial permettant aux fournisseurs externes de consulter les bons de commande et de
soumettre des factures. Ce type d'acces est généralement gratuit/illimité selon la politique d'Oracle (Source: www.houseblend.io). Les
entreprises peuvent accorder l'accés au portail fournisseur a n'importe quel nombre de fournisseurs sans frais supplémentaires (Source:
www.houseblend.io). (Il existe également un type d'utilisateur Customer Center pour les relations avec les clients B2B, également souvent fourni
sans frais supplémentaires.)

En résumé, la tarification par utilisateur est approximativement :

Utilisateur complet : ~99-150 $ par utilisateur/mois (prix catalogue, 2025-26) (Source: www.houseblend.io) (Source: closeloop.com)
Utilisateur ESS : ~26 $ par utilisateur/mois (effectif, lorsqu'il est vendu par pack de 5 pour le prix d'un complet) (Source: www.houseblend.io)
Utilisateur fournisseur : Gratuit

Il est courant d'inclure quelques utilisateurs complets dans le forfait de base et de recevoir des licences ESS (par exemple, 5 ou plus) dans le cadre
de l'accord (Source: www.houseblend.io) (Source: www.houseblend.io). A mesure que les entreprises se développent, elles achétent des utilisateurs
complets supplémentaires selon leurs besoins. Notamment, le nombre d'utilisateurs autorisés dans chaque édition est plafonné : Starter peut inclure
~1-3 utilisateurs complets par défaut (Source: www.randgroup.com), Standard environ ~30, et Enterprise beaucoup plus. Cependant, des licences
supplémentaires au tarif catalogue ci-dessus peuvent étre ajoutées a n'importe quelle édition. Si une entreprise prévoit une augmentation du nombre
d'utilisateurs, il est essentiel de prévoir la dépense continue de 129 $+/utilisateur/mois.

Exemple : Une petite entreprise passant a I'édition Starter de NetSuite pourrait prévoir un budget approximatif : Base 1 000 $ + 5 utilisateurs
complets x 129 $ = 1 645 $ par mois, soit environ 19 700 $ par an (Source: www.houseblend.io). Cela correspond aux scénarios publiés : un guide
pour DAF note qu'une telle configuration de 5 utilisateurs codite environ 19,7 k$/an (Source: www.houseblend.io). Pour le contexte, I'ajout d'utilisateurs
complets supplémentaires augmente rapidement le co(t : 10 utilisateurs complets sur Starter doubleraient environ la partie utilisateur (a ~2 580
$/mois pour les utilisateurs seuls) (Source: www.houseblend.io).

Modules complémentaires et extensions fonctionnelles

Au-dela de la plateforme de base et des utilisateurs, les clients NetSuite souscrivent souvent & des modules optionnels pour couvrir des
fonctionnalités avancées. Oracle gére un large catalogue de modules complémentaires, chacun avec ses propres frais d'abonnement. Les catégories
clés incluent :
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« Modules de gestion financiére : par exemple, Advanced Financials (pour la budgétisation, la gestion des revenus, les allocations), SuiteBilling
(facturation par abonnement), SuiteTax, Advanced Revenue Recognition, etc.

« Modules d'inventaire et de fabrication : par exemple, Advanced Inventory (inventaire multi-sites, suivi par lot/série, LPN/code-barres),

Manufacturing Workbench, Demand Planning, etc.

« Modules de capital humain (HCM) : Le module SuitePeople de NetSuite couvre les RH de base (dossiers des employés, organigramme, flux
de travail), tandis que la paie (pour les Etats-Unis, le Canada, etc.) peut étre ajoutée pour un traitement complet de la paie.

« Modules de commerce et de vente au détail : Les modules complémentaires SuiteCommerce incluent SuiteCommerce Standard (boutique en
ligne B2B/B2C de base) et SuiteCommerce Advanced (plateforme eCommerce compléte), ainsi que des outils de point de vente (POS).

« Entrepot et logistique : Le module Warehouse Management System (WMS) ajoute le scan de codes-barres, le prélévement, le stockage et des
contrdles d'entrep6t avancés.

« Projets et services : Professional Services (pour la comptabilité de projet et la gestion des ressources) et son extension SuiteProjects.

« Opérations mondiales : Le module OneWorld lui-méme (s'il n'est pas inclus dans la base) fournissant la consolidation multi-filiales, le multi-
devises, la conformité fiscale mondiale, etc.

« Analytique et plateforme : SuiteAnalytics Workbook et Analytics Warehouse (outils Bl), modules complémentaires SuiteCloud (pour I'extension
de la capacité de personnalisation).

Oracle ne publie pas de tarifs officiels pour les modules, mais les guides de conseil et les informations rapportées par les utilisateurs fournissent des
fourchettes approximatives. Une enquéte sur les sources actuelles donne les colts mensuels estimés suivants (par module) pour les modules
complémentaires NetSuite populaires :

FONCTIONNALITE

MODULE (COMPLEMENT) CcoUT D'ABONNEMENT TYPIQUE

Budgétisation améliorée, allocations, facturation

Advanced Financials ~400-800 $/mois (Source: netsuitenegotiations.com)

récurrente, etc.

Inventaire multi-sites, suivi par lot/série,

Advanced Inventory ~400-800 $/mois (Source: netsuitenegotiations.com)

automatisation LPN

Ajoute des capacités CRM complétes

Module CRM ~300-600 $/mois (Source: netsuitenegotiations.com)

(ventes/marketing)

SuiteCommerce Standard

SuiteCommerce Advanced

Warehouse Management

(WMS)

SuitePeople (RH de base)

SuitePeople Payroll

OneWorld (Gestion
globale)

Vitrine eCommerce B2B/B2C intégrée (base)

Plateforme eCommerce personnalisable compléte

Opérations d'entrepdt (scan code-barres,
stockage, prélevement)

Gestion RH (données employés, organigramme,
flux de travail)

Traitement de la paie (ex: paie US)

Consolidation multi-filiales, multi-devises

~1 000 $+/mois (entrée de gamme) (Source:
netsuitenegotiations.com)

~1 500-2 000 $+/mois (Source:
netsuitenegotiations.com)

~1 000-1 500 $+/mois (Source:
netsuitenegotiations.com)

Varie selon I'employé (Source:
netsuitenegotiations.com)

Varie selon I'employé (Source:
netsuitenegotiations.com)

~999 $+/mois (si non inclus) (Source:
netsuitenegotiations.com)

Tableau 2 : Codts mensuels typiques pour les modules complémentaires NetSuite courants (fourchettes approximatives, 2025-26) (Source:

netsuitenegotiations.com) (Source: closeloop.com).
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Ces chiffres sont indicatifs ; les devis réels dépendent de la taille du contrat, de I'édition et des négociations. Par exemple, Rand Group indique que
de nombreux modules avancés se situent généralement dans une fourchette de 499 a 999 $ par mois chacun, seuls les plus importants (par
exemple, un site e-commerce complet ou une consolidation mondiale complexe) dépassant les 1 500 $/mois (Source: www.houseblend.io).
StackScored (avril 2026) note de méme qu'un module complémentaire Advanced Inventory codte environ 500 a 2 000 $/mois, et un WMS de 500 $

a quelques milliers de dollars (Source: www.stackscored.com). Le guide du DAF de Houseblend estime le WMS a environ 600-800 $/mois (Source:
www.houseblend.io), ce qui est globalement cohérent avec le tableau ci-dessus.

Il est & noter que ces modules peuvent étre trés colteux dans leur ensemble. Une analyse de Redress Consulting souligne qu'un ensemble complet

de sept modules haut de gamme pourrait ajouter 1 200 a 10 500 $ par mois en plus de l'abonnement de base (Source:
www.redresscompliance.com). lls relatent un cas édifiant : la vente incitative de trois modules (Advanced Procurement, Financial Consolidation/HFM

et Revenue Management) a environ 800 $ chacun a ajouté 2 400 $ par mois. Sans changement pendant cing ans, ces modules inutiles colteraient
environ 144 000 $ (Source: www.redresscompliance.com). Cela souligne que chaque module complémentaire peut augmenter considérablement les

dépenses courantes.

La tarification des modules étant trés opaque, les acheteurs doivent déterminer avec diligence ceux qui sont réellement nécessaires des le « premier
jour » par rapport a ceux qui peuvent étre ajoutés plus tard. De nombreuses organisations finissent par étre sur-licenciées au départ, puis auditent et
suppriment ou rétrogradent des modules lors du renouvellement pour économiser 15 a 20 % (Source: www.redresscompliance.com).

Exemples de colts de modules :

« OneWorld : Certaines entreprises voient la consolidation OneWorld facturée environ 999 $+ par mois (soit 12 000 $/an) (Source:
netsuitenegotiations.com). Cependant, les contrats du marché intermédiaire incluent souvent OneWorld dans les frais de base (Source:

www.houseblend.io).

o SuiteCommerce : Le SuiteCommerce Standard de base peut commencer autour de 1 000 $/mois (Source: netsuitenegotiations.com), mais un

grand site B2C avec des personnalisations étendues peut atteindre 2 000 $/mois ou plus (Source: netsuitenegotiations.com).

« WMS : La gestion d'entrepdt commence généralement autour de 1 000 $/mois (Source: netsuitenegotiations.com) ; les déploiements logistiques

a haut volume et multi-entrepdts peuvent payer beaucoup plus.

« SuitePeople/Payroll : Ce module est généralement facturé par employé et par mois. A des fins de planification, certaines sources mentionnent 9

a 12 $ par employé et par mois pour les effectifs aux Etats-Unis, les RH de base codtant souvent 3 & 8 $/utilisateur (Source:
netsuitenegotiations.com) (bien que les entreprises incluent souvent 'EMS dans leur budget RH).

Il est crucial de noter que les entreprises découvrent souvent que les modules de NetSuite colitent plus cher que prévu une fois intégrés. Un
rapport de DAF note que l'ajout de seulement deux modules avancés (totalisant 600 & 1 000 $ supplémentaires par mois chacun) peut augmenter la
facture annuelle de dizaines de milliers de dollars. Par exemple, un scénario de taille moyenne avec 15 utilisateurs a ajouté un module « Advanced
Inventory » (1 200 $/mois = 14 400 $/an) et un autre module & 800 $/mois, en plus de la base et des utilisateurs (Source: flxpoint.com). Dans ce cas,
les dépenses de licence sont passées d'environ 30 000 $ (base + utilisateurs) a environ 68 800 $ la premiére année (Source: flxpoint.com).

En résumé, les modules complémentaires sont un levier majeur tant pour la fonctionnalité que pour le co(it. De nombreuses organisations signalent
que I'ajout de plusieurs modules a plusieurs centaines de dollars par mois peut amener NetSuite & approcher le prix des produits ERP
d'entreprise. Il est donc recommandé d'évaluer soigneusement le retour sur investissement (ROI) de chaque module complémentaire (Source:
netsuitenegotiations.com) (Source: flxpoint.com).

Colts de mise en ceuvre, de support et de maintenance

Au-dela des licences, le projet de mise en ceuvre et les dépenses opérationnelles courantes constituent une part importante de l'investissement. Les
analyses du secteur s'accordent a dire que les projets NetSuite sont rarement « bon marché » a déployer :

« Conseil en mise en ceuvre : Les consultants NetSuite expérimentés facturent généralement entre 150 et 250 $ de I'heure. Les frais totaux de
mise en ceuvre varient considérablement en fonction de la portée et de la complexité. Les estimations prudentes et les données des fournisseurs
vont de 10 000 $ pour de trés petites implémentations jusqu'a 100 000 $+ pour des projets a grande échelle (Source: scscloud.com) (Source:
www.erp-pilot.com). Plus couramment, les responsables de projet prévoient une fourchette de 50 000 a 250 000 $ — soit essentiellement 1 a 2

fois les colts de licence de la premiére année (Source: www.houseblend.io) (Source: www.stackscored.com). Par exemple, ERP-Pilot (2026) cite

une mise en ceuvre typique de 50 000 a 200 000 $ (Source: www.erp-pilot.com), tandis qu'un guide NetSuite indique 30 000 a 300 000 $
(Source: www.randgroup.com), selon la complexité. En pratique :
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o Une petite entreprise (5 a 10 utilisateurs) pourrait dépenser de I'ordre de 20 000 a 50 000 $ pour mettre en ceuvre NetSuite (souvent via un
partenaire local).

o Une organisation du marché intermédiaire (50 a 100 utilisateurs, multi-entités) doit prévoir environ 100 000 a 250 000 $ en services de
conseil (y compris la migration des données, le développement et la formation) (Source: www.stackscored.com).

o Un déploiement dans une grande entreprise (centaines d'utilisateurs, filiales mondiales) peut facilement dépasser 500 000 $ en mise en
ceuvre en raison de la gestion du changement et des intégrations.

Houseblend note que les organisations sous-estiment souvent ces frais : « la plupart des entreprises sous-estiment le colt des projets NetSuite,
souvent par une marge importante » (Source: www.houseblend.io). Les principaux facteurs de co(t sont la portée du projet, les
personnalisations, le volume de données, le travail d'intégration et les besoins en formation. Comme le dit un guide, le colt de mise en ceuvre est
généralement de l'ordre de 1 a 2 fois I'abonnement annuel (Source: www.houseblend.io).

« Support et maintenance continus : Oracle facture un taux annuel de maintenance/support (pour les mises a jour logicielles et le support) qui
représente généralement 15 a 25 % du codt total de I'abonnement par an. (Les chiffres exacts varient ; certains rapports utilisent « 20 % du
co(t de la licence » comme régle empirique (Source: orderdock.app) (Source: www.anchorgroup.tech). Ainsi, si les licences logicielles d'un client

totalisent 100 000 $/an, il faut prévoir 15 000 a 25 000 $ supplémentaires pour le support. Les niveaux de support supérieurs (support Premium
ou Avancé) codtent plus cher, tandis que les communautés autogérées ou partenaires peuvent réduire la dépendance au support payant
d'Oracle.

« Autres services : Les codts ponctuels supplémentaires peuvent inclure le développement d'intégrations, la formation, la gestion du changement
et le « colt de gestion » interne du systéme. Le travail d'intégration colte souvent entre 2 000 et 10 000 $ par interface (Source: scscloud.com),
tandis que les programmes de formation des utilisateurs finaux peuvent ajouter plusieurs milliers de dollars par jour (Source: scscloud.com). La
main-d'ceuvre interne pour gérer NetSuite (le temps d'un administrateur systéeme ou d'un responsable financier) représente souvent 5 a 10 % des
codts récurrents (certains guides modélisent méme 10 % des frais de licence pour un administrateur interne).

Au total, les calculateurs de codt total de possession (TCO) du secteur estiment que les frais de licence représentent environ 30 a 40 % de
I'investissement NetSuite sur 3 ans, la mise en ceuvre et les services constituant le reste (Source: www.erp-pilot.com). Par exemple, ERP-Pilot

indique que pour un déploiement de 100 utilisateurs, le total sur 3 ans (licences + mise en ceuvre + support) pourrait étre de 406 000 a 740 000 $
(Source: www.erp-pilot.com), dont les licences représentent environ 30 a 40 %.

Conseil budgétaire : Certaines sources recommandent de prévoir environ 50 000 a 100 000 $ par an (dans le contexte des entreprises américaines)
pour les codts liés & NetSuite (licences + support) pour une petite & moyenne entreprise (Source: orderdock.app) (Source: flxpoint.com). L'enquéte
sur les statistiques ERP d'Anchor Group conseille aux entreprises de taille moyenne d'allouer 3 a 5 % du chiffre d'affaires annuel a la possession
totale de I'ERP (licences + mise en ceuvre/formation/personnalisation) (Source: www.anchorgroup.tech) — une heuristique budgétaire utile.

Scénarios de tarification et exemples de cas
Pour illustrer comment ces composants s'additionnent en pratique, considérons quelques exemples de déploiements tirés d'analyses sectorielles :

. Exemple 1 : Petite entreprise (Edition Starter) — Une entreprise de 15 M$ de chiffre d'affaires avec des besoins simples. lls choisissent I'édition
Starter (entité unique) et prévoient 5 utilisateurs complets (finance, ventes, direction) plus un pack de 5 utilisateurs ESS. Frais de base ~1 000
$/mois (Source: www.houseblend.io). Licences complétes : 5 x 129 $/mois = 645 $/mois (Source: www.houseblend.io). Aucun module avancé au
lancement. Licence mensuelle : ~1 645 $, ~19,7 k$ par an (Source: www.houseblend.io). La mise en ceuvre (via un partenaire) pourrait étre
d'environ 20 000 $ en une seule fois. Codt total de la premiere année : ~39,7 k$ (licences + mise en ceuvre). Ce scénario est décrit dans un
guide : « 5 utilisateurs complets + base, sans modules complémentaires = ~1 645 $/mois, 19,7 k$/an » (Source: www.houseblend.io).

« Exemple 2 : Entreprise du marché intermédiaire — Une entreprise de fabrication de 50 M$ avec plusieurs usines. lls ont besoin d'un support
multi-entités, ils choisissent donc I'édition Mid-Market/OneWorld (~2 500 $/mois de base) (Source: www.houseblend.io). Ils prévoient 15
utilisateurs complets (gestion, opérations, informatique) et 10 utilisateurs ESS pour la saisie des données du personnel. Co(t des utilisateurs :
15 x 129 = 1 935 $/mois, plus pack ESS ~154 $ (pour un pack de 5, soit 10 ESS). lls licencient quelques modules complémentaires : OneWorld
(s'il n'est pas déja inclus ; supposons +800 $/mois) et Advanced Inventory (600 $/mois). Total mensuel = 2 500 + 1 935 + 800 + 600 = 5 835
$/mois. Annuellement : ~70 000 $. Mise en ceuvre (multi-phases, intégration) ~50 000 $. Total premiére année ~120 k$. L'exemple publié par
Houseblend pour le marché intermédiaire (50 utilisateurs, plus OneWorld et Adv Inventory) est similaire : base 2 500 $ + 50 utilisateurs (6 450 $)
+ OneWorld 800 $ + Adv Inv 600 $ = 10 350 $/mois (~124 k$/an) (Source: www.houseblend.io). Notre cas plus petit de 15 utilisateurs (70 k$/an)
est proportionnellement plus bas mais dans le méme ordre de grandeur.
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Exemple 3 : Grande entreprise mondiale — Une entreprise de 500 M$ avec 500 employés, opérant dans 5 pays. lIs licencient I'édition
Enterprise (5 000 $/mois de base) (Source: www.houseblend.io). lls ont besoin de 100 utilisateurs complets + 200 ESS. Les utilisateurs
complets coltent 100 x 129 = 12 900 $/mois. lls ajoutent de nombreux modules : OneWorld (consolidation) 1 000 $/mois, Advanced Financials
800 $, Advanced Inventory 800 $, Advanced Project (PSA) 700 $, WMS 1 000 $, etc. Total des modules ~ 5 000 $/mois. Somme mensuelle
approximative = 5 000 + 12 900 + 5 000 = 22 900 $/mois (~275 k$/an). La mise en ceuvre serait substantielle (300 k$+), plus 50 k$/an de
support. Le TCO sur plusieurs années atteint facilement les six chiffres. Bien que nous n'ayons pas de cas public correspondant exactement a
cela, Anchor Group note que les grandes entreprises n'investissent qu'environ 2 a 3 % de leur chiffre d'affaires dans I'ERP (Source:
www.anchorgroup.tech), ce qui, pour 500 M$, se traduit par 10 a 15 M$ tout compris sur plusieurs années (licence et services), ce qui est

cohérent avec I'échelle de dépenses ci-dessus.

Exemple de ROI d'AnchorGroup : Anchor Group rapporte que de nombreux distributeurs/fabricants constatent un remboursement
spectaculaire. Par exemple, 62 % obtiennent des réductions significatives des colts d'inventaire et 66 % une amélioration de l'efficacité
opérationnelle apres un an (Source: www.anchorgroup.tech). Dans une ventilation illustrative du ROI, une entreprise du marché intermédiaire

avec une marge brute de 15 % pourrait réaliser 174 000 $ d'avantages annuels (inventaire, efficacité de facturation, etc.) pour un co(t de licence
et de service de 174 k$/an, générant un ROI de 100 % la premiére année (Source: epiginfo.com) (Source: epiginfo.com). Ces cas de ROI
soulignent que, de maniere réaliste, les entreprises finissent souvent par dépenser 50 000 a 200 000 $ la premiére année pour NetSuite afin
d'obtenir ces niveaux d'avantages, conformément a nos scénarios de codts.

Succes de la négociation : Des preuves anecdotiques montrent que les contrats peuvent étre négociés a la baisse. Redress Compliance cite
un fabricant du marché intermédiaire ayant renégocié un renouvellement de 240 k$ a 178 k$ par an (réduction d'environ 26 %) en auditant
I'utilisation et le calendrier avec l'exercice fiscal d'Oracle (Source: www.redresscompliance.com). Cela souligne que le prix catalogue peut

souvent étre réduit avec de la proactivité.

Ces exemples illustrent que méme pour des déploiements relativement petits, NetSuite n'est pas une dépense triviale. Quelques utilisateurs complets

plus la base atteignent rapidement 20 k$/an, et un déploiement modeste de 15 utilisateurs peut dépasser 70 k$/an aprés les modules

complémentaires. Il est conseillé aux clients de modéliser tot leur nombre d'utilisateurs attendu et leurs besoins en modules, car ceux-ci représentent

plus de 80 % des colts d'abonnement.

Analyse des données et perspectives fondées sur des preuves

Les données quantitatives et les études de cas mettent en évidence la réalité des codts de NetSuite :

Base de clients et adoption : Le volume d'affaires de NetSuite est important. Plus de 40 000 entreprises utilisent NetSuite dans le monde
(Source: www.anchorgroup.tech), avec des déploiements dans plus de 200 pays (Source: www.anchorgroup.tech). Les PME mettent

généralement en ceuvre le systéme en 3 & 9 mois (Source: www.anchorgroup.tech), tandis que les entreprises peuvent avoir besoin de 9 a 12

mois ou plus. Environ 50 % des acheteurs d'ERP choisissent des modéles SaaS (Source: www.anchorgroup.tech), et NetSuite est en téte de
nombreuses enquétes en tant qu'ERP préféré du marché intermédiaire.

Benchmarks de dépenses : Les études sectorielles montrent que les entreprises de taille moyenne (dans la fourchette inférieure & 1 milliard de

dollars) consacrent environ 3 a 5 % de leur chiffre d'affaires annuel au colt total de I'ERP (logiciel + services) (Source:
www.anchorgroup.tech). Pour une entreprise de 100 millions de dollars, cela représente 3 & 5 millions de dollars sur le cycle de vie du projet. Les

grandes entreprises y consacrent un pourcentage plus faible (2 & 3 %) (Source: www.anchorgroup.tech) grace aux économies d'échelle. Ces

pourcentages incluent les licences et tous les colts de mise en ceuvre/formation, ce qui confirme que la licence NetSuite (et son écosystéme)
constitue un poste budgétaire majeur.

Etudes sur le TCO (Codt total de possession) : Des comparaisons indépendantes placent systématiquement le TCO de NetSuite (licences +
projets sur 3 ans) dans la méme fourchette générale (300 000 $ a 1 million de dollars) que SAP Business ByDesign ou les solutions sur site de
milieu de gamme. Par exemple, une analyse projette un TCO sur 3 ans pour 100 utilisateurs entre 406 000 $ et 740 000 $ (Source: www.erp-
pilot.com), ce qui équivaut a environ 13 000 $ — 24 000 $ par utilisateur sur 3 ans (tous frais inclus). Le point de vue de Gartner est confirmé : les
codts de licence ne représentent souvent que 30 a 40 % des dépenses totales (Source: www.erp-pilot.com), le reste étant lié a la mise en ceuvre

et a |'utilisation.

Signaux sur le colit des modules : Nos fourchettes de prix compilées (Tableau 2) sont étayées par de multiples sources. NetsuiteNegotiations
(juin 2025) fournit des fourchettes spécifiques par module comme indiqué ci-dessus (Source: netsuitenegotiations.com). Le guide Redress avertit

les entreprises que « les modules sont le domaine ou les entreprises sont les plus vulnérables & la surfacturation » (Source:
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www.redresscompliance.com). En pratique, les clients signalent que les modules d'entreprise (ex. : Advanced Inventory) tournent autour de 600 a

800 $/mois (Source: www.houseblend.io), ce qui correspond a notre tableau. Les modules de niche (comme HFM/consolidation) coltent souvent
environ 800 a 1 200 $/mois (Source: www.redresscompliance.com).

Tendances des licences utilisateur : Plusieurs experts notent qu'Oracle a fait passer le prix catalogue de I'utilisateur complet de 99 $ a 129 $
en 2024 (Source: www.redresscompliance.com) (Source: www.houseblend.io). Un site de conseil mentionne un prix catalogue actuel de 129 $

(Source: www.houseblend.io), et les accords de volume peuvent atteindre un prix effectif de 120 a 125 $. L'accés en libre-service pour les
employés (Employee Self-Service) reste bon marché en comparaison (effectivement < 30 $/utilisateur). Cette dichotomie signifie que le colt
marginal de I'ajout d'un utilisateur intensif NetSuite est significatif ; certaines entreprises tentent donc de limiter les licences complétes en utilisant
I'ESS ou le reporting externe pour le personnel qui n'utilise le systéeme qu'occasionnellement (Source: www.houseblend.io).

Augmentations lors du renouvellement : Des anecdotes provenant de forums d'utilisateurs et de consultants confirment que les
augmentations lors du renouvellement peuvent étre brutales. Un utilisateur a déploré un bond de prix global de 42 % lors du renouvellement en
2024 (pour un compte Mid-Market avec 220 utilisateurs complets) (Source: archive.netsuiteprofessionals.com) — sous l'effet de la hausse du prix

catalogue mentionnée plus haut et des ajustements annuels. Oracle applique souvent une augmentation de prix d'environ 3 a 5 % par an si le
tarif n'est pas blogué. Par conséquent, les directeurs financiers doivent anticiper l'inflation des colts de licence : méme si le nombre d'utilisateurs
reste stable, les renouvellements tendent souvent a augmenter.

ROI et économies : Sur une note positive, les entreprises obtiennent souvent un bon retour sur investissement si les déploiements sont bien
définis. Les données d'enquéte indiquent que prés des deux tiers des organisations réalisent des réductions de colts significatives (ex. : baisse
moyenne des colts de 62 %) apres I'adoption d'un ERP (Source: www.anchorgroup.tech). Dans un modéle de ROI, la valeur de la réduction des

erreurs de facturation, des colts de détention des stocks et de l'accélération des cycles de commande (~522 000 $ sur 3 ans) a largement
compensé les colts de licence (Source: epiginfo.com). Ces gains dépendent toutefois d'une gestion du changement appropriée et d'attentes
réalistes. Notamment, les données du secteur admettent un taux élevé de dépassement budgétaire pour les ERP : « 64 % des projets dépassent
le budget » (Source: www.anchorgroup.tech), généralement en raison d'une complexité sous-estimée.

Comparaisons : Pour le contexte, les ERP cloud concurrents du marché intermédiaire ont souvent des prix affichés plus bas : par exemple,
Microsoft Dynamics 365 Business Central est cité & environ 70-110 $/utilisateur/mois (Source: www.erp-pilot.com). Ainsi, le tarif par utilisateur

plus élevé de NetSuite (99-129 $) le rend relativement plus colteux a mesure que l'on glisse vers le territoire des grandes entreprises.
Cependant, la vaste fonctionnalité de NetSuite (un systéme unique pour la comptabilité + CRM + inventaire) peut justifier la prime, alors que
I'assemblage de fonctionnalités tout aussi robustes dans d'autres plateformes nécessite souvent plusieurs modules complémentaires.

Perspectives des vendeurs et partenaires

Les cabinets de conseil et les partenaires offrent des perspectives supplémentaires sur la stratégie de tarification :

Pratiques commerciales d'Oracle : De nombreux guides soulignent que les devis standard d'Oracle sont négociables. Des remises de 20 a 30
% sur le prix catalogue peuvent étre obtenues, en particulier sur les gros contrats ou a la cloéture de l'exercice fiscal (Source:
www.redresscompliance.com) (Source: www.redresscompliance.com). Les leviers de négociation d'Oracle incluent souvent I'offre de prix initiaux

bas sur un contrat de 2 ans, pour ensuite augmenter agressivement les tarifs au renouvellement. Les données de Redress mettent en évidence
des tactiques telles que la séparation des frais de support « Always-Current » (ACS) ou la négociation de niveaux de service non standard pour
contrdler les codts de renouvellement (Source: www.redresscompliance.com) (Source: www.redresscompliance.com).

Economie du Cloud : Le modéle SaaS pur de NetSuite signifie que les clients n‘achétent pas de serveurs et ne paient pas séparément pour les
mises a niveau. Comme le note une statistique d'AnchorGroup, 51 % des entreprises préferent le SaaS spécifiquement pour éviter les colts
d'infrastructure (Source: www.anchorgroup.tech). Cependant, cela signifie qu'Oracle intégre la R&D continue (comme les fonctionnalités d'lA)

dans ses attentes tarifaires. Lorsqu'Oracle a annoncé des investissements majeurs dans IA (15 milliards de dollars de dépenses
supplémentaires) (Source: www.itpro.com), certains analystes se sont inquiétés d'augmentations de prix généralisées. Aucun prix de module 1A
formel n'existe encore, mais les entreprises doivent s'attendre a ce gu'Oracle finisse par facturer les analyses avancées ou les assistants I1A
intégrés a NetSuite (Oracle vante déja « plus de 100 agents IA » dans la plateforme (Source: www.anchorgroup.tech).

Mentalité de colit total : Les responsables financiers comparent souvent le budget ERP au chiffre d'affaires ou a l'effectif. La conclusion
d'AnchorGroup selon laquelle les entreprises de taille moyenne consacrent environ 3 a 5 % de leur chiffre d'affaires & 'ERP (Source:
www.anchorgroup.tech) fournit une régle empirique utile. Les entreprises peuvent extrapoler : par exemple, une entreprise de 100 millions de
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dollars pourrait planifier une initiative ERP de 3 a 5 millions de dollars sur 3 & 5 ans (couvrant les licences + services). Les frais de licence
NetSuite ne seraient alors gu'une partie de ce total. Un modéle courant est « frais de licence = ~1 an de budget ERP », le reste étant destiné a
la mise en ceuvre et au support continu.

Références d'études de cas : Les partenaires de NetSuite partagent fréquemment des réussites, bien que peu détaillent les spécificités
tarifaires. Par exemple, une entreprise SaaS mondiale de 1 000 employés a déclaré avoir réduit ses colts grace a NetSuite et a I'automatisation
(bien qu'ils n'aient pas divulgué les frais de licence exacts) (Source: finansys.com). Un autre cas pour une entreprise du secteur de I'éducation a

noté que NetSuite offrait une meilleure intégration & un co(t total inférieur aux alternatives sur site (Source: www.braincuber.com). Ces études de
cas mettent généralement en évidence des avantages qualitatifs (efficacité, visibilit€¢) qui justifient l'investissement, plutét que de servir de
données tarifaires. Cependant, elles soulignent que I'ERP cloud déplace de nombreux postes de dépenses (support, licences, mises a niveau)
des budgets d'investissement vers les dépenses d'exploitation.

Stratégies de négociation et de gestion des colts

Compte tenu de la complexité et de la variabilité de la tarification de NetSuite, les experts recommandent des stratégies proactives pour controler les

co(ts :

Auditer I'utilisation des modules : Comme le soulignent plusieurs sources, les organisations devraient auditer quels modules (et méme quelles
licences utilisateur) sont activement utilisés (Source: www.redresscompliance.com) (Source: www.redresscompliance.com). Supprimer les

modules inutilisés lors du renouvellement peut générer 15 a 20 % d'économies. Un examen formel peut identifier que certaines fonctionnalités
sous licence n'ont jamais été adoptées ou que certains employés n'ont besoin que d'un acces de niveau inférieur. Réduire un ou deux modules
pourrait économiser des milliers de dollars par mois.

Bloquer des contrats pluriannuels : NetSuite augmente souvent ses prix catalogue d'environ 3 & 5 % par an. S'engager sur un contrat de 2 ou
3 ans peut bloquer les tarifs. Une note de fournisseur suggére de négocier explicitement les augmentations pour éviter le levier de hausse de prix
« de 28 % a I'échelle du systéme » d'Oracle (Source: www.redresscompliance.com).

Encadrer soigneusement les accords : Si Oracle inclut le support « Always Current Support » (ACS) dans l'accord, sachez qu'il s'agit souvent
du principal vecteur des fortes hausses de prix en deuxiéme année (Source: www.redresscompliance.com). Les négociateurs peuvent insister

pour traiter le support comme un poste de ligne distinct et annulable afin de conserver un levier.

Considérer le partenaire par rapport au direct : Le prix de NetSuite peut varier [égérement selon qu'il est vendu par un représentant Oracle ou

un partenaire de distribution. Certains clients trouvent que les partenaires sont plus enclins a accorder des remises sur des produits
supplémentaires ou a supprimer certains frais. Cependant, les contrats de support officiels doivent passer par Oracle et ne peuvent étre ignorés.

Etablir des budgets réalistes (avec imprévus) : Compte tenu de la statistique de 64 % de dépassement des ERP (Source:
www.anchorgroup.tech), les organisations devraient gonfler les estimations initiales d'environ 20 a 30 % pour tenir compte de la dérive du

périmétre. Il est crucial d'inclure non seulement le logiciel, mais aussi la formation et le colt du changement interne.

Planifier la croissance des utilisateurs : Méme si seuls 5 utilisateurs sont nécessaires au déploiement, les responsables financiers doivent
projeter I'impact financier d'une croissance a 10, 20, 50 utilisateurs. Chaque utilisateur complet ajouté représente environ « 9 000 $ a 18 000 $/an
» en frais de licence (Source: www.houseblend.io). Intégrer cela dans les budgets a long terme évite les chocs lors du renouvellement.

Les problemes de transparence tarifaire de NetSuite signifient qu'une budgétisation et une négociation avisées rapportent gros. Une combinaison de

définition précise du périmétre (éviter les modules inutiles) et de flexibilité contractuelle (garantir des augmentations fixes) peut réduire

considérablement les codts publiés.

Perspectives d'avenir et implications

En se tournant vers 2026 et au-dela, plusieurs facteurs pourraient influencer la tarification et les dépenses NetSuite :

Inflation des prix : La plupart des indications suggérent qu'Oracle continuera de traiter NetSuite comme ses autres offres cloud : des
augmentations annuelles des prix catalogue et des ajustements a l'inflation sont probables. Si I'activité cloud d'Oracle croit conformément a sa
stratégie IA (Source: www.itpro.com) (Source: www.houseblend.io), les clients peuvent s'attendre a des hausses de tarifs périodiques. Les DSI

devraient prévoir d'intégrer les augmentations de licence dans le MRR (revenu récurrent mensuel). Les mouvements historiques (comme le saut
de 99 $ a 129 $) suggérent qu'un ajustement du prix de base/utilisateur se produit tous les quelques années.
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« IA et innovation : Oracle investit massivement dans I'lA (son initiative « Next » (Source: www.houseblend.io). NetSuite dispose déja d'agents IA
intégrés, mais de nouvelles analyses basées sur I'l|A ou l'automatisation des processus robotisés pourraient étre conditionnées sous forme de
fonctionnalités premium. Bien qu‘aucun module IA annoncé n'existe a notre connaissance, il est plausible que les futures versions (prévisions
basées sur I'lA, interfaces vocales, etc.) puissent entrainer des frais supplémentaires ou nécessiter des éditions de niveau supérieur. Les
acheteurs doivent surveiller tout module complémentaire étiqueté « IA » dans les futures versions.

« Dynamique concurrentielle : D'autres fournisseurs d'ERP (SAP, Microsoft, Infor, etc.) étendent également leurs suites cloud et leurs capacités
d'IA. Si la pression concurrentielle augmente, Oracle pourrait devoir modérer les hausses de prix. A l'nverse, une forte demande pour les ERP
cloud pourrait encourager une croissance réguliere des prix catalogue. Les études sectorielles suggérent que les directeurs financiers sont
désireux de négocier et compareront les alternatives sur le plan des codts.

« Modéles de consommation par abonnement : Une tendance plus large du secteur consiste a passer d'une tarification par utilisateur a une
tarification basée sur la consommation ou sur des « crédits » pour certains services cloud. Bien que NetSuite n‘ait signalé aucun changement de
ce type (il reste strictement basé sur I'utilisateur nommé), les futures initiatives d'Oracle pourraient introduire des niveaux basés sur I'utilisation
pour les modules complémentaires (ex. : un certain nombre de transactions ou d'appels API).

. Mondialisation et localisation : A mesure que davantage d'entreprises se développent & l'international, la valeur de OneWorld (multi-entité) de
NetSuite augmentera. Le niveau des éditions pourrait évoluer (par exemple, un niveau « intermédiaire mondial »). Cela pourrait justifier une
nouvelle tarification groupée incluant certains modules plutdt qu'une facturation séparée.

« Climat économique : Les facteurs macroéconomiques — pressions récessionnistes ou resserrement des budgets informatiques — pourraient
freiner la croissance des dépenses ERP. Certaines entreprises pourraient rechercher des plans de paiement plus flexibles ou des solutions
provisoires. D'un autre c6té, les mandats de transformation numérique persistent, de sorte que les budgets ERP cloud survivent souvent aux
coupes.

En résumé, il est peu probable que la structure fondamentale de la tarification de NetSuite change radicalement d'ici 2026. Le modele base +
utilisateur + modules est profondément ancré. Ce qui évoluera, c'est le niveau de tarification et la maniere dont la nouvelle valeur (1A, analyses) est
packagée. Les organisations devraient continuer & planifier :

« Une inflation constante des licences (~3-5 %/an),
« Des frais de maintenance annuels (~15-20 %) en sus,

« Des colts directs pour toute utilisation étendue ou nouvelles fonctionnalités réglementaires (ex. : moteurs fiscaux locaux).

La bonne nouvelle : le succes de NetSuite signifie qu'Oracle investit dans le produit, donc la convivialité et la fonctionnalité s'amélioreront
(probablement avec un impact minimal sur les codts de renouvellement, au-dela des augmentations normales). Le défi : les entreprises doivent
garder une vue détaillée de leur empreinte NetSuite pour éviter le « choc de la facture » lors du renouvellement. Sur un contrat pluriannuel, une
entreprise pourrait facilement voir les codts logiciels seuls passer de dizaines de milliers a des centaines de milliers de dollars par an si le nombre
d'utilisateurs et les modules augmentent sans controle.

Conclusion

La tarification de NetSuite en 2026 est un scénario classique de « vous en avez pour votre argent ». L'abonnement de base commence autour de
999 $/mois, mais cela ne débloque que le moteur. Le colt réel dépend fortement du nombre d'utilisateurs et des modules supplémentaires. En
termes pratiques, méme un déploiement modeste (5-10 utilisateurs) coltera environ 20 000 a 30 000 $ par an en abonnement logiciel, tandis que les
déploiements typiques du marché intermédiaire se situent dans la fourchette de 60 000 a 150 000 $ par an avant services. La mise en ceuvre et la
personnalisation (souvent égales ou supérieures aux frais de licence) doivent étre prises en compte en plus.

Toutes les données et exemples compilés ici — issus de guides de conseil, d'études de cas de partenaires et d'études de marché — dressent le méme
portrait. Répartition des licences : frais de base (~1 000 $), plus environ 129 $ par utilisateur complet, plus des centaines de dollars pour chaque
module avancé (Source: www.erpresearch.com) (Source: netsuitenegotiations.com). Colits récurrents : environ 20 % des frais de licence pour le

support, plus une croissance annuelle potentielle. Mise en ceuvre : généralement 10 & 30 % du codt total de la premiére année, atteignant souvent
des dizaines, voire des centaines de milliers de dollars (Source: www.houseblend.io) (Source: scscloud.com). Budgets réels des entreprises :
commencent autour de 20 000 $/an pour les petites entreprises (Source: www.houseblend.io) et dépassent rapidement les 100 000 $/an pour les
déploiements sur le marché intermédiaire (Source: www.houseblend.io) (Source: flxpoint.com).
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D'un point de vue stratégique, les organisations doivent considérer NetSuite comme un investissement significatif a moyen terme, et non comme une
licence d'« application » par poste. La négociation et un contrdle rigoureux du périmetre peuvent permettre d'économiser des dizaines de milliers de
dollars par an (Source: www.redresscompliance.com) (Source: www.redresscompliance.com). A linverse, une mauvaise gestion des modules

complémentaires ou des renouvellements peut faire grimper les colts de maniére spectaculaire.

En se projetant vers 2026 et au-deld, la trajectoire tarifaire de NetSuite semble orientée a la hausse. Les modéles d'abonnement cloud d'Oracle
connaissent généralement des augmentations annuelles modérées. De nouvelles fonctionnalités (comme I'lA intégrée) pourraient devenir des options
payantes. Par conséquent, la budgétisation doit anticiper une croissance : soit par I'augmentation des effectifs (et des utilisateurs), soit par des tarifs
plus élevés par utilisateur. La meilleure pratique du secteur consiste a prévoir une marge de sécurité (20 a 30 % au-dessus du devis initial) (Source:
www.anchorgroup.tech).

En conclusion, bien que NetSuite offre une évolutivité et des fonctionnalités puissantes, cela s'accompagne d'une tarification tout aussi sophistiquée.
Les entreprises envisageant NetSuite en 2026 doivent analyser leurs besoins complets, examiner la pertinence commerciale de chaque module
complémentaire et se préparer & des engagements pluriannuels. Armés des données et des études de cas présentées dans ce rapport, les décideurs
peuvent établir des budgets réalistes et négocier efficacement pour maintenir l'investissement en adéquation avec la valeur a long terme.

Références : NetSuite ne publie pas de prix fixes ; tous les chiffres ci-dessus sont tirés de recherches industrielles indépendantes, de guides de
partenaires et de rapports d'utilisateurs (Source: www.erpresearch.com) (Source: www.houseblend.io) (Source: netsuitenegotiations.com) (Source:

www.houseblend.io) (Source: www.redresscompliance.com) (Source: www.anchorgroup.tech). Chaque source citée fournit un contexte et des détails

supplémentaires sur les composantes tarifaires spécifiques décrites.

Etiquettes: tarifs-netsuite, couts-erp, licences-logicielles, erp-cloud, cout-total-de-possession, modules-netsuite, implementation-erp

AVERTISSEMENT

Ce document est fourni a titre informatif uniquement. Aucune déclaration ou garantie n'est faite concernant I'exactitude, I'exhaustivité ou la fiabilité de son contenu. Toute utilisation de ces informations
est a vos propres risques. Houseblend ne sera pas responsable des dommages découlant de I'utilisation de ce document. Ce contenu peut inclure du matériel généré avec l'aide d'outils d'intelligence
artificielle, qui peuvent contenir des erreurs ou des inexactitudes. Les lecteurs doivent vérifier les informations critiques de maniere indépendante. Tous les noms de produits, marques de commerce et
marques déposées mentionnés sont la propriété de leurs propriétaires respectifs et sont utilisés a des fins d'identification uniquement. L'utilisation de ces noms n'implique pas I'approbation. Ce
document ne constitue pas un conseil professionnel ou juridique. Pour des conseils spécifiques a vos besoins, veuillez consulter des professionnels qualifiés
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