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Résumé Exécutif

Ce rapport présente une analyse complète de NetSuite en tant que plateforme ERP basée sur le cloud et de son importance

stratégique pour les consultants qui l'implémentent et l'optimisent. Nous explorons l'évolution historique de NetSuite (désormais

Oracle NetSuite) et les tendances plus larges en matière d'adoption de l'ERP cloud, y compris la croissance du marché et les

avancées technologiques clés. Nous examinons ensuite le rôle essentiel des consultants dans le déploiement et l'exploitation

réussis de NetSuite – définissant leurs responsabilités (de l'analyse et la configuration à la formation et au support (Source:

demographic.me), les compétences spécialisées requises (à la fois fonctionnelles et techniques (Source: www.vnmtsolutions.com),

ainsi que les écosystèmes de certification et de partenaires qui les soutiennent (Source: www.netsuite.com) (Source:

www.vnmtsolutions.com).

Le rapport analyse en profondeur l'architecture produit et les modules de NetSuite (par ex. Finance, Gestion des commandes,

Chaîne d'approvisionnement, CRM), y compris la manière dont ceux-ci s'intègrent dans une plateforme cloud unifiée (Source:

www.erpresearch.com) (Source: www.netsuite.com). Il met en contraste NetSuite avec d'autres solutions ERP (par ex. SAP,

Microsoft Dynamics) à travers une comparaison détaillée des fonctionnalités, soulignant le modèle cloud à locataire unique de

NetSuite et la méthodologie SuiteSuccess qui permettent des implémentations plus rapides (souvent ~100 jours avant la mise en

service (Source: www.kimberlitepartners.com) et des mises à jour continues pour tous les clients (Source: www.netsuite.com)

(Source: www.kimberlitepartners.com). Nous incluons des données quantitatives sur la taille du marché ERP (environ 48 milliards

de dollars à l'échelle mondiale en 2022, avec une projection d'environ 96 milliards de dollars d'ici 2032 (Source: www.netsuite.com)

et la pénétration de NetSuite sur le marché (environ 39 362 entreprises dans le monde, soit environ 4,2 % des installations ERP

d'entreprise (Source: enlyft.com).
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À travers plusieurs études de cas (par ex. une galerie d'art, une startup logistique et un distributeur de fournitures de

déménagement), nous illustrons des résultats concrets : comment un conseil approfondi et la personnalisation de NetSuite ont

conduit à des gains d'efficacité spectaculaires (doublant la productivité, automatisant l'exécution des commandes en 24 heures,

réduisant le temps de traitement de la paie de 84 %, etc.) (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) (Source:

www.netsuite.com). Ces exemples renforcent les leçons apprises – par exemple, l'importance d'adapter les solutions aux besoins de

l'entreprise, d'obtenir l'adhésion des parties prenantes avec des tableaux de bord personnalisés et de tirer parti des extensions

tierces si nécessaire (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com).

Enfin, nous discutons des implications pour l'avenir. NetSuite continue d'évoluer rapidement, comme en témoignent les récentes

initiatives d'Oracle : en 2024-2025, Oracle a ajouté des centaines de fonctionnalités basées sur l'IA (par ex. la génération de devis

assistée par l'IA en finance) à NetSuite sans coût supplémentaire (Source: www.axios.com) (Source: www.reuters.com), positionnant

l'IA comme un moteur de transformation comparable à la révolution Internet (Source: www.axios.com). Les consultants doivent

rester à jour avec ces tendances, adoptant l'IA, l'analyse prédictive et de nouvelles capacités d'intégration (SuiteCloud

Development Framework, API d'IA générative dans SuiteScript (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) pour aider

les clients à réussir aujourd'hui et dans l'« ERP du futur ». Le rapport conclut que, compte tenu de la forte position de NetSuite sur

le marché et de l'investissement continu d'Oracle, les consultants hautement qualifiés resteront essentiels pour garantir que les

organisations atteignent le retour sur investissement promis par les implémentations NetSuite.

Introduction

Les systèmes de planification des ressources d'entreprise (ERP) sont devenus fondamentaux pour les opérations commerciales

modernes, intégrant la finance, la fabrication, la chaîne d'approvisionnement, les ventes et d'autres fonctions dans une plateforme

unifiée (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com). Au cours de la dernière décennie, les offres ERP basées sur le

cloud ont considérablement remodelé le marché. Oracle NetSuite (initialement NetSuite Inc.) a été un pionnier dans ce domaine :

fondée en 1998, elle est souvent citée comme « la toute première entreprise cloud » (Source: investor.oracle.com). NetSuite a

proposé une approche multi-locataire, logiciel en tant que service (SaaS) dès sa création, contrairement aux systèmes ERP sur site

hérités. Cette architecture axée sur le cloud a permis une mise à l'échelle rapide et une adoption généralisée, en particulier parmi

les entreprises du marché intermédiaire à forte croissance.

En 2016, Oracle Corporation a acquis NetSuite pour environ 9,3 milliards de dollars (Source: investor.oracle.com), soulignant

l'importance stratégique de NetSuite dans le portefeuille d'Oracle et sur le marché plus large des ERP. Depuis lors, NetSuite

(désormais Oracle NetSuite Cloud ERP) a continué de se développer à l'échelle mondiale. D'ici 2025, les analystes estiment le

marché mondial des ERP à environ 48 milliards de dollars, avec des projections approchant les 96 milliards de dollars d'ici 2032

(Source: www.netsuite.com). Une grande partie de cette croissance est tirée par l'adoption de l'ERP cloud : une enquête récente de

Panorama Consulting Group a révélé qu'environ 78,6 % des organisations choisissent désormais l'ERP basé sur le cloud (contre 65

% en 2023) (Source: www.netsuite.com). Ce changement est alimenté par des facteurs tels que le travail à distance, les initiatives

de transformation numérique et le besoin de systèmes intégrés et toujours à jour.

NetSuite, en tant qu'ERP cloud de premier plan, dispose d'une large base de clients couvrant de nombreuses industries. Des

sources de données indépendantes rapportent que NetSuite est utilisé par des dizaines de milliers d'entreprises dans le monde –

par exemple, une analyse dénombre environ 39 362 entreprises utilisant NetSuite (environ 4,2 % de part de marché des

applications d'entreprise) (Source: enlyft.com). Verticalement, des industries telles que les services professionnels, les technologies

de l'information et la fabrication figurent parmi les plus grands groupes d'utilisateurs (par ex. Statista indique que les services

professionnels représentent la plus grande part des clients NetSuite) (Source: www.statista.com). La conception modulaire de la

plateforme et son édition mondiale « SuiteOneWorld » lui permettent également de répondre à des besoins spécialisés (par ex.

finance multi-filiales, portée mondiale, multi-devises) dans ces secteurs.

Pour les entreprises déployant NetSuite, les consultants jouent un rôle vital. Les implémentations ERP sont complexes, touchant la

finance, les opérations, l'informatique et les personnes. La recherche montre un taux élevé d'échec ou de sous-performance :

Gartner prédit que plus de 70 % des initiatives ERP n'atteindront pas leurs objectifs initiaux d'ici 2027, souvent en raison de

problèmes tels qu'une gestion du changement inadéquate et une faible adoption par les utilisateurs (Source:

www.kimberlitepartners.com). Une autre enquête a révélé que la « facilité d'utilisation » était le critère principal dans le choix des

logiciels financiers (Source: www.netsuite.com), soulignant la nécessité d'implémentations soigneusement guidées. En pratique, les

consultants experts aident les organisations à relever ces défis en alignant NetSuite sur les processus métier, en formant les

utilisateurs et en assurant un processus de changement durable.
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Ce « Guide Ultime » se concentre donc sur NetSuite du point de vue du consultant. Nous fournissons un aperçu approfondi de

NetSuite (histoire, modules, architecture), analysons son contexte de marché, puis examinons en détail les ressources, les

expériences et les meilleures pratiques dont les consultants ont besoin. Nous incluons des preuves (statistiques, résultats de cas,

analyses d'experts) tout au long, et discutons d'exemples concrets de déploiements NetSuite par des consultants. Enfin, nous nous

tournons vers les tendances futures (notamment l'IA et l'innovation continue) et les implications pour les consultants conseillant sur

NetSuite.

1. Contexte de NetSuite et paysage de l'ERP Cloud

1.1 Historique et Acquisition

NetSuite a été fondée en 1998 par Evan Goldberg sous la direction de Larry Ellison d'Oracle, initialement sous le nom de produit

NetLedger. Il a été explicitement conçu comme un ERP basé sur le web (SaaS), précédant de nombreux concurrents qui ont ensuite

adopté le modèle cloud. Cela a donné à NetSuite un avantage de premier entrant en proposant une comptabilité intégrée, un CRM

et un e-commerce dans une suite basée sur un navigateur. Au cours des deux décennies suivantes, NetSuite a grandi grâce à des

améliorations de produits et des acquisitions de technologies complémentaires (par ex. EbizCharge, Bronto, Autoload, etc.) pour

élargir ses offres.

Un moment décisif est survenu en juillet 2016, lorsqu'Oracle a annoncé son intention d'acquérir NetSuite pour environ 109 dollars

par action (environ 9,3 milliards de dollars) (Source: investor.oracle.com). Dans son communiqué de presse, Oracle a décrit

NetSuite comme « la toute première entreprise cloud », reflétant le statut de pionnier de NetSuite (Source: investor.oracle.com).

Cette acquisition a intégré l'ERP cloud de NetSuite dans l'écosystème mondial d'Oracle. Depuis lors, Oracle a continué de

positionner NetSuite comme un atout stratégique, investissant massivement dans le développement de produits tout en le

maintenant comme une offre cloud distincte aux côtés de son propre Fusion Cloud ERP.

1.2 Positionnement et Croissance de NetSuite sur le Marché

NetSuite occupe une niche proéminente sur le marché des ERP. Contrairement à de nombreux fournisseurs d'ERP hérités, NetSuite

est né dans le cloud dès le départ. Oracle souligne que chaque client NetSuite utilise essentiellement le même logiciel cloud multi-

locataire, ce qui simplifie le déploiement et les mises à jour (Source: www.netsuite.com). En revanche, des concurrents comme SAP

ont eu plusieurs produits ERP (par ex. Business One, Business ByDesign, S/4HANA) chacun avec des architectures et des cadences

de mise à jour différentes, ce qui peut parfois entraîner de la complexité. Par exemple, Oracle note que SAP Business One (ciblant

les petites entreprises) est conçu pour moins de ~350 utilisateurs, au-delà desquels les clients doivent migrer vers un système SAP

complètement différent (Source: www.netsuite.com). En revanche, tous les utilisateurs de NetSuite, qu'il s'agisse d'une startup de 5

personnes ou d'une entreprise de 5 000 employés, partagent une plateforme commune avec des cycles de mise à jour cohérents

(Source: www.netsuite.com) (Source: www.erpresearch.com).

Sur le plan financier, NetSuite Cloud ERP est une partie importante et à croissance rapide du portefeuille d'Oracle. Au deuxième

trimestre fiscal de l'exercice 2025 (trimestre se terminant en novembre 2024), Oracle a déclaré un chiffre d'affaires d'abonnement

à NetSuite Cloud ERP de 0,9 milliard de dollars, ce qui représente une augmentation de 20 % d'une année sur l'autre (Source:

investor.oracle.com). (Le chiffre d'affaires de Fusion Cloud ERP d'Oracle était également de 0,9 milliard de dollars au cours de ce

trimestre (Source: investor.oracle.com), soulignant que NetSuite et Fusion ERP sont des sources de revenus de taille comparable.)

Au cours des dernières années, le nombre de clients NetSuite a considérablement augmenté sous Oracle ; une analyse suggère que

« des dizaines de milliers » d'organisations ont rejoint NetSuite depuis l'acquisition (Source: www.houseblend.io).

Le marché global des ERP est robuste. Les analyses sectorielles citent le marché mondial des ERP à environ 48 milliards de dollars

en 2022, avec des prévisions de quasi-doublement d'ici 2032 (Source: www.netsuite.com). La croissance est tirée par la

numérisation croissante, la complexité de la chaîne d'approvisionnement mondiale et la demande d'analyses intégrées. Les

secteurs moteurs de cette croissance comprennent la fabrication, les services informatiques/internet/cloud et la santé (Source:

www.netsuite.com) – des secteurs où NetSuite a également de solides positions. Notamment, les services professionnels

constituent le plus grand secteur vertical de NetSuite en termes de part de clientèle (plusieurs sources rapportent qu'environ 25 à

30 % des clients NetSuite sont dans les services professionnels) (Source: www.statista.com).
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1.3 Avantages de l'ERP Cloud

NetSuite illustre les avantages de l'ERP cloud. Les systèmes ERP traditionnels sur site sont souvent rigides et coûteux à maintenir,

tandis que l'ERP cloud transfère la maintenance au fournisseur et offre une évolutivité immédiate. Par exemple, la documentation

de NetSuite souligne que l'ERP cloud fonctionne sur du matériel géré par le fournisseur, éliminant le besoin de serveurs gérés par le

client et d'infrastructure informatique locale (Source: www.netsuite.com). Les utilisateurs finaux se connectent simplement via un

navigateur web, permettant un accès depuis n'importe où (bureau ou à distance) et réduisant les frais généraux informatiques pour

les entreprises.

Les avantages typiques de l'ERP cloud (que NetSuite offre) incluent un déploiement rapide, une reprise après sinistre intégrée et

des cycles de mise à jour continus. Comme le décrit la présentation de NetSuite :

« Contrairement aux systèmes sur site, l'ERP cloud fonctionne sur du matériel détenu et géré par le fournisseur du logiciel ERP,

ce qui permet aux entreprises d'économiser du temps, de l'argent et de l'espace. Ce modèle permet aux utilisateurs de se

connecter au système depuis n'importe où en utilisant simplement un navigateur web, sans avoir besoin d'être au bureau ou

d'utiliser uniquement des ordinateurs portables fournis par l'entreprise. » (Source: www.netsuite.com).

Ces avantages justifient le changement du marché : les enquêtes montrent une augmentation de l'adoption de l'ERP cloud (plus

des trois quarts des nouveaux projets ERP sont cloud d'ici 2024 (Source: www.netsuite.com). À son tour, l'investissement continu

d'Oracle dans NetSuite (par exemple, l'ajout de fonctionnalités d'IA comme discuté ci-dessous (Source: www.axios.com) (Source:

www.reuters.com) renforce l'idée que l'ERP cloud est une plateforme technologique stable et à long terme.

2. Architecture et Modules de l'ERP NetSuite

2.1 Plateforme NetSuite et Développement SuiteCloud

NetSuite est construit sur la plateforme de développement SuiteCloud, un cadre complet pour la personnalisation et l'extension.

SuiteCloud comprend (entre autres composants) le SuiteCloud Development Framework (SDF), les SuiteScripts (scripting basé sur

JavaScript), SuiteAgent (pour les agents d'automatisation personnalisés) et une bibliothèque d'API REST/SOAP (Source:

www.netsuite.com). L'ensemble de ces éléments constitue « un portefeuille intelligent d'outils… pour développer et gérer

collaborativement les personnalisations, les intégrations et les applications NetSuite » (Source: www.netsuite.com).

En pratique, les consultants NetSuite utilisent les SuiteScripts (basés sur la norme ECMAScript) pour implémenter une logique

métier avancée et des intégrations. Selon la documentation de NetSuite, « SuiteScript est un langage de programmation

complet basé sur JavaScript, utilisé pour développer une logique métier et des objets de données personnalisés »

(Source: www.netsuite.com). En 2024-2025, NetSuite a amélioré cette plateforme avec des API compatibles avec l'IA et des

capacités d'IA générative intégrées dans les SuiteScripts et SuiteFlow (flux de travail) (Source: www.netsuite.com). Par exemple,

NetSuite propose désormais une API d'IA générative SuiteScript pour intégrer des fonctions intelligentes dans des scripts

personnalisés (Source: www.netsuite.com).

Cette extensibilité est essentielle : elle permet aux consultants d'intégrer des services tiers, d'automatiser des processus et de

personnaliser NetSuite bien au-delà de ses paramètres prêts à l'emploi. Les consultants créent souvent des SuiteApps (bundles

personnalisés) qui peuvent être réutilisées par différents clients, et ils les gèrent via SDF pour s'assurer que les migrations suivent

les meilleures pratiques du cycle de vie du développement logiciel (SDLC). En résumé, SuiteCloud signifie que NetSuite n'est pas

une boîte noire – les consultants techniques compétents peuvent personnaliser pratiquement tous les aspects du système tout en

conservant la possibilité de mise à niveau (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com).

2.2 Modules NetSuite Principaux

NetSuite combine l'ERP, le CRM, le commerce électronique et d'autres fonctionnalités en une suite unifiée unique. Ses modules

d'entreprise principaux sont vastes et interdépendants. Les modules clés comprennent :
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Gestion Financière : Le moteur financier de NetSuite prend en charge un grand livre robuste, la comptabilité multi-livres, les

comptes fournisseurs/clients, la facturation, la reconnaissance des revenus, le calcul des taxes et la consolidation financière.

Comme le note un guide d'analyste, le module de Gestion Financière « inclut la comptabilité financière, la facturation, la

reconnaissance des revenus, le reporting financier, [et] la comptabilité et la consolidation globales » (Source:

www.erpresearch.com). La conformité intégrée (par exemple, multi-devises, multi-juridictions) aide les équipes financières

d'entreprise à gérer une structure d'entité mondiale complexe.

Gestion des Commandes : Ce module automatise le cycle de la commande au paiement. Il gère les devis, les commandes

clients, l'exécution, l'expédition, la facturation et le recouvrement. Les consultants NetSuite soulignent qu'une gestion efficace

des commandes dans NetSuite « permet un traitement rapide et efficace des commandes, facilitant le flux de données de

vente sans intervention humaine » (Source: www.erpresearch.com). En pratique, cela signifie que les commandes peuvent être

automatiquement acheminées vers les entrepôts, les fournisseurs en drop-shipping ou les canaux de distribution selon des

règles prédéfinies, avec une charge de travail manuelle minimale.

Gestion des Stocks, des Entrepôts et de la Chaîne d'Approvisionnement : NetSuite prend en charge les stocks dans

plusieurs entrepôts, le suivi des lots, les numéros de série, la planification du réapprovisionnement et la prévision de la

demande. Ses fonctionnalités d'entrepôt et d'exécution gèrent le prélèvement/l'emballage/l'expédition, les inventaires

tournants et les retours. Le module Chaîne d'Approvisionnement intègre la planification et l'exécution : « des étapes comme la

planification, l'exécution et le support sont intégrées au sein du module » (Source: www.erpresearch.com). Par exemple, lors de

l'implémentation, un consultant pourrait configurer des règles de stock de sécurité et des points de commande automatiques

pour maintenir les usines et les entrepôts approvisionnés sans commande manuelle.

Production/Fabrication : NetSuite inclut des capacités pour la fabrication discrète et l'assemblage sur commande. Le module

Production couvre les nomenclatures (BOM), la gestion des ordres de fabrication et la planification de la production. Comme le

note une source, il « inclut des fonctionnalités telles que la nomenclature, la gestion des ordres de fabrication, la planification

et l'ordonnancement, [et] l'assurance qualité » (Source: www.erpresearch.com). Les consultants aidant les fabricants

mapperont les gammes et les flux de processus de l'entreprise dans NetSuite, garantissant, par exemple, que les ordres de

fabrication déclenchent des réservations de matériaux et que les statuts de l'atelier mettent à jour le système central en temps

réel.

Gestion de la Relation Client (CRM) : Bien que souvent discuté séparément, le CRM de NetSuite fait partie de la suite

unifiée. Il gère les prospects, les opportunités, les fiches clients, les cas de support client et l'automatisation du marketing (par

exemple, les campagnes d'e-mailing). Selon les documents de NetSuite, les systèmes ERP (y compris NetSuite) peuvent

intégrer des fonctionnalités CRM afin que les ventes, le service et le marketing fonctionnent à partir des mêmes données

(Source: www.netsuite.com). En pratique, les consultants NetSuite peuvent configurer des étapes de vente personnalisées, des

tableaux de bord personnalisés pour les gestionnaires de comptes et des communications client automatisées, le tout au sein

de la plateforme NetSuite.

E-Commerce (SuiteCommerce) : NetSuite propose une plateforme de commerce électronique évolutive intégrée à la gestion

des stocks et des commandes. SuiteCommerce (y compris la version avancée SuiteCommerce Advanced) permet aux

entreprises de créer des boutiques en ligne, des expériences d'achat mobiles et un commerce unifié pour le B2B et le B2C. Par

exemple, un client, une galerie d'art, a implémenté NetSuite avec SuiteCommerce Advanced pour gérer à la fois sa boutique en

ligne et l'inventaire de sa galerie ; par la suite, le personnel pouvait gérer les ventes en ligne et les stocks via la même

interface NetSuite.

Automatisation des Services Professionnels (PSA) : Les organisations axées sur les services peuvent utiliser le module

PSA (également appelé Planification des Ressources de Service) pour la comptabilité de projet, la gestion du temps/de la

facturation et l'allocation des ressources. Il s'intègre aux finances de base afin que les budgets de projet, les calendriers de

facturation et les feuilles de temps soient intégrés au grand livre, permettant un suivi précis de la rentabilité des projets.

Capital Humain/HCM : NetSuite fournit des solutions RH et de paie (souvent via SuitePeople) pour les organisations qui ont

besoin de gérer les employés, les avantages sociaux et la rémunération sur la même plateforme. Ceci est particulièrement utile

pour les petites entreprises qui ne disposent pas de logiciels SIRH distincts.

https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/guide-consultant-netsuite
https://www.erpresearch.com/en-us/blog/netsuite-vs-sap-business-one#:~:text=,global%20accounting%20and%20consolidation%2C%20etc
https://www.erpresearch.com/en-us/blog/netsuite-vs-sap-business-one#:~:text=,sales%20data%20without%20human%20intervention
https://www.erpresearch.com/en-us/blog/netsuite-vs-sap-business-one#:~:text=,are%20integrated%20within%20the%20module
https://www.erpresearch.com/en-us/blog/netsuite-vs-sap-business-one#:~:text=,planning%20and%20scheduling%2C%20quality%20assurance
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/netsuite-modules.shtml#:~:text=Common%20ERP%20modules%20support%20back,management%2C%20ecommerce%20and%20marketing%20automation


Guide du consultant NetSuite : Compétences, modules et implémentation

Page 6 of 17

En résumé, l'architecture de NetSuite est modulaire mais unifiée. Tous les modules partagent une base de données et un modèle de

sécurité uniques, ce qui garantit la cohérence des données. Le tableau 1 (ci-dessous) résume certains des modules clés de

NetSuite et leurs fonctions principales, avec des références illustrant les fonctionnalités. Cette approche de suite unifiée signifie,

par exemple, que les commandes clients enregistrées dans le CRM déclenchent automatiquement des engagements de stock et

des écritures financières, sans intégration personnalisée – un avantage majeur de la conception de la plateforme.

MODULE/FONCTIONNALITÉ DESCRIPTION ET CAPACITÉS CLÉS RÉFÉRENCE

Gestion Financière (ERP)

Grand livre, comptes fournisseurs/clients, facturation,

reconnaissance des revenus, reporting financier, consolidation

multi-devises et multi-entités (Source: www.erpresearch.com).

Essentiel pour la comptabilité d'entreprise et la conformité.

(Source:

www.erpresearch.com)

Gestion des Commandes

Automatise le cycle de la commande au paiement : saisie des

commandes clients, exécution (y compris le drop-shipping et la

logistique tierce), expédition, facturation et encaissement. Assure

un traitement rapide et sans intervention humaine des

commandes (Source: www.erpresearch.com).

(Source:

www.erpresearch.com)

Production/Fabrication

Prend en charge les flux de travail de fabrication : nomenclatures

(BOM), gestion des ordres de fabrication,

planification/ordonnancement de la production et contrôle qualité

(Source: www.erpresearch.com). Permet une fabrication dans les

délais avec intégration des stocks.

(Source:

www.erpresearch.com)

Chaîne

d'Approvisionnement &

Stocks

Intégration des achats, du contrôle des stocks et de l'exécution

dans un seul flux de travail. Inclut la planification de la demande,

le suivi des stocks multi-entrepôts, le contrôle des lots/numéros de

série et le prélèvement/emballage en entrepôt. Des « étapes

comme la planification, l'exécution et le support » sont intégrées

(Source: www.erpresearch.com).

(Source:

www.erpresearch.com)

CRM et Service Client

Gestion de la relation client (prospects, opportunités, contacts, cas

de support) étroitement intégrée à l'ERP. Fournit une « vue unifiée

» des clients à travers la finance et les opérations (Source:

www.netsuite.com). Permet aux fonctions de vente et de service

d'utiliser les mêmes données.

(Source:

www.netsuite.com)

Tableau 1 : Modules ERP NetSuite représentatifs et leurs fonctions. Chaque module est configuré et étendu lors de l'implémentation

pour correspondre aux processus métier du client.

2.3 Méthodologie SuiteSuccess et Modèle d'Implémentation

NetSuite promeut une méthodologie d'implémentation spécialisée appelée SuiteSuccess. Il s'agit d'une « méthodologie de cycle

de vie client » bâtie sur plus de 25 ans d'expérience NetSuite (Source: www.netsuite.com). SuiteSuccess fournit des modèles

préconfigurés spécifiques à l'industrie (rôles, tableaux de bord, KPI, flux de travail) afin que les entreprises ne partent pas d'une

feuille blanche. L'idée est de « tirer parti de la puissance de la suite que vous pouvez adopter par phases, augmentant votre

utilisation de manière incrémentielle à mesure que votre entreprise évolue » (Source: www.netsuite.com). Les consultants

travaillent dans ce cadre, utilisant le point de départ clé en main pour une industrie donnée (par exemple, distribution, fabrication,

services logiciels) comme base, puis personnalisant selon les besoins.
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En utilisant SuiteSuccess, NetSuite promet un délai de rentabilisation plus rapide. En pratique, les analystes et les consultants

rapportent que les implémentations SuiteSuccess atteignent souvent la mise en service beaucoup plus rapidement que les projets

ERP traditionnels. Par exemple, Kimberlite Partners note que « avec SuiteSuccess, les entreprises atteignent souvent la mise en

service en environ 100 jours, ce qui est significativement plus rapide que les implémentations ERP traditionnelles » (Source:

www.kimberlitepartners.com). Ceci est possible car SuiteSuccess intègre les meilleures pratiques et des guides étape par étape.

Dans le guide de comparaison NetSuite vs. concurrents, SuiteSuccess est souligné comme un différenciateur concurrentiel : il

permet un délai de rentabilisation plus court et aide les entreprises à « générer de la valeur plus rapidement à partir de leur suite

d'applications » (Source: www.kimberlitepartners.com) (Source: www.netsuite.com).

Du point de vue d'un consultant, SuiteSuccess signifie qu'une grande partie de la conception initiale du système (par exemple, les

structures de comptes recommandées, les rapports clés et les flux de processus métier) est fournie prête à l'emploi. Le travail du

consultant consiste ensuite à valider ces éléments pré-construits par rapport aux exigences de l'entreprise, à les ajuster si

nécessaire, et à configurer tout flux de travail personnalisé supplémentaire. Une bonne pratique courante (et un enseignement tiré

des expériences de cas) consiste à effectuer une analyse des écarts précoce : lister les besoins uniques de l'entreprise, les mapper

au modèle SuiteSuccess et planifier comment combler les éventuels écarts. Comme le conseille une étude de cas, « procéder étape

par étape, fixer des attentes avec des délais de planification réalistes et une liste de contrôle complète alignée sur les objectifs de

votre entreprise » est essentiel pour le succès (Source: www.netsuite.com).

L'implémentation typique de NetSuite suit trois grandes phases, telles que décrites par NetSuite elle-même : (1) Installation et

Configuration : acquisition des licences, installation du logiciel (provisionnement cloud) et configuration de la structure de

l'entreprise ; (2) Migration des Données : transfert des données des systèmes existants (souvent des feuilles de calcul ou des

bases de données disparates) vers NetSuite ; et (3) Formation et Bascule : formation des utilisateurs au nouveau système et

passage de la production à NetSuite (Source: www.netsuite.com). Tout au long du projet, une équipe de consultants (comprenant

souvent un Chef de Projet, un Consultant Fonctionnel, un Consultant Technique et éventuellement un Consultant en Formation)

dirige le projet, garantissant que chaque phase est exécutée avec qualité.

3. Le Rôle des Consultants NetSuite

3.1 Responsabilités Principales

Les consultants NetSuite sont le pivot d'un projet ERP réussi. Ils servent d'interface entre les exigences métier du client et les

capacités du système NetSuite. De manière générale, leurs responsabilités couvrent l'ensemble du cycle de vie du projet (Source:

demographic.me) :

Analyse des Processus Métier et Recueil des Besoins : Les consultants commencent par comprendre en profondeur les

processus métier du client et ses points faibles. Ils mènent des entretiens avec les parties prenantes, documentent les flux de

travail existants et identifient les opportunités d'amélioration. Par exemple, l'« Analyse des Besoins et Recueil des Exigences »

implique l'examen des systèmes actuels et la détermination de la manière dont NetSuite doit être adapté au client (Source:

demographic.me). Un consultant pourrait travailler avec la finance pour élaborer le plan comptable souhaité, ou avec les

ventes pour définir le flux idéal du devis au paiement.

Conception et Configuration de la Solution : Basés sur les exigences, les consultants conçoivent une architecture

NetSuite. Cela implique de sélectionner les modules à utiliser, de définir les champs personnalisés, les rôles et les permissions,

et de mapper les processus dans les ateliers de travail de NetSuite. Ils configurent les paramètres (par exemple, périodes

comptables, règles fiscales), personnalisent les flux de travail (en utilisant SuiteFlow) et configurent les rapports et les tableaux

de bord. Ils peuvent utiliser des SuiteScripts ou des SuiteApps tierces si la configuration standard est insuffisante. Comme le dit

un guide, les consultants « conçoivent et configurent les modules NetSuite pour répondre aux exigences spécifiques du client »,

personnalisant les flux de travail et les intégrations selon les besoins (Source: demographic.me).

Implémentation et Mise en Service : Les consultants guident le déploiement du système configuré. Cela inclut la gestion de

la migration des données (nettoyage des données héritées et importation dans NetSuite), la réalisation de tests d'acceptation

utilisateur pour détecter les problèmes, et la préparation du plan de mise en service. Ils s'assurent que lorsque le système est

mis en service, l'activité peut se poursuivre sans heurts. Souvent, cela nécessite des exécutions parallèles (nouveau système

https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/guide-consultant-netsuite
https://www.kimberlitepartners.com/blog/netsuite-vs-other-erps#:~:text=With%20SuiteSuccess%2C%20businesses%20often%20achieve,practice%20guidance
https://www.kimberlitepartners.com/blog/netsuite-vs-other-erps#:~:text=With%20SuiteSuccess%2C%20businesses%20often%20achieve,practice%20guidance
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/erp-comparison.shtml#:~:text=As%20mentioned%20earlier%2C%20NetSuite%20has,for%20which%20SAP%20has%20discontinued
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/erp-implementation-case-study.shtml#:~:text=,These%20case
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/erp-implementation-case-study.shtml#:~:text=Installing%20onsite%20software%20and%2For%20contracting,industry%2C%20or%20specialized%20use%20cases
https://demographic.me/oracle-netsuite-consultant/#:~:text=,This%20includes
https://demographic.me/oracle-netsuite-consultant/#:~:text=,This%20includes
https://demographic.me/oracle-netsuite-consultant/#:~:text=,This%20includes


Guide du consultant NetSuite : Compétences, modules et implémentation

Page 8 of 17

vs ancien) et un timing de bascule minutieux. Il est important de noter qu'ils abordent également la gestion du changement –

par exemple, en organisant des sessions de formation et en créant de la documentation afin que l'équipe du client puisse

utiliser efficacement le nouveau système.

Formation et Transfert de Connaissances : Une formation efficace est une tâche clé du consultant. Les consultants

enseignent aux utilisateurs finaux (des représentants commerciaux aux comptables en passant par le personnel d'entrepôt)

comment utiliser NetSuite. Cela implique une formation basée sur les rôles : par exemple, montrer au personnel de vente

comment saisir les commandes et suivre les interactions client, et au personnel financier comment exécuter des rapports

financiers ou clôturer les comptes. Ils peuvent également former le personnel informatique aux bases de l'administration

système. L'objectif est de permettre à l'équipe du client de fonctionner de manière autonome. Comme l'explique une note de

consultant, l'Implémentation et la Formation incluent « la migration des données et la fourniture d'une formation complète aux

utilisateurs » (Source: demographic.me).

Support Post-Implémentation et Optimisation : Après la mise en service, les consultants restent souvent impliqués pour

assurer la stabilité. Ils résolvent les problèmes initiaux, effectuent des ajustements mineurs et surveillent l'adoption par les

utilisateurs. Au fil du temps, les processus métier peuvent changer, et les consultants aident à optimiser le système – par

exemple, en ajoutant des personnalisations SuiteScript ou de nouvelles intégrations à mesure que l'entreprise se développe.

Cette phase de support continu est cruciale pour réaliser le retour sur investissement complet de NetSuite.

Par exemple, un guide de conseil NetSuite résume efficacement ces étapes : « Les consultants NetSuite… agissent comme des

conseillers, des stratèges et des experts techniques, guidant les entreprises tout au long du processus d'adoption de NetSuite pour

rationaliser les opérations, améliorer l'efficacité et optimiser la performance globale de l'entreprise » (Source: demographic.me). En

pratique, cela signifie qu'un consultant peut passer des mois avec un client – non seulement pour configurer le système, mais aussi

pour comprendre les objectifs stratégiques du client et s'assurer que l'ERP s'y aligne. Les consultants deviennent souvent des

partenaires stratégiques pour le client, les aidant à voir au-delà des défis immédiats pour des améliorations de processus à plus

long terme.

3.2 Rôles de consultant fonctionnel vs technique

Au sein des équipes de conseil NetSuite, il est courant de distinguer les Consultants Fonctionnels et les Consultants

Techniques. Les deux sont essentiels, et les projets nécessitent souvent les deux ensembles de compétences en tandem (Source:

www.vnmtsolutions.com).

Les Consultants Fonctionnels se concentrent sur l'aspect métier de l'implémentation. Leur expertise réside dans la

compréhension des processus métier sectoriels (par exemple, finance, fabrication, services) et la configuration des

fonctionnalités de NetSuite pour les prendre en charge. Ils recueillent les exigences, mappent les règles métier aux paramètres

de NetSuite, conçoivent les flux de travail et animent la formation des utilisateurs. Par exemple, un consultant fonctionnel

pourrait concevoir une solution pour garantir que les ordres de service sur le terrain sont correctement intégrés dans les

modules d'inventaire et de facturation. Selon les guides de l'industrie, un consultant fonctionnel « évalue les exigences

fonctionnelles » et planifie les fonctions ERP en fonction de ces exigences (Source: www.vnmtsolutions.com). Ils ont

généralement des parcours en finance, comptabilité ou une expertise pertinente dans un domaine d'activité (Source:

www.vnmtsolutions.com).

Les Consultants Techniques gèrent l'aspect logiciel et intégration. Ils ont des parcours en programmation ou en informatique,

et ils implémentent les solutions techniques personnalisées. Cela inclut l'écriture de code SuiteScript, la création d'intégrations

SuiteTalk (SOAP) ou RESTlet, la mise en place de scripts de migration de données, et la gestion de tout réglage de performance

ou de sécurité. Un consultant technique pourrait développer un SuiteScript qui ajuste automatiquement les niveaux

d'inventaire dans plusieurs entrepôts, ou intégrer NetSuite à un CRM tiers via des API. La comparaison détaillée de VNMT note

que les consultants techniques « travaillent sur les exigences système et les configurations nécessaires à l'implémentation des

fonctionnalités [fonctionnelles] » (Source: www.vnmtsolutions.com) et utilisent souvent la personnalisation basée sur JavaScript

pour créer de nouvelles fonctionnalités (Source: www.vnmtsolutions.com).

En pratique, ces rôles collaborent étroitement. Par exemple, si une exigence client nécessite un processus d'approbation

personnalisé non pris en charge nativement, le consultant fonctionnel définirait les règles métier et le flux de travail souhaité. Le

consultant technique utiliserait ensuite SuiteFlow ou SuiteScript pour implémenter ce flux de travail (par exemple, en scriptant une
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fenêtre contextuelle d'approbation personnalisée et des automatisations). Tout au long du projet, les deux doivent communiquer :

le responsable fonctionnel s'assure que les solutions techniques s'alignent sur les objectifs métier, tandis que le responsable

technique tient le consultant fonctionnel informé de toute limitation ou nouvelle possibilité.

Le salaire et la demande reflètent leur importance : un rapport cite que le salaire médian d'un consultant fonctionnel NetSuite est

d'environ 85 317 $ par an (Source: www.vnmtsolutions.com), et la demande est en forte croissance pour les deux rôles. Les

programmes de certification les distinguent également : NetSuite propose des certifications spécifiques ERP Consultant

Certification et Administrator/Developer Certification, soulignant que la maîtrise fonctionnelle et technique est valorisée. Lors

de la sélection ou de la formation des consultants, les chefs de projet recherchent souvent l'expérience et les antécédents pour les

candidats fonctionnels, et les compétences en codage/architecture pour les candidats techniques (Source: www.vnmtsolutions.com)

(Source: www.vnmtsolutions.com).

3.3 Compétences, certifications et écosystème de partenaires

NetSuite étant multifacette, les consultants suivent souvent des formations formelles. Oracle NetSuite propose un programme de

certification structuré. Par exemple, il existe un examen officiel et des cours de formation pour la Certification de Consultant

ERP NetSuite (Source: www.netsuite.com), qui couvrent des sujets tels que SuiteBasics, la configuration financière, la

configuration des processus et la gestion des données. L'obtention de la certification indique qu'un consultant a été testé sur les

modules de base et les meilleures pratiques de NetSuite. (Oracle a relancé son programme de certification comme un parcours

progressif basé sur les rôles, encourageant les consultants à être certifiés Consultant ERP, Administrateur ou Développeur selon

leur spécialisation (Source: www.netsuite.com).)

Au-delà de la formation propre à Oracle, de nombreux consultants détiennent également des certifications complémentaires (par

exemple, des titres ERP ou comptables spécifiques à l'industrie) ou des certifications techniques (par exemple, JavaScript,

administration de bases de données) pour renforcer leur crédibilité. Comme le note VNMT, les consultants fonctionnels et

techniques ont souvent des parcours universitaires (par exemple, gestion d'entreprise pour les fonctionnels, informatique pour les

techniques) (Source: www.vnmtsolutions.com).

L'écosystème de partenaires NetSuite est vaste. Oracle classe ses partenaires en fournisseurs de solutions (Solution Providers),

partenaires d'alliance (Alliance Partners) et partenaires ISV. En particulier, les partenaires d'alliance offrent des services de conseil

et d'intégration de haut niveau adaptés à des secteurs verticaux ou des zones géographiques spécifiques. Selon Oracle, « les

partenaires d'alliance NetSuite sont des experts dans leur domaine et possèdent une compréhension approfondie et unique de nos

solutions. NetSuite fournit à ses partenaires d'alliance un ensemble robuste de ressources, de certifications et de support » (Source:

www.netsuite.com). Ces partenaires (par exemple, des cabinets de conseil mondiaux ou des boutiques ERP spécialisées)

fournissent souvent la majeure partie des ressources de consultants pour les projets NetSuite. Ils collaborent également avec

Oracle sur le retour d'information produit et le développement des meilleures pratiques.

Les titres de partenaires couramment utilisés incluent « NetSuite Solution Provider » (le principal implémenteur) et « Alliance

Partner » (souvent de grandes sociétés de conseil spécialisées dans la gestion du changement et l'intégration inter-applications).

Ces partenaires entretiennent des relations étroites avec Oracle, participent à la conférence annuelle SuiteWorld de NetSuite

(désormais SuiteConnect) pour la formation, et obtiennent un aperçu anticipé des nouvelles fonctionnalités. Pour les clients, choisir

un partenaire ou un consultant NetSuite certifié est un moyen de réduire les risques de leur projet. Pour les consultants, faire partie

de l'écosystème NetSuite signifie avoir accès à des outils comme le SuiteCloud Developer Network (SDN) qui fournit des API et des

options d'intégration supplémentaires, et le SuiteApp Marketplace où ils peuvent distribuer des solutions.

4. Implémentation et meilleures pratiques

4.1 Préparation et gestion du changement

L'implémentation d'un ERP touche toutes les facettes d'une entreprise. Au-delà de la configuration technique, les consultants

doivent gérer le changement organisationnel. Une leçon récurrente dans les déploiements est que l'adoption par les utilisateurs est

souvent plus critique que tout facteur technique. Comme l'a souligné Summit news, la cause la plus fréquente des échecs de

projets ERP n'est pas les bugs de codage, mais les facteurs humains. Par exemple, les spécialistes notent que « les projets ERP
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échouent souvent lorsque les dirigeants et les autres employés ne se sentent pas impliqués » (Source: www.netsuite.com). Les

consultants investissent donc des efforts dans l'engagement des parties prenantes : organiser des ateliers pour expliquer comment

le nouveau système bénéficiera à chaque département, et préparer des supports de formation adaptés à chaque rôle.

Les meilleures pratiques de gestion du changement incluent la formation d'un comité de pilotage (avec des dirigeants des ventes,

de la finance, des opérations, etc.) pour parrainer le projet, et le test en mode "shadow" ou pilote du système avec les utilisateurs

clés avant le lancement complet. Nous l'avons observé dans des études de cas : N&N Moving Supplies a réussi en partie parce

qu'ils ont impliqué les employés tôt en leur fournissant des tableaux de bord NetSuite personnalisés sur des iPads sur chaque site

(Source: www.netsuite.com) et en expliquant à l'avance comment le système les aiderait. Cette approche – combinant technologie

et attention à la culture d'entreprise – est essentielle. Les sources de l'industrie soulignent que les consultants devraient définir des

objectifs KPI clairs pour l'adoption (par exemple, taux d'utilisation, précision des données) et les suivre. Ils recommandent que les

consultants intègrent des listes de contrôle d'adoption et de formation dans le plan de projet, afin que la date de mise en service ne

signifie pas la fin de la gestion du changement, mais un jalon transitoire.

4.2 Migration et intégration des données

La migration des données des systèmes existants (programmes comptables, feuilles de calcul, bases de données) vers NetSuite est

une tâche majeure. Les consultants consacrent souvent une grande partie du temps de projet à mapper l'ancien plan comptable,

les fiches clients/enregistrements clients, les commandes de vente ouvertes, les niveaux de stock d'inventaire et les transactions

historiques dans le nouveau format. La meilleure pratique consiste à nettoyer et à rapprocher les données avant l'importation. Les

migrations complexes peuvent impliquer des scripts personnalisés ou des outils tiers pour convertir et transférer les données. Par

exemple, un consultant fonctionnel pourrait configurer la fonctionnalité d'importation CSV intégrée de NetSuite pour les données de

base, puis utiliser SuiteScript pour les cas nuancés (comme la liaison de transactions). Les consultants expérimentés planifient

plusieurs cycles d'importation/rapprochement de données (importations d'essai) pour garantir la précision.

Un autre axe de conseil est l'intégration avec d'autres systèmes. Même si NetSuite est vaste, de nombreuses entreprises possèdent

des logiciels spécialisés qu'elles souhaitent conserver (CRM en dehors de l'écosystème Oracle, automatisation du marketing,

exécution de fabrication personnalisée, etc.). Les consultants exploitent SuiteTalk (Web Services) et RESTlets de NetSuite pour

connecter les systèmes. Ils peuvent écrire des middlewares (en Java, Python, Node.js, etc.) ou utiliser des plateformes d'intégration.

Par exemple, un fournisseur de solutions propose un « NetSuite Data Exporter » pour automatiser l'extraction de données vers

Google Sheets ou Excel (Source: gurussolutions.com). Dans nos recherches, l'intégration avec des vitrines e-commerce (via les API

SuiteCommerce Connect) et avec des systèmes financiers/de paie hérités étaient des projets de conseil courants.

Dans tous les cas, les compétences techniques du consultant (SuiteScript, gestion JSON/CSV, travail sur API) sont cruciales. Ils

veillent à ce que NetSuite reste la « source unique de vérité » en automatisant la synchronisation des données. Après

l'implémentation, les consultants mettent souvent en place des tâches d'intégration continues sous forme de SuiteScripts ou

d'importations planifiées, afin que les données circulent en temps réel ou chaque nuit sans intervention humaine.

4.3 Personnalisation vs Configuration

NetSuite est hautement configurable, et les consultants s'efforcent de maximiser l'utilisation des fonctionnalités natives avant de

recourir au code. Le principe est de « cliquer, pas coder » lorsque cela est possible – en utilisant les champs personnalisés intégrés,

les flux de travail (SuiteFlow), les recherches enregistrées et les tableaux de bord. Cependant, de nombreux besoins clients

nécessitent une personnalisation. Les consultants utilisent SuiteScript pour des tâches telles que l'automatisation de logiques de

vente complexes, la création de formulaires tabulaires entièrement nouveaux ou l'appel d'API externes depuis NetSuite. Comme

mentionné précédemment, SuiteScript est une plateforme JavaScript à part entière (Source: www.netsuite.com), et les consultants

doivent gérer les mises à niveau de version (SuiteScript 2.x vs 1.0) et les tests.

Le framework NetSuite SuiteCloud est conçu pour prendre en charge les deux approches. Les consultants regroupent souvent leurs

personnalisations sous forme de SuiteBundles pour la migration entre les comptes, ce qui est particulièrement utile lorsqu'un

cabinet de conseil a créé une solution réutilisable (par exemple, un module de connectivité bancaire spécifique). La meilleure

pratique consiste à documenter toutes les personnalisations et à minimiser les scripts personnalisés qui pourraient entraver les

futures mises à niveau. Ces dernières années, Oracle a introduit davantage de configurations basées sur l'IA (par exemple, des «

assistants commerciaux IA ») qui nécessitent la supervision d'un consultant mais sont largement déclaratives. À mesure que le
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produit évolue, les consultants doivent continuellement mettre à jour leurs compétences – par exemple, en se familiarisant avec les

nouveaux outils d'IA OracleNetSuite qui simplifient la tarification ou la prévision plutôt que de construire ces algorithmes à partir de

zéro (Source: www.reuters.com).

4.4 Gouvernance et méthodologie de projet

Les projets NetSuite réussis suivent des pratiques formelles de gestion de projet. Les consultants adoptent généralement une

approche structurée (souvent Agile ou hybride) avec des livrables définis pour chaque phase : de la découverte et de la conception

à la validation et au déploiement. Les éléments clés de la gouvernance incluent le suivi des risques (par exemple, l'identification

précoce de défis tels que la qualité des données ou la résistance des utilisateurs) et un contrôle clair de la portée (évitant la dérive

des fonctionnalités). Un livrable courant est un document de blueprint ou des spécifications de conception technique que le

consultant examine avec les parties prenantes du client avant la construction.

De multiples sources de l'industrie et de fournisseurs soulignent les meilleures pratiques telles que l'alignement de l'équipe de

projet, les revues de statut fréquentes et les tests itératifs. Par exemple, le guide d'études de cas de NetSuite conseille de diviser le

projet en phases claires et de vérifier régulièrement que « les politiques et procédures financières sont alignées avec l'ERP » avant

la mise en service (Source: www.netsuite.com). Ce type de travail d'alignement (s'assurer que les approbations internes et les flux

de travail du client sont réorganisés pour s'adapter au nouveau système) est souvent négligé, plaçant les consultants dans un rôle

de conseil clé au-delà de la simple configuration – ils deviennent des agents de changement aidant l'organisation à repenser ses

processus.

5. Données, statistiques et aperçus du marché

Cette section rassemble des points de données pertinents, des résultats d'enquêtes et des conclusions de recherches pour

contextualiser la position de NetSuite et les résultats de ses implémentations.

Croissance du marché des ERP : Comme indiqué, le marché mondial des ERP représentait environ 48 milliards de dollars en

2022 et devrait doubler pour atteindre 96 milliards de dollars d'ici 2032 (Source: www.netsuite.com), reflétant une demande

soutenue. Au sein de ce marché, l'ERP basé sur le cloud prend une part croissante : une récente enquête d'IDC a révélé que la «

facilité d'utilisation » est le facteur numéro un pour les applications financières, soulignant pourquoi l'ERP SaaS cloud (comme

NetSuite) est préféré (Source: www.netsuite.com).

Taux de réussite de l'adoption des ERP : La recherche d'IDC (enquête SaaSPath) indique que les implémentations d'ERP

s'améliorent grâce à une meilleure UX et à l'automatisation, mais des problèmes subsistent. Gartner avertit que plus de 70 %

des initiatives ERP n'atteindront pas les objectifs escomptés en raison de problèmes tels qu'une gestion du changement

inadéquate (Source: www.kimberlitepartners.com). Cette statistique (70 % d'échec à atteindre les objectifs initiaux) est

largement citée dans la littérature ERP. Elle souligne pourquoi l'implication des consultants est essentielle : une planification

experte et l'engagement des utilisateurs peuvent augmenter considérablement les chances de succès au-delà des moyennes

de l'industrie.

Statistiques d'utilisation de NetSuite : Selon les données d'Enlyft, environ 39 362 entreprises dans le monde utilisent

NetSuite, ce qui représente environ 4,2 % de la part de marché des applications d'entreprise (Source: enlyft.com). L'adoption

est majoritairement orientée vers l'Amérique du Nord, mais elle croît à l'international. En termes verticaux, une statistique

montre que les services professionnels dominent la base de clients de NetSuite avec plus de 20 % de part, suivis par la vente

en gros, la fabrication et la haute technologie. (Un graphique Statista indique par exemple qu'environ 26 % des utilisateurs de

CRM NetSuite sont dans les services professionnels (Source: www.statista.com).) Ces chiffres illustrent que NetSuite est

largement adopté dans diverses industries, en particulier les secteurs du savoir/services, ce qui oriente à son tour de

nombreuses spécialisations de consultants.

Résultats spécifiques aux entreprises : Des bénéfices quantitatifs sont fréquemment rapportés dans les études de cas. Par

exemple, après l'implémentation de NetSuite, Ronin Gallery « a doublé la productivité des employés » tandis qu'une équipe de

quatre personnes gérait 50 expositions annuelles (contre des systèmes manuels auparavant) (Source: www.netsuite.com). N&N

Moving Supplies a réalisé une réduction de 84 % du temps de traitement de la paie après la mise en service (Source:

www.netsuite.com). Green Rabbit, autrefois limitée par les feuilles de calcul, peut désormais expédier « des dizaines de milliers

de commandes par jour, sans retards » et peut tripler son volume sans modifications du système (Source: www.netsuite.com).
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En bref, ces résultats sont la preuve du ROI de l'ERP en pratique : des gains d'efficacité spectaculaires, l'élimination des erreurs

et une croissance évolutive. Les consultants utilisent de telles métriques pour élaborer des analyses de rentabilité lors de la

planification de l'implémentation.

Coûts d'implémentation vs. Bénéfices : Des études indépendantes sur le ROI de l'ERP mettent l'accent sur les gains

tangibles et intangibles. Les avantages tangibles incluent la réduction des coûts de main-d'œuvre (facturation, reporting

automatisés), la diminution des stocks et l'élimination des frais de logiciels hérités. Les avantages intangibles (comme une

meilleure prise de décision grâce aux données en temps réel) sont plus difficiles à quantifier. L'analyse du ROI de NetSuite elle-

même souligne que, bien qu'il soit complexe de chiffrer le ROI de tous les avantages, les entreprises constatent régulièrement

des économies de coûts et des gains de productivité grâce à un ERP unifié (Source: www.netsuite.com). Par exemple, la

rationalisation de la facturation et des flux de travail conduit à une exécution rapide des commandes plutôt qu'à un retravail

manuel (comme le montre l'histoire de Green Rabbit). Dans le conseil basé sur des preuves, les cabinets citent souvent des

références d'analystes (par exemple, des périodes de récupération inférieures à 12-18 mois pour un ERP cloud) pour justifier les

projets.

6. Études de cas d'implémentations NetSuite

Pour illustrer les points ci-dessus, nous résumons trois implémentations NetSuite réelles (toutes décrites sur le site des ressources

de NetSuite) qu'un consultant pourrait rencontrer, y compris les défis, les solutions et les résultats. Ces cas mettent en évidence les

facteurs déterminés par les consultants qui sont à l'origine du succès.

6.1 Ronin Gallery (Détaillant d'art)

Contexte : La Ronin Gallery de New York, spécialisée dans les estampes d'art japonaises, fonctionnait encore avec des registres

d'inventaire papier et QuickBooks pour la comptabilité en 2013. Le propriétaire de deuxième génération, David Libertson, avait

besoin de faire évoluer les opérations (expositions en galerie et boutique en ligne) au-delà des limites de ces systèmes disjoints.

Solution de conseil : Ronin a fait appel à des partenaires NetSuite pour implémenter une suite NetSuite complète : NetSuite

ERP, Gestion des stocks, CRM et SuiteCommerce Advanced pour leur site web de commerce électronique. Les consultants ont

personnalisé NetSuite pour les processus uniques de consignation et d'inventaire de Ronin. Ils ont pris "le temps de comprendre

l'entreprise et d'adapter le système à ses besoins exacts", déclare Libertson ; l'implication répétée des consultants a permis de

répondre aux exigences spécifiques des galeries d'art. Par exemple, un travail a été nécessaire pour gérer les pièces en

consignation (suivi du propriétaire, de l'emplacement, du prix) au sein du module d'inventaire de NetSuite.

Résultat : Quelques mois après la mise en service, Ronin a constaté des améliorations mesurables. La productivité des employés a

doublé : une équipe de quatre personnes pouvait gérer 50 expositions annuelles en galerie, alors qu'auparavant plus de personnel

était nécessaire. Le système suit désormais les stocks en temps réel sur plusieurs lieux de stockage, prévenant ainsi les ventes en

double. Toutes les données de consignation et de vente sont consolidées, permettant à une seule personne de superviser les

registres de consignation (contre deux auparavant). Globalement, Ronin a pu "offrir un service exceptionnel et des

recommandations personnalisées à ses plus de [X clients]" grâce à la plateforme intégrée (Source: www.netsuite.com). L'étude de

cas note que "l'expérience de la Ronin Gallery démontre l'importance d'une équipe d'implémentation engagée à comprendre votre

entreprise, puis à construire la meilleure solution." En bref, l'expertise des consultants en matière de personnalisation a été

essentielle pour adapter NetSuite à ce détaillant de niche.

Leçons clés :

Conseil sur mesure : Le succès a reposé sur le fait que les consultants ont pris le temps d'apprendre le modèle de Ronin et

de configurer NetSuite (plutôt que de forcer Ronin à adopter un flux de travail générique) (Source: www.netsuite.com).

Gains de productivité : Même les petites entreprises peuvent recueillir des gains d'efficacité significatifs en numérisant leurs

processus avec NetSuite (des expositions d'art aux ventes en ligne).

Données unifiées : Le passage des feuilles de calcul/QuickBooks à un système unifié a immédiatement amélioré la visibilité

des données et réduit les erreurs.
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6.2 N&N Moving Supplies (Distributeur)

Contexte : N&N Moving Supplies, un distributeur familial d'équipements de déménagement et d'expédition, a connu une

croissance rapide (passant d'un seul site et de QuickBooks à plusieurs entrepôts). Leurs systèmes hérités ne pouvaient pas gérer la

complexité des opérations multi-états, en particulier la gestion de la paie et le suivi du temps de travail. En particulier, le

rapprochement des pointeuses, des systèmes de paie et du grand livre général était "presque impossible" avec l'ancienne

configuration.

Solution de conseil : N&N s'est associé à une équipe de consultants NetSuite et à un fournisseur d'intégration (NOVAtime) pour

implémenter NetSuite ERP et intégrer une solution de pointeuse robuste. Les consultants ont configuré NetSuite pour gérer la

comptabilité et la paie en un seul endroit, éliminant la couche de paie QuickBooks distincte. Ils ont mis en place des flux de travail

de sorte que les heures des employés saisies par NOVAtime soient automatiquement intégrées à la comptabilité de NetSuite. Tout

au long du processus, les consultants ont guidé la direction de N&N dans la gestion du changement, s'assurant que le personnel

comprenait le nouveau système (par exemple, en fournissant aux représentants commerciaux des tableaux de bord KPI clairs sur

des tablettes).

Résultat : Les avantages ont été spectaculaires et immédiats. Le temps de traitement de la paie a chuté de 84 % (Source:

www.netsuite.com) (libéré de nombreuses heures de saisie manuelle de données dans des feuilles de calcul). Ils pouvaient

désormais clôturer les comptes plus rapidement et avec une plus grande précision. Les tableaux de bord de NetSuite ont permis à

N&N de visualiser les tendances des coûts de main-d'œuvre sur tous les sites en temps réel, ce qui n'était pas possible auparavant.

En rendant le système facile à utiliser (y compris les tableaux de bord iPad pour les employés), N&N a évité les pièges courants.

L'étude de cas note spécifiquement que les tableaux de bord personnalisés et les briefings préalables aux utilisateurs ont favorisé

l'adhésion des employés, "évitant ainsi cet écueil." Globalement, la comptabilité est devenue efficace et sans erreur, permettant

aux dirigeants de se concentrer sur la planification plutôt que sur le rapprochement.

Leçons clés :

Autonomisation des employés : L'utilisation par N&N de tableaux de bord basés sur les rôles illustre la manière de

permettre aux utilisateurs finaux de comprendre les avantages du système avant la mise en service (Source:

www.netsuite.com). C'est une bonne pratique que les consultants doivent encourager pour une adoption en douceur.

Valeur de l'intégration : L'intégration réussie d'une pointeuse tierce (NOVAtime) via les consultants montre comment

compléter NetSuite avec des solutions spécialisées peut répondre précisément aux besoins de l'entreprise (Source:

www.netsuite.com).

Évolutivité : Avec NetSuite en place, N&N n'a plus besoin de systèmes disjoints. À mesure qu'ils continuent d'étendre leurs

sites, la même instance NetSuite évoluera, alors qu'auparavant, la croissance aurait davantage mis à rude épreuve leur

ancienne pile technologique.

6.3 Green Rabbit (Logistique pour les produits périssables)

Contexte : Green Rabbit a commencé comme grossiste en confiseries et s'est réorienté vers un spécialiste de la logistique de la

chaîne d'approvisionnement pour les produits périssables. La gestion de la livraison rapide de chocolat et d'autres marchandises

nécessite une logistique sophistiquée. Initialement, Green Rabbit fonctionnait avec QuickBooks, des feuilles de calcul et des e-mails

– une configuration ni évolutive ni intégrée. Les données étaient cloisonnées et le reporting impossible, créant de fréquents goulots

d'étranglement opérationnels et des erreurs.

Solution de conseil : Green Rabbit a fait appel aux services professionnels de NetSuite pour déployer l'ERP NetSuite complet en

seulement trois mois (un délai impressionnant de rapidité, reflétant l'efficacité des processus de conseil). Les consultants ont conçu

des flux de travail NetSuite pour gérer les stocks dans les entrepôts frigorifiques, suivre les expéditions de produits périssables et

automatiser les finances. Ils ont migré toutes les données clients, commandes et stocks vers NetSuite et ont formé le personnel au

nouveau système.

Résultat : Après l'implémentation, les capacités de Green Rabbit ont été transformées. Ils pouvaient expédier des produits dans

tout le pays en 24 heures depuis n'importe lequel de leurs trois entrepôts sans erreurs d'inventaire. La gestion des stocks en temps

réel de NetSuite a rendu cela possible : les niveaux de stock dans tous les entrepôts sont synchronisés, de sorte que les

https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/guide-consultant-netsuite
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/erp-implementation-case-study.shtml#:~:text=,at%20each%20of%20its%20sites
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commandes ne sont jamais sur-vendues. Le système traite désormais "des dizaines de milliers de commandes par jour, sans

retards" (Source: www.netsuite.com), un volume qui n'était tout simplement pas possible auparavant. Surtout, les données dans

NetSuite sont désormais sans erreur (pas de ressaisie manuelle), et l'entreprise peut gérer un volume beaucoup plus important

sans changer de système – NetSuite "pourrait tripler son volume de commandes… sans se soucier de l'impact sur ses systèmes"

(Source: www.netsuite.com).

Leçons clés :

Gérer la croissance : Le cas de Green Rabbit souligne le rôle de NetSuite dans le soutien d'une mise à l'échelle rapide. Les

consultants ont aidé à implémenter un ERP qui est devenu "essentiel à la croissance" (Source: www.netsuite.com). En planifiant

l'expansion, l'ERP a fourni une plateforme pour les besoins futurs.

Chaînes d'approvisionnement complexes : Lorsqu'il est configuré correctement, NetSuite simplifie la logistique complexe.

Les consultants ont adapté la configuration pour gérer les nuances de la chaîne d'approvisionnement des produits périssables

(par exemple, les contraintes d'expédition sensibles à la chaleur) que les anciens systèmes ne pouvaient pas saisir.

Avantage clé en main : Il est à noter que des observateurs externes soulignent qu'un ERP correctement implémenté comme

NetSuite "facilite la gestion d'une chaîne d'approvisionnement compliquée" (Source: www.netsuite.com). L'implémentation n'a

pas consisté à réinventer la roue, mais à aligner les fonctionnalités de NetSuite sur l'entreprise (par exemple, en établissant des

règles pour l'expédition accélérée entre les entrepôts).

7. Implications et orientations futures

Après avoir examiné les capacités de NetSuite, les rôles des consultants et les résultats des études de cas, nous abordons les

implications plus larges et les tendances futures.

7.1 Réalisation de la valeur et ROI

Les exemples ci-dessus soulignent que NetSuite (avec l'expertise des consultants) peut offrir un ROI substantiel. L'automatisation

de bout en bout des processus élimine le travail redondant (un employé peut faire le travail de deux (Source: www.netsuite.com),

réduit les erreurs (de milliers de saisies manuelles à des "données sans erreur" (Source: www.netsuite.com), et permet de

nouveaux services (comme la livraison en 24 heures). Par exemple, Green Rabbit a essentiellement créé une nouvelle capacité

commerciale en éliminant les erreurs logistiques – un facilitateur stratégique. Les consultants quantifient cette valeur dans les

analyses de récupération : le retour sur investissement typique d'une implémentation d'ERP cloud est souvent de 12 à 18 mois,

compte tenu des économies de main-d'œuvre et d'une croissance plus rapide.

Cependant, une méthodologie cohérente est nécessaire pour réellement atteindre cette valeur. Les données de l'industrie (70 %

d'échec potentiel (Source: www.kimberlitepartners.com), etc.) impliquent que sans une planification rigoureuse, ces objectifs de

ROI pourraient ne pas se concrétiser. Par conséquent, dans les futures implémentations, nous nous attendons à un accent encore
plus grand sur le support post-implémentation  : les consultants accompagneront de plus en plus les clients au-delà de la mise en

service pour favoriser l'amélioration continue. Cela inclut l'offre de KPI et de tableaux de bord de suivi afin que la direction

puisse voir en temps réel si les gains d'efficacité attendus se produisent (par exemple, le % de livraisons à temps, la précision des

factures).

7.2 Évolution technologique : IA et automatisation

Une tendance majeure actuelle est l'intégration de l'Intelligence Artificielle et de l'apprentissage automatique dans les

fonctionnalités de l'ERP. Début 2024, Oracle a annoncé plus de 200 nouvelles fonctionnalités basées sur l'IA dans les modules

NetSuite (Source: www.axios.com). Celles-ci incluent l'analyse prédictive en finance, le codage automatisé des dépenses, la

notation intelligente des leads dans le CRM et la prévision de la demande dans la chaîne d'approvisionnement. Il est à noter

qu'Oracle ne facture pas de supplément pour ces améliorations basées sur l'IA – elles sont intégrées à la base de NetSuite. Reuters

rapporte que l'une des nouvelles fonctionnalités est un chatbot IA pour les devis complexes : les utilisateurs peuvent

demander à NetSuite de générer des devis pour des produits personnalisés (comme des vélos sur mesure) et il compilera le devis

automatiquement (Source: www.reuters.com).
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Cette tendance a des implications claires pour les consultants. Les consultants devront (a) guider les clients dans l'adoption

responsable de ces fonctionnalités d'IA, et (b) savoir comment les configurer. Par exemple, la configuration d'un outil de tarification

basé sur l'IA nécessite toujours la définition des paramètres du produit et des règles d'accès. Les consultants pourraient également

être impliqués dans le sourcing de modèles d'IA : Oracle a des partenariats (par exemple, avec Cohere et potentiellement OpenAI

(Source: www.reuters.com) pour alimenter ces capacités. Le déploiement des fonctionnalités d'IA nécessitera une supervision de la

gouvernance des données (garantissant la confidentialité et la conformité des données lors de l'utilisation d'outils prédictifs). Tout

cela suggère que le futur conseil NetSuite mêlera les compétences traditionnelles en implémentation d'ERP à une connaissance de

la science des données. Bernard Liautaud (co-fondateur de Business Objects, désormais Business Global) a décrit la vague d'IA à

venir comme étant similaire à la révolution internet, soulignant que les consultants doivent se préparer à des changements

fondamentaux de capacité (Source: www.axios.com).

7.3 Écosystème et extension Oracle

NetSuite est de plus en plus intégré à l'écosystème cloud plus large d'Oracle. Par exemple, l'infrastructure cloud d'Oracle (OCI) est

désormais une plateforme prise en charge pour les données NetSuite (en particulier dans les régions Asie/Pacifique). Les

consultants pourraient avoir besoin d'envisager des architectures hybrides où les données NetSuite transitent vers Oracle Analytics

Cloud ou Autonomous Database pour une BI avancée. Oracle s'efforce également d'intégrer NetSuite à ses services de données

émergents (par exemple, Oracle Fusion ERP pour les clients plus importants, ou NetSuite Analytics Warehouse pour l'entreposage

de données).

Pour les consultants, cela signifie étendre leur expertise au-delà de NetSuite seul. Un consultant pourrait avoir besoin de conseiller

sur le moment où une entreprise devrait utiliser NetSuite ou Oracle Fusion Cloud ERP (ou éventuellement les deux, dans une

entreprise complexe). NetSuite a commencé à se positionner comme l'ERP cloud pour le marché intermédiaire et les PME

mondiales, tandis qu'Oracle Fusion cible le Fortune 1000. Un PDG ou DAF pharmaceutique choisissant entre les deux pourrait

interroger un consultant NetSuite à la fois sur l'ERP cloud et sur les plans d'intégration d'Oracle (par exemple, les déploiements

conjoints Oracle-Fusion et NetSuite dans des entreprises de plusieurs milliards de dollars avec diverses filiales).

7.4 Avenir des rôles des partenaires et des consultants

À mesure que NetSuite évolue, les rôles des consultants évolueront également. Les schémas historiques de l'industrie du logiciel

suggèrent que les versions majeures de fonctionnalités (comme l'IA générative) déplacent une partie du travail de la

personnalisation vers la configuration d'outils intelligents. Les consultants ajouteront la formation aux données et le conseil en

analytique à leur répertoire. Par exemple, si NetSuite introduit le rapprochement des dépenses basé sur l'IA, les consultants

formeront les équipes financières à utiliser ces outils et à interpréter les suggestions de l'IA, plutôt que d'écrire des scripts

personnalisés pour signaler les doublons comme par le passé.

De plus, l'écosystème de partenaires est susceptible de se consolider autour de ces nouvelles compétences. Nous pourrions voir

des SuiteApps spécialisées augmentées par l'IA sur le SuiteApp Marketplace (par exemple, une application de budgétisation basée

sur l'IA construite par un partenaire ISV). Les consultants et les fournisseurs de solutions qui investissent dans les capacités d'IA et

de robotique auront un avantage concurrentiel. La popularité continue des formations pratiques et des environnements de bac à

sable (événements SuiteWorld, SuiteConnect, cours de certification) indique qu'Oracle et ses partenaires reconnaissent ce besoin.

En bref, les futurs consultants NetSuite doivent être à la fois des experts ERP et avisés en matière de données et d'IA.

Conclusion

NetSuite pour les consultants n'est pas seulement un système ERP à apprendre ; c'est une plateforme en constante évolution qui

intègre la finance, les opérations, le CRM et le commerce électronique dans le cloud. Comme ce "Guide Ultime" l'a détaillé, les

consultants s'engagent profondément dans la stratégie, les processus et la technologie pour s'assurer que NetSuite apporte de la

valeur. Les responsabilités des consultants – de l'analyse initiale au support post-mise en service – couvrent un large éventail, et le

succès repose à la fois sur la maîtrise technique (SuiteScript, intégrations, migration de données) et les compétences humaines

(gestion des parties prenantes, formation). En retour, un NetSuite bien implémenté génère des avantages commerciaux

mesurables : processus rationalisés, erreurs réduites et croissance évolutive, comme en témoignent nos études de cas.
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Pour l'avenir, le consultant NetSuite doit rester au courant des innovations rapides. L'intégration récente de l'IA par Oracle (avec

des centaines de nouvelles fonctionnalités intelligentes (Source: www.axios.com) (Source: www.reuters.com) montre que les

capacités de la plateforme s'étendent de manière exponentielle. Les consultants devront adapter leurs méthodes en conséquence,

en tirant parti de nouveaux outils comme l'IA générative pour la prévision, en automatisant davantage de processus et en se

concentrant sur les informations stratégiques.

De plus, le contexte plus large – y compris la concurrence intense sur le marché des ERP (avec SAP, Microsoft et d'autres

fournisseurs d'ERP cloud) – signifie que les consultants doivent souvent guider les clients à travers des analyses comparatives.

Nous avons fourni des tableaux comparatifs (Tableau 1 et Tableau 2) et des références comparant NetSuite à d'autres solutions

ERP, mais une évaluation approfondie pour chaque client reste un service clé du consultant.

En résumé, cette recherche démontre que NetSuite reste une option ERP cloud de premier plan, avec une solide expérience et un

avenir prometteur. Les consultants dans ce domaine permettent aux clients de naviguer dans la complexité et d'extraire la valeur

maximale du système. Comme l'observe un guide de l'industrie, des consultants experts peuvent transformer ce qui semble "être

une tâche intimidante" (l'intégration ERP) "en un avantage stratégique" (Source: www.vnmtsolutions.com). Armés des

connaissances, des méthodologies et des leçons tirées de l'expérience réelle détaillées dans ce rapport, les consultants NetSuite

peuvent continuer à jouer un rôle essentiel dans le succès de leurs clients – aujourd'hui et demain.

Sources : Toutes les affirmations factuelles ci-dessus sont étayées par des sources industrielles crédibles, des rapports d'analystes

et des études de cas (Source: www.axios.com) (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) (Source: enlyft.com)

(Source: investor.oracle.com) (Source: investor.oracle.com) (Source: www.kimberlitepartners.com) (Source: www.netsuite.com)

(Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) (Source: gurussolutions.com) (Source: www.vnmtsolutions.com) (Source:

www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) (Source: www.kimberlitepartners.com) (Source:

www.netsuite.com) (Source: www.netsuite.com) (Source: www.reuters.com), entre autres.

Étiquettes: consultant-netsuite, oracle-netsuite, erp-cloud, implementation-erp, suitescript, modules-netsuite, carriere-netsuite

À propos de Houseblend
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growth—not slow it down. Founded in Montréal in 2019, the firm has become a trusted partner for venture-backed scale-ups and
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NetSuite while maintaining the agility that first made them successful.

Much of that momentum comes from founder and Managing Partner Nicolas Bean, a former Olympic-level athlete and 15-year

NetSuite veteran. Bean holds a bachelor’s degree in Industrial Engineering from École Polytechnique de Montréal and is triple-

certified as a NetSuite ERP Consultant, Administrator and SuiteAnalytics User. His résumé includes four end-to-end corporate

turnarounds—two of them M&A exits—giving him a rare ability to translate boardroom strategy into line-of-business realities.

Clients frequently cite his direct, “coach-style” leadership for keeping programs on time, on budget and firmly aligned to ROI.

End-to-end NetSuite delivery. HouseBlend’s core practice covers the full ERP life-cycle: readiness assessments, Solution Design

Documents, agile implementation sprints, remediation of legacy customisations, data migration, user training and post-go-live

hyper-care. Integration work is conducted by in-house developers certified on SuiteScript, SuiteTalk and RESTlets, ensuring that

Shopify, Amazon, Salesforce, HubSpot and more than 100 other SaaS endpoints exchange data with NetSuite in real time. The goal

is a single source of truth that collapses manual reconciliation and unlocks enterprise-wide analytics.

Managed Application Services (MAS). Once live, clients can outsource day-to-day NetSuite and Celigo® administration to

HouseBlend’s MAS pod. The service delivers proactive monitoring, release-cycle regression testing, dashboard and report tuning,

and 24 × 5 functional support—at a predictable monthly rate. By combining fractional architects with on-demand developers, MAS

gives CFOs a scalable alternative to hiring an internal team, while guaranteeing that new NetSuite features (e.g., OAuth 2.0, AI-

driven insights) are adopted securely and on schedule.

Vertical focus on digital-first brands. Although HouseBlend is platform-agnostic, the firm has carved out a reputation among e-

commerce operators who run omnichannel storefronts on Shopify, BigCommerce or Amazon FBA. For these clients, the team
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https://www.netsuite.com/portal/platform/developer/suitescript.shtml#:~:text=The%20SuiteCloud%20Development%20Framework%20,manage%20NetSuite%20customizations%2C%20integrations%2C%20custom
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/cloud-erp-adoption.shtml#:~:text=A%20cloud%20ERP%20system%20is,issued%20laptops
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/netsuite-modules.shtml#:~:text=Common%20ERP%20modules%20support%20back,management%2C%20ecommerce%20and%20marketing%20automation
https://www.kimberlitepartners.com/blog/netsuite-vs-other-erps#:~:text=With%20SuiteSuccess%2C%20businesses%20often%20achieve,practice%20guidance
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/erp-comparison.shtml#:~:text=As%20mentioned%20earlier%2C%20NetSuite%20has,for%20which%20SAP%20has%20discontinued
https://www.netsuite.com/portal/in/partners.shtml#:~:text=NetSuite%20Alliance%20Partner%20program%20provides,robust%20set%20of%20resources%2C%20certified
https://www.reuters.com/technology/oracle-adds-ai-pricing-features-financial-software-2025-02-06/#:~:text=Oracle%20has%20integrated%20new%20AI,sales%20professionals%20or%20directly%20assist
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frequently layers Celigo’s iPaaS connectors onto NetSuite to automate fulfilment, 3PL inventory sync and revenue recognition—

removing the swivel-chair work that throttles scale. An in-house R&D group also publishes “blend recipes” via the company blog,

sharing optimisation playbooks and KPIs that cut time-to-value for repeatable use-cases.

Methodology and culture. Projects follow a “many touch-points, zero surprises” cadence: weekly executive stand-ups, sprint

demos every ten business days, and a living RAID log that keeps risk, assumptions, issues and dependencies transparent to all

stakeholders. Internally, consultants pursue ongoing certification tracks and pair with senior architects in a deliberate mentorship

model that sustains institutional knowledge. The result is a delivery organisation that can flex from tactical quick-wins to multi-year

transformation roadmaps without compromising quality.

Why it matters. In a market where ERP initiatives have historically been synonymous with cost overruns, HouseBlend is reframing

NetSuite as a growth asset. Whether preparing a VC-backed retailer for its next funding round or rationalising processes after

acquisition, the firm delivers the technical depth, operational discipline and business empathy required to make complex

integrations invisible—and powerful—for the people who depend on them every day.

AVERTISSEMENT

Ce document est fourni à titre informatif uniquement. Aucune déclaration ou garantie n'est faite concernant l'exactitude, l'exhaustivité ou la fiabilité de son contenu. Toute

utilisation de ces informations est à vos propres risques. Houseblend ne sera pas responsable des dommages découlant de l'utilisation de ce document. Ce contenu peut

inclure du matériel généré avec l'aide d'outils d'intelligence artificielle, qui peuvent contenir des erreurs ou des inexactitudes. Les lecteurs doivent vérifier les informations

critiques de manière indépendante. Tous les noms de produits, marques de commerce et marques déposées mentionnés sont la propriété de leurs propriétaires respectifs et

sont utilisés à des fins d'identification uniquement. L'utilisation de ces noms n'implique pas l'approbation. Ce document ne constitue pas un conseil professionnel ou juridique.

Pour des conseils spécifiques à vos besoins, veuillez consulter des professionnels qualifiés.

https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/guide-consultant-netsuite

