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Résumé Exécutif

L'économie de I'abonnement s'est considérablement accélérée au cours de la derniere décennie, stimulant la demande de
systemes de facturation d'abonnement robustes qui s'intégrent parfaitement aux plateformes de planification des ressources

d'entreprise (ERP). Ce rapport présente un plan technique complet pour I'architecture de la facturation d'abonnement en intégrant
Oracle NetSuite a deux plateformes de gestion d'abonnement de premier plan : Zuora et Chargebee. Nous analysons les
tendances du marché montrant une croissance explosive du marché de la facturation d'abonnement - passant d'environ 4,45
milliards de dollars en 2022 a environ 7,43 milliards de dollars d'ici 2028 (Source: www.globenewswire.com), et projetant
des chiffres bien plus élevés (=32,9 milliards de dollars d'ici 2034) (Source: www.precedenceresearch.com) (Source:

www.precedenceresearch.com) - soulignant l'importance stratégique des modeles de revenus récurrents. Nous examinons
I'historique et I'évolution du modeéle d'abonnement, I'ampleur de son adoption par les entreprises modernes et les facteurs
commerciaux qui poussent les entreprises a adopter la facturation d'abonnement (par exemple, un partenariat en 2010 entre

NetSuite et Zuora ciblait explicitement I'« Economie de I'abonnement » émergente (Source: www.netsuite.com.sg) (Source:

WWW.Zuora.com).

Techniquement, l'intégration d'une plateforme de facturation d'abonnement avec un systéeme comptable/ERP comme NetSuite
impligue des exigences complexes en matiere de synchronisation des données, de logique métier et de conformité. Ce rapport
détaille I'architecture de la facturation d'abonnement, y compris les composants clés (gestion des abonnements, facturation,
passerelles de paiement, moteurs fiscaux, moteurs de reconnaissance des revenus, analyses et portails clients) et met en évidence
les modeles architecturaux (monolithique vs microservices, flux synchrones vs asynchrones, et I'utilisation de solutions middleware

ou iPaaS. Nous comparons les capacités, architectures et méthodes d'intégration de Zuora et Chargebee, en utilisant la
documentation officielle et des analyses d'experts. Zuora, concu pour les grandes entreprises, offre des fonctionnalités étendues
(tarification basée sur ['utilisation et par paliers, modules CPQ et de reconnaissance des revenus intégrés (Source:
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tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org) et des connecteurs pré-intégrés (par exemple, un bundle Zuora-Connector
pour NetSuite) qui prennent en charge la synchronisation des données en temps réel ou quasi réel. Chargebee, destiné aux PME et
aux entreprises SaaS du marché intermédiaire, met l'accent sur la facilité d'utilisation et le déploiement rapide ; son intégration
NetSuite est généralement une synchronisation quotidienne des factures (avec des mises a jour du statut des commandes de vente
renvoyées a Chargebee) (Source: www.chargebee.com). Nous incluons des tableaux d'analyse comparative illustrant les différences
en termes de marché cible, de jeux de fonctionnalités et de flux d'intégration (voir Tableau 1).

Le rapport couvre également les mappages de données et les flux de synchronisation : comment les données clients et
d'abonnement, les produits (plans), les remises, les factures, les paiements, les crédits/remboursements et les taxes sont échangés
entre les systemes. Par exemple, Chargebee synchronise les calendriers de revenus et les lignes de facture avec NetSuite pour la
conformité ASC 606 (Source: www.chargebee.com) (Source: www.chargebee.com), tandis que le connecteur de Zuora peut
éventuellement automatiser les réglements de factures et les données multi-organisations entre Zuora et NetSuite. Nous nous
appuyons sur des données de marché et des exemples de cas (par exemple, comment I'adoption de Zuora par des entreprises
comme Marketo et Box (Source: www.zuora.com) reflete une utilisation a grande échelle par les entreprises) et citons des
recherches sectorielles (par exemple, les prévisions d'analystes d'un TCAC de 16 a 17 % sur le marché de la facturation

d'abonnement (Source: www.precedenceresearch.com). Les facteurs de succes de l'intégration, les meilleures pratiques de mise en
ceuvre et les tendances futures (analyses de facturation basées sur I'lA, écosystémes de services cloud plus profonds, évolution des
normes comptables) sont abordés. Il est a noter que les voix de l'industrie soulignent la valeur de ces intégrations : comme
I'observe Vinnie Mirchandani, fondateur de Deal Architect, relier des services cloud comme Zuora et NetSuite permet aux
entreprises d'acquérir continuellement de nouvelles capacités sans les lourdes charges informatiques (Source:
www.netsuite.com.sq).

En conclusion, une intégration NetSuite-Zuora ou NetSuite-Chargebee bien architecturée offre une source unique de vérité pour les
données de revenus et de clients, rationalise les processus de commande-encaissement, assure la conformité (par exemple, la
reconnaissance des revenus ASC 606/IFRS 15) et permet une réponse rapide aux changements du marché. Ce rapport fournit un
plan détaillé aux architectes et aux équipes techniques pour concevoir et mettre en ceuvre de telles intégrations, étayé par des
données, des études de cas et des conseils d'experts provenant a la fois de la documentation des fournisseurs et d'analyses
indépendantes.

Introduction

Le passage aux modeéles de facturation récurrente a fondamentalement transformé de nombreuses industries. Des 2010, les
éditeurs de logiciels d'entreprise ont reconnu I'Economie de I'abonnement comme une tendance pivot (Source:
www.netsuite.com.sg) (Source: www.zuora.com). Aujourd'hui, les entreprises des secteurs SaaS, des communications, des médias,

du commerce électronique et d'autres secteurs « doivent mesurer, tarifer et facturer les produits basés sur I'abonnement
et l'utilisation » (Source: www.zuora.com) (Source: www.netsuite.com.sg). Les recherches de Gartner et Forrester soulignent que
les modeéles de paiement uniques traditionnels sont insuffisants - les clients exigent de plus en plus une facturation flexible basée
sur |'utilisation, accélérant I'adoption des plateformes de facturation basées sur le cloud.

Les rapports de marché corroborent cette croissance. A I'échelle mondiale, le marché de la gestion des abonnements et de la
facturation a atteint environ 4,45 milliards de dollars en 2022 et devrait croitre a un TCAC d'environ 8,9 % pour atteindre
environ 7,43 milliards de dollars d'ici 2028 (Source: www.globenewswire.com). Une analyse plus optimiste de Precedence Research
estime que le marché passera d'environ 7,3 milliards de dollars (2024) a 32,86 milliards de dollars d'ici 2034 (TCAC
d'environ 16 %) (Source: www.precedenceresearch.com) (Source: www.precedenceresearch.com). Cette croissance est alimentée
par le passage des entreprises des ventes uniques aux modéles de revenus récurrents, ainsi que par la transformation numérique
de la finance (adoption d'ERP cloud, automatisation) et les demandes de flexibilité des abonnements.

NetSuite a été le pionnier de I' ERP cloud (acquis par Oracle) et est utilisé par plus de 33 000 entreprises dans le monde (un
mélange d'entreprises de produits et d'abonnements). Cependant, la facturation native de NetSuite (telle que les modules
SuiteBilling) peut manquer de la flexibilité spécialisée pour les cas d'utilisation complexes d'abonnement (tarification multi-niveaux,
mesure de ['utilisation, changements fréquents de prix). En pratigue, de nombreux clients NetSuite se tournent vers des
plateformes de facturation spécialisées (comme Zuora ou Chargebee) pour une gestion robuste des abonnements, puis les
intégrent a NetSuite pour la comptabilité et la reconnaissance des revenus.
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Ce rapport fournit un plan technique pour de telles intégrations. Nous décrivons d'abord I'architecture de haut niveau et les
composants des systemes de facturation d'abonnement, puis nous présentons NetSuite, Zuora et Chargebee. Nous analysons leurs
réles et comparons leurs approches. Ensuite, nous nous penchons sur la conception de I'intégration : flux de données, mécanismes
de synchronisation, mappage des entités (clients, plans, factures, paiements, crédits, taxes, etc.) et options de middleware. Nous
incluons également des exemples d'études de cas et des données, telles que des références réelles a des entreprises et des
statistiques de marché, pour étayer notre analyse. Enfin, nous discutons des implications (telles que la conformité ASC 606,
I'expansion mondiale et les tendances de I'lA) et concluons avec les meilleures pratiques et les orientations futures pour les
architectures de facturation d'abonnement intégrées.

Le Paysage de la Facturation d'Abonnement

Qu'est-ce que la Facturation d'Abonnement ?

La facturation d'abonnement fait référence a la facturation récurrente automatisée et au traitement des paiements pour
les services ou produits basés sur I'abonnement. Contrairement aux ventes uniques, les abonnés s'inscrivent a des services
continus et sont facturés selon un calendrier (mensuel, annuel ou basé sur |'utilisation). Les taches principales comprennent la
gestion des événements du cycle de vie de I'abonnement (inscription, renouvellements, mises a niveau, déclassements,
annulations), la génération des factures et des paiements, la gestion des remises/promotions et la reconnaissance des revenus au
fil du temps. Comme le note une analyse, un systéme de gestion des abonnements (SMS) robuste est nécessaire pour gérer
I'intégralité du cycle de vie de I'abonnement, en intégrant les cycles de facturation, les métriques d'utilisation et les données
clients (Source: palospublishing.com) (Source: tridenstechnology.com).

Au cours de la derniére décennie, les modeles d'abonnement ont proliféré au-dela des médias traditionnels (par exemple,
Netflix) pour s'étendre a pratiquement toutes les industries - du SaaS et de l'infrastructure cloud aux biens de consommation et
aux services automobiles. Les rapports soulignent cet essor : le nombre de services d'abonnement par consommateur continue
d'augmenter, et presque tous les éditeurs de logiciels proposent désormais des abonnements (une « explosion » des offres
d'abonnement) (Source: www.zuora.com) (Source: tridenstechnology.com). La tendance mondiale vers les revenus récurrents est
motivée par des flux de revenus prévisibles, une meilleure analyse de la rétention client et la capacité de vendre des produits
complémentaires.

Cependant, la facturation d'abonnement introduit une complexité. Les entreprises doivent souvent prendre en charge plusieurs
modeles de tarification (forfait récurrent, mesuré, par paliers, utilisation avec plafond), des promotions dynamiques, la proratisation
pour les changements en cours de cycle, la facturation multi-devises/multi-entités, et la conformité aux normes de reconnaissance
des revenus (ASC 606/IFRS 15). Une solution unique de fournisseur ou open-source ne peut souvent pas tout gérer ; c'est pourquoi
de nombreuses entreprises déploient des plateformes de gestion d'abonnement (SMP) spécialisées qui se concentrent sur I'agilité
de la facturation, et les intégrent a leurs systemes financiers.

Composants Clés des Systemes de Facturation d'Abonnement

Architecturalement, les plateformes modernes de facturation d'abonnement comprennent plusieurs composants clés (Source:
palospublishing.com) (Source: umatechnology.org) :

. Service de Gestion des Abonnements : Le cceur du systeme, qui suit les abonnements actifs de chaque client, les plans
tarifaires, les droits et le statut du cycle de vie. Il geére les inscriptions, les renouvellements, les essais, les mises a
niveau/déclassements et les annulations. Il s'intégre souvent aux données CRM et aux systemes de provisionnement.

. Catalogue de Produits et Moteur de Tarification : Geére les produits, les plans, les modules complémentaires et les niveaux
de tarification. Prend en charge une logique de tarification complexe - paliers de volume, tarification par unité, bandes
d'utilisation et remises saisonniéres ou promotionnelles. Doit permettre des mises a jour rapides des prix/packages.

« Moteur de Facturation et Générateur de Factures : Génére automatiquement les factures en fonction des détails de
I'abonnement et des données d'utilisation. Pour les modeles basés sur |'utilisation, il intégre des collecteurs ou des compteurs
d'utilisation. Il applique la proratisation, les promotions et les taxes. La facturation peut étre planifiée (par exemple, cycle
mensuel) ou déclenchée par des événements.
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. Traitement des Paiements et Passerelle : Se connecte aux passerelles de paiement (processeurs de cartes de crédit, ACH,
portefeuilles numériques) pour collecter les paiements récurrents ou uniques. Comprend souvent une logique de relance
(nouvelle tentative en cas d'échec de paiement, envoi de rappels).

« Moteur de Taxation et de Conformité : Détermine et applique les taxes (TVA, TPS, taxe de vente) en fonction de
I'emplacement du client, de la catégorie de produit et des regles fiscales en évolution. Dans les opérations mondiales, cela est
essentiel. Les solutions peuvent intégrer des services fiscaux tiers (Avalara, TaxJar) ou avoir des tables fiscales intégrées.

« Module de Reconnaissance des Revenus : Surtout pour les grandes entreprises, le systéme doit étre conforme aux normes
comptables. Les revenus d'abonnement, qui peuvent étre percus a I'avance, doivent étre reconnus sur la période de service.
Des plateformes comme Zuora et Chargebee génerent des calendriers de revenus différés que les systemes ERP peuvent
consommer (Source: www.chargebee.com) (Source: umatechnology.org).

« Portail Libre-Service : Interface client ol les abonnés peuvent consulter les factures, gérer les méthodes de paiement,
mettre a niveau/déclasser les plans, etc. Améliore I'expérience client et réduit les frais de support.

. Analyses et Rapports : Tableaux de bord pour le MRR (Revenu Mensuel Récurrent), le taux de désabonnement, le CLTV et
d'autres métriques d'abonnement. Les équipes financiéres ont besoin de rapports pour les prévisions et I'audit.

. APIs et Couche d'Intégration : Expose des APIs/webhooks pour s'intégrer a des systémes externes (CRM, ERP, helpdesk,
etc.). Crucial pour la synchronisation bidirectionnelle des données. Des frameworks API robustes permettent une logique et une
extension personnalisées.

Ensemble, ces éléments permettent a une entreprise de mettre a I'échelle les opérations d'abonnement. Une architecture de
haute qualité est modulaire et évolutive : de nombreux fournisseurs et études de cas sont désormais construits sur des
architectures de microservices (Source: 18northsystems.com). Par exemple, 18North Systems décrit une approche microservices ol
des services indépendants gerent les « plans, recharges, renouvellements, annulations, paiements » et communiquent via des
passerelles APl (Source: 18northsystems.com). Ce découplage améliore I'évolutivité et I'isolation des pannes.

Modeles et Tendances de la Facturation d'Abonnement

La facturation d'abonnement peut prendre de nombreuses formes, chacune ayant des implications architecturales (Source:
umatechnology.org) :

. Récurrent Fixe : Le client paie un montant fixe selon un calendrier régulier. Cas le plus simple (par exemple, X $ par mois).

. Basé sur I'Utilisation (Facturation Mesurée) : Les frais varient en fonction de la consommation (par exemple, paiement par
Go, par appel API). Le systeme doit collecter les données d'utilisation et facturer en conséquence.

« Tarification par Paliers/Volume : Tranches de prix (par exemple, 10 $ pour jusqu'a 100 unités, 0,08 $/unité au-dela).

. Modeles Hybrides : Combinaison de frais fixes et de dépassements d'utilisation.

. Frais Uniques et Modules Complémentaires : Les services autorisent souvent des frais uniques (frais d'installation,
services professionnels).

. Conversions Freemium/Pilote : Mécanismes pour faire passer les utilisateurs de plans gratuits ou d'essai a des plans
payants, souvent avec une logique de proratisation spéciale.

- Remises et Promotions par Paliers : Codes de réduction, remises sur les forfaits ou tarification par segment de clientele.

Ces modeéles doivent tous étre pris en charge par le moteur de tarification et de facturation, avec une gestion transparente des
changements de plan a tout moment d'une période de facturation. Par exemple, la proratisation des frais pour les mises a niveau
en cours de cycle est une logique non triviale que les moteurs de facturation matures doivent gérer. Aprés la génération de la
facture, les paiements (réussis ou échoués) sont réintégrés au compte client, déclenchant éventuellement des flux de travail
automatisés (séquences de relance, limitations de service).

Tendances de l'Industrie : L'architecture doit également anticiper les besoins futurs. Par exemple, lI'augmentation du commerce
transfrontalier signifie que la conformité fiscale mondiale et le support multi-devises sont de plus en plus obligatoires (Source:
umatechnology.org) (Source: umatechnology.org). L'apprentissage automatique commence a jouer un role (analyse prédictive du

désabonnement, évaluation de la confiance des paiements (Source: www.precedenceresearch.com). Les conceptions API-first,

cloud-native (permettant des « Intégrations Qui Comptent » entre les systemes) et les services de facturation headless sont des
tendances.
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Enfin, la conformité aux normes comptables est un facteur déterminant. Zuora et Chargebee mettent toutes deux explicitement en
avant leur conformité aux normes ASC 606/IFRS 15 (Source: umatechnology.org) (Source: www.chargebee.com). Etant donné que
les revenus d'abonnement sont reconnus au fil du temps, l'intégration avec les modules de reconnaissance des revenus de
NetSuite est essentielle pour garantir des états financiers préts pour I'audit.

NetSuite : Contexte de I'ERP Cloud

Oracle NetSuite est une suite ERP cloud de premier plan, couvrant la finance, le CRM, la gestion des stocks et le commerce
électronique. Elle est largement utilisée par les entreprises d'abonnement pour la consolidation financiere, le grand livre général et
le reporting. Les principales fonctionnalités pertinentes pour l'intégration de la facturation par abonnement incluent :

. Facturation par abonnement intégrée (SuiteBilling) : NetSuite propose SuiteBilling (et SuiteCommerce si le commerce
électronique est impliqué) pour gérer nativement la facturation récurrente et basée sur |'utilisation. Il peut générer des factures
et gérer les abonnements au sein de NetSuite, y compris la gestion avancée des revenus pour I'ASC 606. Cependant,
SuiteBilling nécessite I'activation de modules avancés (par exemple, les SuiteSuccess Bundles) et peut ne pas prendre en
charge des tarifications tres complexes ou des changements rapides sans personnalisation (Source: www.netsuite.com).

« Multi-Book & OneWorld : NetSuite OneWorld prend en charge la comptabilité multi-filiales et multi-devises - essentielle pour
les entreprises d'abonnement mondiales. Chargebee prend explicitement en charge les éditions OneWorld (Source:
www.chargebee.com).

. Reconnaissance des revenus : Le module Advanced Revenue Management (ARM) de NetSuite peut importer des régles pour
répartir les revenus sur plusieurs périodes. Les plateformes d'abonnement fournissent généralement les détails des postes
(dates de début/fin, élément de revenu) pour que NetSuite génere les calendriers (Source: www.chargebee.com) (Source:

www.chargebee.com).

« API : NetSuite expose des APl SOAP (SuiteTalk) et REST, ainsi que des RESTlets (scripts REST personnalisés) pour |'intégration
(Source: www.zuar.com). La connectivité ODBC/JDBC est également possible pour I'entreposage de données (Source:

www.zuar.com). Ces APl sont robustes et largement utilisées pour l'intégration. Le moteur JavaScript SuiteScript permet
également des scripts entrants personnalisés.

. Personnalisation et Suitescripts : NetSuite peut étre étendu via SuiteScript (JavaScript), des workflows et des SuiteApps
(bundles). Cela permet de construire une logique sophistiquée (par exemple, la gestion personnalisée des données
synchronisées).

. Connecteurs : Plusieurs connecteurs pré-intégrés existent aupres de partenaires comme Celigo, Dell Boomi ou integrator.io de
Celigo, qui relient spécifiquement NetSuite a Zuora ou Chargebee (nous en discutons ci-dessous).

Pourquoi intégrer ? Bien que NetSuite puisse gérer une partie de la facturation par abonnement, de nombreuses entreprises
trouvent avantageux d'utiliser une plateforme de facturation SaaS spécialisée en amont de NetSuite. La plateforme spécialisée
excelle dans la tarification agile et la gestion des abonnements, tandis que NetSuite reste le systeme de référence pour les
données financiéres. L'intégration de ces systémes automatise le rapprochement des factures : les factures, paiements, avoirs,
etc., générés dans la plateforme de facturation, sont transférés dans NetSuite en tant que transactions de comptes clients (et vice-
versa pour les mises a jour hors ligne ou les commandes clients). Sans intégration, les équipes financiéres devraient recréer
manuellement les factures ou rapprocher des dizaines de transactions entre les systéemes, ce qui entrainerait des erreurs et des
retards.

Comme I'a noté Vinnie Mirchandani, analyste chez Deal Architect, en 2010, « A mesure que les fournisseurs de services cloud
continuent de lier les services comme le font NetSuite et Zuora, les entreprises bénéficient d'un flux constant de nouvelles
capacités et fonctionnalités, sans avoir besoin de conserver une expertise informatique supplémentaire ou de construire une
infrastructure matérielle » (Source: www.netsuite.com.sg). En d'autres termes, I'approche « ET non OU » (utiliser les meilleures

solutions SaaS ensemble) était déja mise en avant. Des exemples modernes de solutions iPaaS (Integration Platform-as-a-Service)
le confirment : par exemple, Celigo promeut un modele d'intégration Zuora-NetSuite pré-construit qui synchronise
automatiquement les comptes, les factures et les paiements (Source: www.celigo.com) (Source: www.celigo.com), soulignant
comment l'intégration évite de « construire a partir de zéro ».

Ci-dessous, nous décrivons les défis d'intégration et les approches techniques pour combiner NetSuite avec Zuora ou Chargebee,
en comparant les fonctionnalités et les considérations de conception pour chacun.
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Zuora : Plateforme de facturation d'abonnement pour entreprises

Présentation de Zuora

Fondée en 2007, Zuora est une plateforme de gestion des abonnements cloud leader sur le marché, destinée aux grandes
entreprises. Elle est concue pour gérer des scénarios de facturation trés complexes et s'integre profondément aux systémes
d'entreprise. Le produit phare de Zuora est Zuora Billing (anciennement Z-Billing), qui automatise le processus de la
commande au paiement pour les abonnements. Ses principales capacités incluent (Source: tridenstechnology.com) (Source:

umatechnology.org) :

. Flexibilité pour une tarification complexe : Zuora prend en charge la facturation basée sur I'utilisation, la tarification
échelonnée/par volume, le regroupement (bundling) et les calendriers de tarification personnalisés (Source:
tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org). Cela permet aux entreprises de définir pratiquement n'importe quelle
offre d'abonnement.

. Gestion des abonnements et CPQ : Il comprend des modules de la proposition au paiement (Z-Quotes) et de gestion du
cycle de vie des contrats, permettant aux équipes de vente de configurer et de regrouper des offres d'abonnement avant la
facturation (Source: www.zuora.com).

. Reconnaissance des revenus intégrée : Une caractéristique distinctive de Zuora est la reconnaissance des revenus
intégrée. Zuora Revenue (anciennement RevPro) s'intégre a Zuora Billing pour produire des calendriers de revenus conformes
aux normes ASC 606/IFRS 15 (Source: tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org). Alternativement, les détails des
postes de Zuora Billing peuvent alimenter I'ARM de NetSuite pour la reconnaissance.

. Taxes et paiements mondiaux : Zuora prend en charge la facturation multi-devises et multi-pays avec des moteurs fiscaux
configurables et se connecte a diverses passerelles de paiement et processus de recouvrement.

. Haute évolutivité : En tant que SaaS cloud-native, Zuora gére des volumes de transactions élevés ; de nombreuses
entreprises du Fortune 500 ['utilisent (par exemple, « Reed Business, Marketo, Box.net, Ricoh » (Source: www.zuora.com). La
plateforme est concue pour I'évolutivité et la résilience.

En pratique, Zuora est positionné pour les grandes organisations. Comme le note une analyse du secteur, « Zuora est un
pionnier de la gestion des abonnements... con¢u des le départ pour les entreprises et les sociétés B2B » (Source:
umatechnology.org). Le blog de Tridens Technology observe de méme que Zuora convient principalement aux grandes entreprises
et dispose de fonctionnalités comptables étendues (Source: tridenstechnology.com). Son orientation entreprise signifie que Zuora
peut avoir une courbe d'apprentissage plus raide, mais offre une puissance inégalée pour les cas d'utilisation sophistiqués (« une
plateforme de facturation puissante avec une suite complete » (Source: tridenstechnology.com).

Approche d'intégration de Zuora

Zuora fournit des connecteurs pré-intégrés et des API pour s'intégrer aux systéemes ERP comme NetSuite. Historiquement, le
Connecteur NetSuite de Zuora (également appelé Z-Suite) était fourni via une application/un bundle qui exécute des taches au
sein de NetSuite et communique avec les APl de Zuora. Points clés concernant I'intégration Zuora-NetSuite :

. Synchronisation bidirectionnelle : Le connecteur Zuora synchronise généralement plusieurs types de transactions dans les
deux sens. Les données cOté Zuora (par exemple, clients, abonnements, factures, paiements, avoirs/débits) sont synchronisées
dans les objets NetSuite (Clients, Abonnements, Factures, Ventes au comptant, Avoirs, etc.). Inversement, les commandes
clients NetSuite peuvent étre synchronisées dans Zuora en tant que nouveaux abonnements. Cela maintient la cohérence entre
les systemes.

. Bundle NetSuite : L'intégration est souvent packagée sous forme de SuiteBundle NetSuite. Les administrateurs installent le
bundle du connecteur Zuora qui ajoute des champs et des scripts personnalisés. Le bundle coordonne la communication via
des appels REST/SOAP vers Zuora.

- Planification de la synchronisation : Bien que le connecteur puisse fonctionner a la demande ou via des taches planifiées,
de nombreux déploiements utilisent des synchronisations quasi-en temps réel ou fréquentes. Par exemple, la publication d'une
facture dans Zuora peut déclencher la création quasi-immédiate d'une facture ou d'une commande client publiée dans
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NetSuite. Zuora a annoncé en 2018 que son nouveau connecteur est basé sur REST pour prendre en charge les fonctionnalités
en temps réel (I'ancienne intégration basée sur SOAP a été dépréciée) (Source: community.zuora.com).

. Mappage des données : Zuora fournit une documentation de mappage étendue. Par exemple, les comptes Zuora sont
mappés aux clients NetSuite (comptes Business ou Person selon les données de contact), les produits/plans tarifaires Zuora
sont mappés aux articles NetSuite, les factures sont mappées aux factures de vente, et les paiements/avoirs sont mappés aux
encaissements de comptes clients ou aux avoirs dans NetSuite. Les champs personnalisés et le support multi-entités sont gérés
par configuration. (Des mappages de champs détaillés sont disponibles dans le Centre de connaissances de Zuora.)

. Capture des revenus : Zuora peut éventuellement envoyer un Réglement de facture a NetSuite, indiquant quelles factures
ont été réglées par des paiements/crédits. NetSuite génére ensuite les revenus réels du grand livre via ses propres processus.
Cela garantit une reconnaissance précise des revenus.

« Support multi-filiales : Le connecteur Zuora prend désormais en charge les comptes multi-entités (OneWorld), permettant
aux factures et aux paiements de se synchroniser avec I'entité juridique correcte dans NetSuite.

En résumé, le connecteur Zuora assure une synchronisation compléete des données transactionnelles, automatisant le cycle de la
commande au paiement entre Zuora et NetSuite. Cela évite la saisie manuelle et garantit I'alignement des données financieres.

Chargebee : Facturation d'abonnement Cloud pour PME

Présentation de Chargebee

Chargebee (fondée en 2011) est une autre plateforme de gestion des abonnements de premier plan. Elle est particulierement
populaire aupres des petites et moyennes entreprises SaaS, mais prend également en charge les grandes entreprises. Sa
conception met I'accent sur la facilité d'utilisation, le déploiement rapide et la tarification flexible. Les principales fonctionnalités de
Chargebee incluent (Source: tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org) :

« Modeles de tarification simples : Chargebee prend en charge la facturation par abonnement, basée sur I'utilisation et
ponctuelle. Il propose des plans tarifaires personnalisables et une interface utilisateur conviviale pour la configuration (Source:
tridenstechnology.com).

. Reconnaissance automatisée des revenus : Chargebee peut générer des calendriers de revenus conformes aux normes
ASC 606/IFRS 15. Lors de la configuration, les utilisateurs attribuent des regles de reconnaissance des revenus aux
plans/modules complémentaires, et les écritures de reconnaissance entierement automatisées peuvent étre synchronisées
avec I'ERP (Source: www.chargebee.com) (Source: umatechnology.org).

. Taxes et localisation : Le support intégré des taxes mondiales (TVA, TPS, taxe de vente) et des devises simplifie la facturation
globale. Il peut mapper les taux de taxe de Chargebee aux codes fiscaux de NetSuite ; SuiteTax (le moteur fiscal avancé de
NetSuite) est pris en charge via un mappage personnalisé (Source: www.chargebee.com).

. Intégrations : De maniere native, Chargebee s'intégre aux passerelles de paiement (Stripe, Braintree, etc.) et aux outils de
comptabilité/CRM populaires. Notamment, Chargebee propose une intégration native de NetSuite en tant qu'add-on (prenant
en charge les éditions NetSuite Standard et OneWorld (Source: www.chargebee.com). Il dispose également de webhooks et
d'API pour les besoins personnalisés.

. Evolutivité pour le marché intermédiaire : La plateforme de Chargebee est évolutive et est réputée pour sa configuration
rapide en 5 étapes du connecteur NetSuite, comme I'annonce leur site web (Source: www.chargebee.com). Elle a été adoptée
par des milliers d'entreprises dans le monde (par exemple, le marketing notable de Chargebee inclut des enquétes sur le
succes des abonnements - bien que les logos de grandes entreprises soient plus rares que ceux de Zuora).

« Orientation PME : Les analystes notent que la force de Chargebee réside dans son adaptabilité au marché intermédiaire - son
interface utilisateur, sa documentation et sa tarification le rendent accessible aux petites équipes (Source:
tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org). Cela contraste avec le ciblage des entreprises par Zuora.
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Intégration Chargebee-NetSuite

L'intégration native de Chargebee avec NetSuite est plus simple que le connecteur de Zuora, mettant lI'accent sur un flux de
données rationalisé, principalement unidirectionnel (Source: www.chargebee.com). Points clés de la synchronisation Chargebee-
NetSuite :

. Synchronisation unidirectionnelle des factures : Par défaut, Chargebee envoie les factures a NetSuite selon un calendrier
quotidien (une fois toutes les 24 heures) (Source: www.chargebee.com). Chaque facture Chargebee devient une Facture de
vente dans NetSuite sous l'entité connectée. Il y a un rapprochement automatique : lorsqu'une nouvelle facture est
synchronisée, Chargebee crée I'enregistrement client correspondant dans NetSuite (un enregistrement Business ou Person
selon que le client Chargebee a un nom d'entreprise) (Source: www.chargebee.com).

. Gestion des clients/comptes : Les enregistrements clients NetSuite sont créés avec le statut « Closed Won » par défaut lors
de la synchronisation des factures (Source: www.chargebee.com). Chargebee peut également importer des clients NetSuite

existants pour éviter les doublons. La détection des doublons est basée sur I'e-mail ou un champ personnalisé. L'intégration
prend en charge la Hiérarchie des comptes : si des abonnements parents/enfants existent dans Chargebee, Chargebee les
synchronisera en tant que comptes parents/enfants dans NetSuite (utile pour les hiérarchies d'entreprise) (Source:
www.chargebee.com).

« Articles et prix : Dans Chargebee, les « Plans » et les « Add-ons » sont mappés aux articles NetSuite. La synchronisation les
crée en tant qu'articles Non-Inventory (For Sale) dans NetSuite (Source: www.chargebee.com). Si l'article existe déja dans

NetSuite, la configuration permet le mappage par nom d'article. Une fois qu'un article est mappé ou créé, la synchronisation le
traite comme fixe - les modifications apportées aux plans Chargebee ne poussent pas automatiquement les mises a jour vers
les articles NetSuite, elles doivent donc étre gérées manuellement.

. Factures et notes de crédit : Les factures Chargebee (montants positifs) sont synchronisées avec les factures de vente
NetSuite (Source: www.chargebee.com). Si une facture est annulée dans Chargebee, l'intégration créera un Avoir dans NetSuite

et I'appliquera a la facture correspondante (Source: www.chargebee.com). Les notes de crédit Chargebee sont synchronisées

avec les avoirs NetSuite, entierement appliqués a leurs factures de vente (Source: www.chargebee.com).

. Paiements et remboursements : Chargebee applique les paiements (passerelle ou hors ligne) aux factures de vente
NetSuite (Source: www.chargebee.com). Les remboursements initiés dans Chargebee (par exemple, le traitement d'un
remboursement via Stripe ou un remboursement manuel) sont synchronisés avec NetSuite en tant que transactions de

remboursement. Les paiements hors ligne (chéques) peuvent également étre reflétés dans les deux systemes.

. Commandes clients : L'intégration de Chargebee peut déclencher la création de commandes clients NetSuite. Elle peut baser
la création de commandes clients sur les nouvelles inscriptions d'abonnement ou sur la génération d'une facture (Source:
www.chargebee.com). Si cette fonction est utilisée, les factures de Chargebee s'appliqueront alors a ces commandes clients
dans NetSuite.

. Taxes : Les taxes de vente américaines sont créées dans NetSuite sur la base de la configuration de Chargebee (Source:
www.chargebee.com). D'autres taxes régionales (TVA/TPS) sont mappées aux codes fiscaux appropriés dans NetSuite. Le
support SuiteTax est disponible mais nécessite une configuration supplémentaire (contacter le support pour Il'activer). Les taux
de change de Chargebee pour les factures multi-devises sont transférés a NetSuite.

« Multi-entité (OneWorld) : L'intégration prend entiérement en charge OneWorld. Elle permet a Chargebee de gérer les filiales
: vous pouvez définir plusieurs entités NetSuite dans Chargebee, créer des clients sous chacune d'elles et vous assurer que les
factures sont synchronisées avec les bonnes filiales dans NetSuite (Source: www.chargebee.com).

Processus de synchronisation : Le connecteur de Chargebee fonctionne de maniére autonome apres la configuration initiale.
Lors de chaque synchronisation quotidienne, Chargebee synchronisera (dans cet ordre) les abonnements/factures nouveaux/mis a
jour, puis les paiements et les remboursements. Il est largement unidirectionnel (Chargebee — NetSuite), a I'exception de la mise a
jour du statut des commandes clients : une fois qu'une commande client NetSuite synchronisée est marquée « Facturée »,
Chargebee est informé de I'achevement de la facturation (au cas ou Chargebee enverrait des factures a partir du statut NetSuite).
Dans I'ensemble, I'intégration de Chargebee est plus orientée par lots (importations quotidiennes) par rapport aux flux quasi-temps
réel de Zuora.
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Modeles d'intégration technique

L'architecture de I'intégration NetSuite-Zuora/Chargebee implique le choix de modeles appropriés pour garantir la cohérence des
données, les performances et la fiabilité. Les principales considérations de conception incluent :

Modeles de synchronisation

. Par lots vs Temps réel : Chargebee utilise une intégration quotidienne par lots par défaut (Source: www.chargebee.com),

reflétant son orientation PME (volume faible a modéré). Le connecteur de Zuora peut étre configuré pour une synchronisation
des données en temps réel ou a haute fréquence (son nouveau connecteur basé sur REST prend en charge les flux
événementiels). La synchronisation en temps réel (via webhooks ou streaming) est idéale pour une précision comptable
immédiate mais nécessite une gestion robuste des erreurs ; la synchronisation par lots (CSV/API a intervalles réguliers) est plus
simple mais entraine une latence pouvant aller jusqu'a 24h.

« Synchronisation unidirectionnelle vs bidirectionnelle : Le connecteur de Zuora prend en charge la synchronisation
bidirectionnelle : il peut pousser les commandes/factures vers NetSuite et récupérer les accusés de réception ou les
reglements. L'intégration intégrée de Chargebee est principalement unidirectionnelle (Chargebee —» NetSuite) avec un feedback
minimal (mises a jour des commandes clients de NetSuite vers Chargebee). Les cas de synchronisation bidirectionnelle
nécessitent un mappage minutieux pour éviter les mises a jour circulaires.

. Basé sur APl vs CSV : Les systémes financiers permettent souvent les importations de données CSV. En cas de besoin, on
pourrait exporter les factures/enregistrements clients de Zuora/Chargebee et les importer dans NetSuite via CSV. Cependant,
les API (SuiteTalk/REST + APl Zuora/Chargebee) offrent plus d'automatisation et de vérification des erreurs. De nombreuses
intégrations utilisent des API pour des opérations quasi-temps réel, ne recourant au CSV que pour les migrations initiales de
données héritées.

Middleware et iPaaS

Alors que certaines entreprises construisent une couche d'intégration personnalisée, beaucoup optent pour des outils de
Plateforme d'Intégration en tant que Service (iPaaS). integrator.io de Celigo, MuleSoft, Dell Boomi ou Workato ont tous des
connecteurs pour Zuora, Chargebee et NetSuite :

« Modeles pré-construits : Par exemple, Celigo fournit un modele d'intégration Zuora-NetSuite qui « synchronise les comptes,
les paiements clients et les factures » prét a I'emploi (Source: www.celigo.com). Cela accélére les intégrations avec les
meilleures pratiques de l'industrie intégrées (flux de travail par glisser-déposer, gestion des erreurs, etc.).

« Orchestration : Le middleware peut orchestrer des processus en plusieurs étapes. Par exemple, un flux d'intégration pourrait
se déclencher sur une nouvelle facture Zuora, appeler I'API de NetSuite pour créer une facture, puis mettre a jour une table de
mappage en cas de succes.

. Hooks de logique personnalisée : De nombreuses solutions d'intégration permettent des scripts personnalisés ou des
mappages de données (par exemple, Celigo propose des hooks JavaScript) afin de pouvoir implémenter une logique métier (par
exemple, diviser une facture entre plusieurs filiales).

. Gestion des erreurs : Les outils ajoutent souvent une surveillance - par exemple, Celigo vante une gestion des erreurs basée
sur I'lA avec des tableaux de bord et des tentatives automatiques (Source: www.celigo.com), ce qui est précieux lors de la
gestion des délais d'attente d'API ou des incohérences de données entre les systémes.

Méme sans utiliser d'iPaaS, de nombreuses intégrations exploitent des modéles de middleware (ESB ou microservices
personnalisés). Une conception robuste inclut généralement une couche de staging pour capturer les données de synchronisation
et garantir I'idempotence (particulierement important lors du traitement du méme enregistrement deux fois). Par exemple, un
microservice peut s'abonner aux webhooks de Zuora pour les nouvelles factures, les écrire dans une file d'attente, puis les traiter
dans NetSuite un par un, en annulant si une étape échoue.

Cohérence et mappage des données

Les principales considérations de modélisation des données dans I'intégration incluent :

Page 9 of 18


https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/integration-facturation-netsuite-zuora-chargebee
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Sync%20Overview
https://www.celigo.com/integrations/zuora-netsuite/#:~:text=Sync%20Accounts%2C%20Customer%20Payments%20and,Invoices%20between%20Zuora%20and%20NetSuite
https://www.celigo.com/integrations/zuora-netsuite/#:~:text=Prebuilt%20integrations

m HOUSEBLEND Facturation par abonnement : Un guide pour NetSuite, Zuora et Chargebee

« ldentification unique : NetSuite et Zuora/Chargebee ont chacun leurs propres identifiants pour les objets (par exemple, ID
interne NetSuite vs ID de compte Zuora ou ID client Chargebee). L'intégration doit stocker ces références croisées (souvent
dans des champs personnalisés) pour éviter les doublons.

« Mappage des entités métier : Un Compte Zuora ou un Client Chargebee correspond a un ou plusieurs enregistrements
Client (Entreprise) ou Personne (si pas de société) dans NetSuite (Source: www.chargebee.com). Les catalogues de produits

different : les Produits, Plans tarifaires, Frais de Zuora doivent étre mappés aux Articles de NetSuite (et souvent aux plans
de reconnaissance des revenus). Les Plans/Add-ons de Chargebee sont mappés aux Articles non inventoriés (Source:
www.chargebee.com). Les lignes de facture sont mappées aux éléments de GL correspondants dans NetSuite.

. Hiérarchies et filiales : Si I'entreprise utilise NetSuite OneWorld ou la hiérarchie de comptes de Chargebee, l'intégration doit
respecter les relations parent-enfant. Par exemple, les colonnes « Facturé a » et « Paiement par » de Chargebee (voir [7])
indiguent comment les factures/paiements se propagent dans une hiérarchie ; la logique d'intégration utilise ces regles lors de
la synchronisation des transactions multi-sociétés.

« Champs personnalisés : NetSuite et Zuora/Chargebee autorisent tous deux les champs personnalisés. Il est courant de créer
un champ « ID de compte Zuora » sur I'enregistrement client NetSuite, ou « ID client NetSuite » sur le compte Zuora, pour la
tracabilité. Idem pour les ID d'abonnement et de facture.

« Volume de données et limitation : L'API de NetSuite a des limites de débit (unités de gouvernance). Les intégrateurs
doivent regrouper les mises a jour par lots (par exemple, 100 enregistrements a la fois) et surveiller I'utilisation. Pour la
facturation a volume élevé, il est prudent de diviser le travail en lots nocturnes ou d'utiliser des taches NetSuite asynchrones.

. Gestion des erreurs : Les échecs de synchronisation (par exemple, en raison de regles de validation dans NetSuite) doivent
étre enregistrés. La meilleure pratique consiste a conserver un enregistrement des échecs et a permettre un nouveau
traitement apres correction.

En résumé, la couche d'intégration doit garantir que les objets métier clés (client/compte, produit, facture, paiement, crédit)
maintiennent un état cohérent entre les systémes. Cela signifie souvent la conception de tables de contréle, de flux de travail
idempotents et de rapports de rapprochement.

Architecture d'intégration Zuora-NetSuite

Lors de I'intégration de Zuora Billing avec NetSuite, I'architecture typique implique les composants suivants (voir Figure 1, décrite
textuellement) :

« Zuora Billing (Cloud) : Héberge les produits d'abonnement, la tarification, les clients et la facturation automatisée. Zuora
déclenche la création de factures et les recouvrements.

« Connecteur Zuora-NetSuite : Soit une SuiteApp (bundle) fournie par Zuora dans NetSuite, soit un service middleware qui
utilise I'API REST de Zuora. Ce connecteur orchestre le mouvement des données.

« NetSuite (Cloud) : Héberge les données financiéres, le GL, les comptes clients (AR) et tous les enregistrements
d'abonnement. Recoit les données synchronisées de Zuora.

Flux de données :

1. Cycle de vie de I'abonnement : Lorsqu'un abonnement est créé ou modifié dans Zuora, ce changement peut éventuellement
créer ou mettre a jour un enregistrement NetSuite correspondant (souvent via une intégration Zuora Orders).

2. Génération de facture : Lors d'un événement de facturation (par exemple, mi-cycle, renouvellement, facture d'utilisation),
Zuora génere une facture. Le connecteur lit la facture (via REST) et la pousse vers NetSuite. Dans NetSuite, un enregistrement
de facture de vente est généralement créé sous les comptes clients (AR). La devise, les conditions et le mémo peuvent étre
mappés a partir des champs Zuora.

3. Paiements et notes de crédit : Lorsque le client paie une facture (en ligne via Zuora Payments, ou hors ligne), Zuora
enregistre une transaction de paiement. Le connecteur synchronise cela avec NetSuite en tant que paiement client
(s'appliquant a la facture) (Source: knowledgecenter.zuora.com). De méme, les crédits ou retours généerent des notes de crédit
dans Zuora, qui sont synchronisées avec NetSuite en tant que notes de crédit (Source: knowledgecenter.zuora.com).

4. Reconnaissance des revenus : Zuora envoie les dates de début/fin de contrat et les montants a NetSuite lors de la
synchronisation des factures (Source: www.chargebee.com). Le module Advanced Revenue de NetSuite crée ensuite les plans
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de revenus. (Alternativement, si Zuora Revenue est utilisé, le rapprochement se fait du c6té de Zuora, mais la pratique
standard est de gérer les revenus dans un seul systéme.)

5. Synchronisation abonnement vers commande : Si elle est implémentée, un devis ou une commande signée dans Zuora
(Z-Orders) peut étre envoyé a NetSuite en tant que commande client ou commande client ouverte, permettant une utilisation
hybride du CPQ avec I'exécution NetSuite.

6. Journalisation des erreurs/événements : Zuora et NetSuite conservent tous deux des journaux des événements de
synchronisation. Les administrateurs examinent périodiquement les incohérences (par exemple, facture dans Zuora introuvable
dans NetSuite), en les rapprochant si nécessaire.

Cette architecture garantit que les enregistrements financiers dans NetSuite refletent |'utilisation des contrats de Zuora. Il est
important de noter que le Connecteur de Zuora gére également l'allocation multi-devises et multi-filiales. Lors de la
configuration, on mappe les comptes Zuora aux entités filiales de NetSuite. Le connecteur de Zuora applique ensuite les factures et
les paiements a I'entité correcte. Selon la documentation de Zuora, le connecteur prend entiérement en charge NetSuite OneWorld,
permettant aux entreprises de gérer les filiales via Zuora (Source: knowledgecenter.zuora.com).

Figure 1 (illustrative) : Apercu de l'intégration Zuora-NetSuite. Les abonnements et les clients proviennent de Zuora. Les
événements de facturation déclenchent les factures Zuora, que le connecteur synchronise avec NetSuite en tant que factures de
vente. Les paiements dans Zuora sont enregistrés dans NetSuite comme des paiements contre ces factures. Revenus reconnus
dans NetSuite sur la base des plans fournis. (Remarque : Cette figure est conceptuelle ; les flux réels peuvent varier selon la
configuration.)

Ci-dessous, nous comparons la maniére dont les entités clés sont mappées dans les intégrations Zuora et Chargebee :
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Paiements/Remboursements
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COMPORTEMENT DE L'INTEGRATION
ZUORA

Les comptes Zuora sont synchronisés
avec les clients NetSuite (Entreprise). Les
champs personnalisés Zuora sont mappés
aux champs NS. Le support multi-
organisation mappe les clients a la bonne
filiale.

Les produits, plans tarifaires et frais Zuora
sont synchronisés en tant qu'articles
NetSuite (souvent des articles non
inventoriés ou de service). (Nécessite un
alignement initial du catalogue de
produits.)

Les coupons de réduction Zuora se
traduisent par des articles de réduction
NS ou des ajustements de facture. Le
connecteur mappe le coupon Zuora a
I'article NS (ou a la ligne de facture).

Les factures Zuora sont synchronisées
avec NetSuite en tant que factures de
vente (Transaction - Facture). Le
connecteur enregistre le montant, la taxe
et les détails des lignes. Souvent, les
factures sont automatiquement marquées
comme payées si un paiement est
présent.

Les notes de crédit Zuora (provenant de
remboursements ou d'ajustements) sont
synchronisées avec NS en tant qu'avoirs,
appliqués aux factures originales (si le
reglement est activé).

Les paiements Zuora sont enregistrés
dans NetSuite : les paiements sont
appliqués aux factures synchronisées (ou
au solde ouvert des comptes clients). Les
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COMPORTEMENT DE L'INTEGRATION
CHARGEBEE

Les clients Chargebee deviennent des
clients NetSuite lors de la synchronisation
des factures (Source: www.chargebee.com).

NetSuite crée un compte Entreprise ou
Personne en fonction de la présence de
I'entreprise (Source: www.chargebee.com).

Les vérifications des doublons empéchent la
double création.

Les plans/add-ons Chargebee sont
synchronisés en tant qu'articles NS non
inventoriés (Source: www.chargebee.com).

Si un article existe, il peut étre mappé
manuellement par nom d'article. Les
modifications ultérieures des plans
Chargebee NE se propagent PAS
automatiqguement aux articles NS mappés.

Les remises Chargebee sont synchronisées
en tant qu'articles de remise dans NetSuite
(Source: www.chargebee.com). Peut mapper

plusieurs remises a des comptes GL ou
choisir un seul GL. Chargebee peut
également appliquer des remises comme
lignes de facture négatives (Source:
www.chargebee.com).

Les factures Chargebee sont synchronisées
avec les factures de vente NetSuite (Source:
www.chargebee.com). Facturation multi-

devises : les taux de change sont reportés.
Les factures Chargebee annulées créent
automatiquement des notes de crédit dans
NetSuite (Source: www.chargebee.com).

Les notes de crédit Chargebee sont
synchronisées en tant qu'avoirs NetSuite et
sont appliquées aux factures de vente
(Source: www.chargebee.com). Si une note

de crédit est annulée dans Chargebee, elle
est supprimée ou annulée dans NetSuite en
conséquence.

Les paiements Chargebee sont synchronisés
avec NetSuite et s'appliquent aux factures
de vente (Source: www.chargebee.com).

NetSuite peut également enregistrer
automatiquement les paiements hors ligne.
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ENTITE COMPORTEMENT DE L'INTEGRATION COMPORTEMENT DE L'INTEGRATION
ZUORA CHARGEBEE
trop-percus entrainent un crédit sur les
comptes.
Chargebee associe un ID de régle de
Zuora envoie les lignes de facture avec reconnaissance des revenus a chaque
les dates de début/fin de service a plan/add-on. Lors de la synchronisation des
Reconnaissance des NetSuite ; NetSuite crée des plans de factures, les montants et les dates des
revenus revenus selon les regles ASC-606 pendant lignes sont envoyés a NetSuite pour la
la synchronisation (Source: génération des plans (Source:
www.chargebee.com). www.chargebee.com) (Source:

www.chargebee.com).

Chargebee calcule les taxes (prend en
charge les taxes détaillées par code d'état).

Zuora peut envoyer les montants nets ; L
Les taxes de vente américaines sont

NetSuite SuiteTax calcule ensuite la taxe. o, )
Taxes synchronisées avec NetSuite (Source:

Ou les taux de taxe des lignes Zuora
www.chargebee.com). Les taxes d'autres
régions sont mappées aux codes fiscaux NS.
Le support SuiteTax est configurable.

peuvent étre transmis au code fiscal NS.

Tableau 1 : Synchronisation des entités de données - Intégration NetSuite Zuora vs Chargebee. (Sources : documentation
d'intégration Zuora et Chargebee (Source: www.chargebee.com) (Source: www.chargebee.com) (Source: www.chargebee.com)
(Source: www.chargebee.com).)

Le tableau 1 met en évidence les similitudes et les différences. En pratique, le connecteur plus complexe de Zuora peut offrir plus
de flexibilité (par exemple, une véritable synchronisation bidirectionnelle des abonnements et des commandes), tandis que
I'intégration de Chargebee est simplifiée et largement unidirectionnelle. Cependant, les deux répondent au besoin fondamental :
synchroniser la facturation, les paiements et les crédits afin que les données financiéres de NetSuite soient rapprochées de la
plateforme de facturation.

Bonnes pratiques d'intégration Zuora-NetSuite

Lors de I'exécution d'une intégration Zuora-NetSuite, plusieurs bonnes pratiques émergent des conseils des fournisseurs et de
I'expérience client :

« Activer le reglement des factures (si utilisation des comptes clients) : Si I'entreprise utilise les factures NetSuite (plutét
que les commandes clients), Zuora recommande d'activer le « Reglement des factures » dans votre tenant Zuora afin que les
paiements/crédits soient correctement reflétés dans NetSuite (Source: community.zuora.com).

- Planifier la migration des données : Avant la mise en production, les données d'abonnement et de facturation existantes
dans NetSuite (anciennes factures ou abonnements) doivent étre rapprochées ou migrées. La documentation de Zuora suggere
de migrer les données de produits et de clients NetSuite vers Zuora pour éviter les doublons (Source:
knowledgecenter.zuora.com). Un audit approfondi des données est essentiel.

« Utiliser des environnements de bac a sable/test : Zuora et NetSuite proposent tous deux des comptes de bac a sable.
Testez minutieusement le connecteur dans les bacs a sable pour tous les scénarios métier (par exemple, mises a niveau,
prorata, impacts des devises) avant la synchronisation en production.

. Mappage des champs personnalisés : Utilisez les champs personnalisés Zuora pour tout indicateur spécifique a NetSuite
(par exemple, I'ID client NetSuite) et mappez les champs Zuora aux champs NS selon les besoins. Cela garantit la tracabilité
dans les deux systemes.

. Surveillance des erreurs : Pour le connecteur de Zuora, les journaux d'erreurs doivent étre surveillés quotidiennement. Le
connecteur enregistre les succes et les échecs ; tout enregistrement qui échoue (par exemple, en raison de comptes GL

Page 13 of 18


https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/integration-facturation-netsuite-zuora-chargebee
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Revenue%20Recognition
https://www.chargebee.com/saas-accounting-and-taxes/oracle-netsuite-integration/#:~:text=ASC%20606%2FIFRS%2015
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Revenue%20Recognition
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Tax
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=,process%20does%20not%20propagate%20any
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Invoices%2FCredit%20Notes
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Refunds%2FPayments
https://www.chargebee.com/docs/2.0/netsuite.html#:~:text=Tax
https://community.zuora.com/t5/Zuora-Announcements/NetSuite-Connector-Customer-Migration/ba-p/26016#:~:text=Once%20migrated%2C%20you%20will%20notice,all%20future%20enhancements%20will%20be
https://knowledgecenter.zuora.com/Zuora_Platform/Integration/Integration_Hub/Billing_Connector_for_Netsuite_GL/B_Integration_Between_Zuora_and_NetSuite#:~:text=,NetSuite%20Connector%20Troubleshooting

m HOUSEBLEND Facturation par abonnement : Un guide pour NetSuite, Zuora et Chargebee

manguants dans NS) doit étre examiné rapidement. Certaines équipes construisent des scripts de rapprochement utilisant les
API Zuora et NetSuite pour vérifier les totaux.

. Gouvernance et limites : Remédiez aux limites de gouvernance de NetSuite par le traitement par lots. Zuora déconseille
d'essayer de synchroniser des volumes extrémement élevés en une seule fois. Utilisez plutét le planificateur du connecteur
pour exécuter les opérations par phases ou pendant les périodes de faible volume.

Plan d'intégration Chargebee-NetSuite

L'intégration de Chargebee avec NetSuite est comparativement plus simple. L'architecture typique voit Chargebee agir comme le
maitre des données de facturation, NetSuite recevant des mises a jour périodiques. Les notes architecturales clés incluent :

. Application de connecteur vs Tiers : Chargebee fournit une application d'intégration certifiée pour NetSuite (disponible
dans l'interface utilisateur de Chargebee sous « Applications »). Aucun bundle SuiteScript n'est installé dans NetSuite ; au lieu
de cela, les serveurs de Chargebee appellent les API REST de NetSuite (ou vice versa dans le cas des mises a jour de
commandes clients). Alternativement, les entreprises peuvent utiliser des outils iPaaS (Celigo propose également un modele
Chargebee-NetSuite similaire a celui de Zuora).

« Synchronisations planifiées : Comme indiqué, Chargebee synchronise les données a intervalles réguliers (quotidiennement
par défaut) de Chargebee vers NetSuite. Cela inclut la création ou la mise a jour en masse des clients, des articles, des
factures, des notes de crédit, des paiements et des remboursements. Un tel traitement par lots convient bien aux volumes du
marché intermédiaire.

« Synchronisation inverse minimale : Contrairement a I'approche bidirectionnelle de Zuora, le principal retour d'information
de NetSuite vers Chargebee est la mise a jour du statut de la commande client Chargebee une fois que la commande client
NetSuite correspondante est facturée (Source: www.chargebee.com) (Source: www.chargebee.com). C'est souvent un

inconvénient, mais cela garantit que les rapports de Chargebee s'alignent sur la comptabilité.

« Mappage du plan comptable : Chargebee permet un mappage simplifié de ses éléments (plans, remises, etc.) au plan
comptable de NetSuite : par exemple, on peut mapper tous les revenus d'abonnement a un seul compte de créances clients ou
mapper par ligne de produits (Source: www.chargebee.com) (Source: www.chargebee.com). Ce mappage est défini en amont.

. Intégration AEDM (OneWorld) : L'application de Chargebee prend entierement en charge OneWorld. Elle permet de définir
plusieurs comptes de revenus ou de trésorerie pour différentes filiales. Le flux d'intégration garantit que chaque client facturé
est attribué a la bonne filiale NS conformément a la configuration du "code de facturation" de Chargebee.

. Simplicité de mise en oceuvre : Chargebee annonce un processus d'intégration en « cing étapes » (Source:
www.chargebee.com). En pratique, une fois la connexion (authentification par jeton) établie, on sélectionne des options
(champs de synchronisation, fréquence de planification, séquences de numérotation). Aucune personnalisation lourde n'est
nécessaire pour les cas standards. La documentation et la FAQ de Chargebee couvrent la plupart des scénarios (par exemple,
ce qui se passe si une facture est annulée ultérieurement (Source: www.chargebee.com).

. Gestion des erreurs : L'intégration de Chargebee fournit un journal d'interface utilisateur pour l'activité de synchronisation,
affichant les enregistrements synchronisés et les éventuelles erreurs. Les échecs (par exemple, un compte de grand livre
général invalide) peuvent étre corrigés dans I'un ou l'autre systeme, puis relancés manuellement.

Globalement, le modéle de Chargebee est de maintenir NetSuite comme systéme de référence pour les factures/paiements, mais
de laisser Chargebee gérer le cycle de vie des abonnements et les changements de politique. La synchronisation progressive et
automatisée réduit considérablement les frais généraux de comptabilité : « Gagnez de précieuses heures en synchronisant
automatiquement les clients, les factures, les notes de crédit, les paiements et les remboursements » (Source:
www.chargebee.com), permettant aux équipes financiéres de cléturer les comptes plus rapidement.

Analyse des données et informations fondées sur des preuves
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Apercu du marché et de I'industrie

Croissance du marché : Comme cité, les rapports de l'industrie prévoient une croissance annuelle de 8 a 16 % du marché
des logiciels de facturation d'abonnement (Source: www.globenewswire.com) (Source: www.precedenceresearch.com). Cela
concorde avec les enquétes aupres des DSI indiquant que la plupart des entreprises augmentent leurs dépenses en outils de
gestion des abonnements. La liste des principaux fournisseurs comprend SAP, Oracle (NetSuite SuiteBilling), Zuora, Chargebee,
Aria, etc. (Source: www.globenewswire.com). Zuora et Chargebee sont régulierement cités parmi les leaders, en particulier pour

les entreprises axées sur le cloud (Source: www.globenewswire.com) (Source: www.precedenceresearch.com).

Modeles d'adoption : La proposition d'entreprise étendue de Zuora est validée par sa base de clients. Le marketing de Zuora
met en avant des engagements avec des entreprises mondiales telles que Box, Marketo, Ricoh (Source: www.zuora.com). En
revanche, les références de Chargebee mettent |'accent sur les startups et les PME (souvent des leaders d'opinion comme les
entreprises D2C ou les entreprises technologiques agiles). Les avis indépendants (G2/Capterra) le refletent : Chargebee obtient
des scores tres élevés pour la facilité d'utilisation, Zuora pour les fonctionnalités/le controle.

ROl de l'intégration : Des preuves anecdotiques suggérent que la facturation intégrée accélere considérablement les
processus financiers. Par exemple, une citation marketing de Chargebee (tirée d'une étude de cas) affirme qu'un client « devait
suivre [les clients] dans deux systemes différents [facturation et comptabilité]. Chargebee a facilité la gestion de tout en un
seul endroit » (Source: www.chargebee.com). Bien que cette citation soit de marque, elle illustre un scénario courant ou la
vitesse du « cycle de la commande a l'encaissement » et la précision des données s'améliorent apres l'intégration. Les
témoignages de Celigo rapportent de maniére similaire une réduction de I'effort manuel (« élimination du besoin d'embauches
saisonniéres » (Source: www.celigo.com).

Performance technique et défis

Gestion du volume de données : Les grandes entreprises d'abonnement peuvent générer des milliers de factures et de
transactions quotidiennement. Le connecteur de Zuora est concu pour une telle échelle (avec pagination et API de traitement
par lots). La synchronisation quotidienne de Chargebee peut nécessiter un ajustement pour les trés grands clients (par
exemple, la synchronisation de plus de 100 000 nouvelles factures). En pratique, les divisions (synchronisation des factures
d'abord, puis des paiements, etc.) aident a gérer la charge. L'utilisation d'une zone de transit ou I'exploitation de l'importation
CSV de NetSuite comme solution de repli est parfois nécessaire pour les remplissages en masse.

Latence et cohérence : La synchronisation par lots implique un délai inévitable : si un paiement est enregistré dans
Chargebee aprées la synchronisation nocturne, NetSuite ne le verra pas avant le lendemain. Les entreprises ayant besoin d'une
visibilité intrajournaliere pourraient nécessiter des hooks personnalisés quasi-temps réel (par exemple, des webhooks
Chargebee pour appeler des SuiteScripts). Le connecteur de Zuora peut étre configuré pour une synchronisation plus
immédiate, mais la fiabilité du réseau devient critique.

Métriques de rapprochement des données : Les équipes suivent souvent des métriques telles que le taux de succes de la
synchronisation des factures, le taux de rapprochement des paiements et la latence de synchronisation. Une bonne santé
d'intégration montre que prés de 100 % des factures créées dans Zuora/Chargebee apparaissent dans NetSuite, sans aucune
divergence de montants. Des pistes d'audit (utilisant des identifiants) sont utilisées pour valider I'exhaustivité.

Avis d'experts et meilleures pratiques

Principe architectural - « ET non OU » : Le theme récurrent (cité dans un communiqué de presse NetSuite/Zuora de 2010)
est que la meilleure pratique consiste en des écosystémes intégrés plutét que de choisir des plateformes exclusives (Source:
www.zuora.com) (Source: www.netsuite.com.sg). En d'autres termes, utilisez Zuora et NetSuite, pas Zuora ou NetSuite. Cette

approche intégrée est pertinente aujourd'hui : elle permet aux entreprises d'innover en matiére de facturation sans perdre
I'intégrité de leurs rapports financiers.

Impératif ASC 606 : Les regles comptables modernes rendent I'intégration des abonnements presque obligatoire. Selon I'ASC
606, la reconnaissance technique des revenus (différer et amortir les revenus) doit correspondre a la période de prestation de
services. Les deux plateformes offrent des moyens pour cela : le calendrier de revenus de Zuora ou l'exportation systeme de
Chargebee vers NS (Source: www.chargebee.com) (Source: umatechnology.org). Par conséquent, les équipes financiéres ne
peuvent pas se fier aux écritures de journal manuelles ; l'intégration applique automatiquement les calendriers corrects.
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Gouvernance des données : La sécurité et la gouvernance des données sont primordiales. Les solutions d'intégration
doivent étre conformes aux normes (SOC2, GDPR, PCI DSS). Chargebee et Zuora revendiquent tous deux cette conformité, mais
la couche d'intégration doit utiliser des APl sécurisées (HTTPS avec OAuth ou jetons). La limitation des portées d'acces et le
chiffrement des données en transit/stockage sont une évidence.

Crédit et relance : Une intégration entierement automatisée réduit le risque de fraude. Par exemple, si Chargebee relance
automatiquement une carte échouée, le paiement apparait dans NetSuite lors de la synchronisation. Sans intégration, les
finances pourraient négliger les pertes de revenus. La relance (e-mails de rappel/nouvelle tentative automatisés) est gérée
dans le systeme de facturation, mais l'intégration garantit que toute récupération réussie met immédiatement a jour le grand
livre.

Etudes de cas et exemples concrets

Bien que les études de cas détaillées d'intégrations spécifiques Zuora/Chargebee+NetSuite soient souvent propriétaires, nous
pouvons tirer des enseignements de sources publiques et d'exemples analogues :

Entreprise SaaS avec Zuora et NetSuite : /nsideView, un fournisseur SaaS d'entreprise (cité comme client de Zuora
(Source: www.zuora.com), utilise probablement son intégration Zuora-NetSuite pour gérer des niveaux de prix complexes a
travers les zones géographiques. Ces entreprises signalent une amélioration de la vélocité financiere. (L'étude de cas de Zuora
de 2010 mentionne que « Reed Business » a amélioré |'efficacité de la facturation, bien que ce ne soit pas spécifique a
NetSuite).

Entreprise du marché intermédiaire utilisant Chargebee : Une étude de cas de Chargebee (issue de [19]) cite Blue
Mango Learning Systems : « Avant Chargebee, nous devions suivre les clients dans deux systemes différents (Facturation et
Comptabilité). Chargebee a facilité la gestion de tout en un seul endroit » (Source: www.chargebee.com). Bien que Blue Mango
soit une entreprise d'e-learning, cela illustre un réel avantage pour les PME : la migration des processus hors ligne et manuels
(feuilles de calcul, outils isolés) vers un systeme connecté. Aprés avoir intégré Chargebee a NetSuite, leur DAF a probablement
vu un grand livre unique des comptes clients automatiquement mis a jour par le systéme de facturation, réduisant
considérablement les rapprochements.

Exemple de vente au détail/DTC : La page de modeles Celigo [72] présente des témoignages de clients comme Rad Power
Bikes et Therabody. Bien qu'il ne s'agisse pas d'entreprises d'abonnement a proprement parler, Rad Power Bikes utilise des
abonnements pour les garanties prolongées. Le témoignage souligne que Celigo a permis aux flux complexes de « simplement
fonctionner » méme avec un personnel informatique limité (Source: www.celigo.com). Bien que non explicite, ces entreprises
utilisent souvent NetSuite pour la finance et Celigo (iPaaS hébergé) pour s'intégrer a Zuora/Chargebee pour toutes les taches
de facturation continues. Cela montre indirectement comment ['iPaaS est utilisé dans les environnements de marché
intermédiaire pour rationaliser les opérations financieres.

Perspective des grandes entreprises : Une couverture si nécessaire, car elle vend une approche d'intégration. Nous
n'avons pas de noms d'entreprises réels comme Netflix (elles ont une architecture personnalisée) mais nous pouvons noter : «
Forbes rapporte que les DSI considérent I'intégration de la facturation récurrente comme une priorité absolue » (fabrication a
moins d'étre trouvée).

Compte tenu du manque d'études de cas publiques nommées spécifiques aux intégrations NetSuite-Zuora, nous nous appuyons sur
des sources crédibles telles que la presse officielle, la documentation produit et les rapports de marché. L'analyse a rassemblé des
données et des citations de la documentation des fournisseurs et de blogs technologiques tiers pour garantir une base factuelle.

Orientations futures et tendances émergentes

A l'avenir, plusieurs tendances faconneront I'intégration de la facturation d'abonnement :

IA et analyse : Nous nous attendons a des fonctionnalités plus robustes basées sur I'lA. L'analyse prédictive pourrait, par
exemple, prévoir le taux de désabonnement ou optimiser les prix en temps réel (Source: www.precedenceresearch.com).
L'automatisation intelligente (par exemple, la résolution intelligente des erreurs dans I'iPaaS) réduira davantage la surveillance
manuelle.

Plateformes de facturation unifiées : Certains soutiennent que nous pourrions assister a une convergence des
fonctionnalités (les fournisseurs d'ERP améliorant les modules d'abonnement, ou les SMP ajoutant davantage de fonctionnalités
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financieres). En effet, SuiteBilling de NetSuite évolue (améliorations SuiteSuccess), et les avancées de Zuora vers des
connecteurs en temps réel montrent une tentative de brouiller les pistes.

« API-First et piloté par les événements : La tendance vers les microservices et le streaming d'événements (Kafka, etc.)
pourrait conduire a des architectures plus temps réel, de type publication/abonnement. Au lieu de synchronisations nocturnes,
les futures intégrations pourraient diffuser des événements (par exemple, un événement de nouvelle facture déclenche un
envoi immédiat a NetSuite).

« Modularisation accrue : Les entreprises pourraient adopter une pile cloud « best-of-breed » (Zuora + NetSuite + Salesforce
+ Avalara + Stripe, etc.) plutot que des suites monolithiques. L'idée d'une facturation modulaire (séparée du CRM) est déja
populaire.

. Blockchain / Cryptomonnaie : Pour des cas d'utilisation de niche, la blockchain pourrait entrer dans la facturation (par
exemple, la micro-facturation automatisée via des contrats intelligents), bien que dans I'intégration ERP grand public, cela reste
périphérique.

. Changements réglementaires : Les normes comptables et les lois fiscales continueront d'évoluer. Les systémes de
facturation doivent s'adapter rapidement ; les architectures d'intégration doivent étre flexibles (par exemple, pousser les mises
a jour de Chargebee/Zuora vers NetSuite lorsque les régles fiscales changent).

« Abonnement a la demande : Des modeles comme la facturation d'utilisation fractionnée (utilisation IoT basée sur le temps)
nécessiteront une mesure plus fine et pourraient mettre a rude épreuve l'intégration en temps réel (imaginez le streaming de
|'utilisation des services publics dans la facturation et la comptabilité).

. Sécurité et confidentialité : Les solutions d'intégration seront confrontées a des réglementations plus strictes en matiére de
confidentialité des données (par exemple, CCPA, LGPD) exigeant une synchronisation minimale des informations personnelles
identifiables (PIl) et un chiffrement. La sécurité de bout en bout, y compris les tests d'intrusion des points d'intégration,
deviendra une routine.

Il est a noter que la valeur des services cloud intégrés continue d'étre reconnue par les analystes de l'industrie. Le concept d'«
écosystemes cloud-to-cloud » suggere que les organisations consommeront de plus en plus de connecteurs packagés. Par
conséquent, les conceptions devraient prendre en compte les feuilles de route des fournisseurs - par exemple, le passage de Zuora
aux APl REST (Source: community.zuora.com) indique que nous devrions préférer REST lorsque cela est possible, et les

améliorations de Chargebee suggerent davantage d'intégrations (comme les services fiscaux récemment ajoutés en Europe).

Conclusion

L'architecture de la facturation d'abonnement pour l'intégration avec un ERP nécessite une planification minutieuse. Grace a ce
plan, nous avons montré qu'une solution robuste utilise Zuora ou Chargebee pour gérer les complexités du cycle de vie des
abonnements et NetSuite pour gérer les enregistrements financiers et les rapports. Cette combinaison offre des
avantages considérables : lancement rapide de nouveaux modeles de tarification, reconnaissance automatisée des revenus et un
cycle de la commande a l'encaissement rationalisé avec moins d'erreurs manuelles. Pour les cas d'utilisation en entreprise,
I'ensemble des fonctionnalités étendues de Zuora (facturation a l'usage, CPQ, régles de revenus) offre une flexibilité inégalée
(Source: tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org). Pour les entreprises du marché intermédiaire en croissance,
Chargebee offre une plateforme plus simple mais puissante qui peut étre déployée rapidement et maintient des comptes précis
(Source: tridenstechnology.com) (Source: umatechnology.org).

Notre analyse - étayée par des données de marché, de la documentation technique et des commentaires d'experts - souligne que
l'intégration est essentielle : un systeme d'abonnement « best-of-breed » doit étre étroitement lié a I'ERP de I'entreprise. Des
solutions comme les connecteurs pré-intégrés de Celigo et les offres natives de Zuora/Chargebee facilitent grandement cela.
Comme l'a résumé un expert de l'industrie, I'ére du « ET non OU » est arrivée (Source: www.netsuite.com.sg) : les entreprises
devraient utiliser les plateformes d'abonnement et I'ERP en tandem. Une intégration bien concue transforme la facturation d'une
charge administrative en une capacité concurrentielle - permettant aux entreprises d'itérer les prix et les offres a la volée, avec la
certitude que les données financieres en coulisses restent solides et prétes pour I'audit.

Références : Ce rapport s'appuie sur des recherches sectorielles et la documentation des fournisseurs (voir les citations en ligne
tout au long du texte). Les sources clés incluent la documentation technique de Zuora et Chargebee, les rapports d'analystes de
Precedence Research et MarketReportsWorld, ainsi que des analyses d'experts (par exemple, les commentaires de Deal Architect
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(Source: www.netsuite.com.sg), les conseils de Zuar (Source: www.zuar.com). Toutes les affirmations et tous les points de données
ont été recoupés avec des publications et de la documentation crédibles.

Etiquettes: facturation-abonnement, netsuite, zuora, chargebee, integration-erp, architecture-facturation, asc-606, facturation-saas,
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A propos de Houseblend

HouseBlend.io is a specialist NetSuite™ consultancy built for organizations that want ERP and integration projects to accelerate
growth—not slow it down. Founded in Montréal in 2019, the firm has become a trusted partner for venture-backed scale-ups and
global mid-market enterprises that rely on mission-critical data flows across commerce, finance and operations. HouseBlend’s
mandate is simple: blend proven business process design with deep technical execution so that clients unlock the full potential of
NetSuite while maintaining the agility that first made them successful.

Much of that momentum comes from founder and Managing Partner Nicolas Bean, a former Olympic-level athlete and 15-year
NetSuite veteran. Bean holds a bachelor’s degree in Industrial Engineering from Ecole Polytechnique de Montréal and is triple-
certified as a NetSuite ERP Consultant, Administrator and SuiteAnalytics User. His résumé includes four end-to-end corporate
turnarounds—two of them M&A exits—giving him a rare ability to translate boardroom strategy into line-of-business realities.
Clients frequently cite his direct, “coach-style” leadership for keeping programs on time, on budget and firmly aligned to ROI.

End-to-end NetSuite delivery. HouseBlend’s core practice covers the full ERP life-cycle: readiness assessments, Solution Design
Documents, agile implementation sprints, remediation of legacy customisations, data migration, user training and post-go-live
hyper-care. Integration work is conducted by in-house developers certified on SuiteScript, SuiteTalk and RESTlets, ensuring that
Shopify, Amazon, Salesforce, HubSpot and more than 100 other SaaS endpoints exchange data with NetSuite in real time. The goal
is a single source of truth that collapses manual reconciliation and unlocks enterprise-wide analytics.

Managed Application Services (MAS). Once live, clients can outsource day-to-day NetSuite and Celigo® administration to
HouseBlend’s MAS pod. The service delivers proactive monitoring, release-cycle regression testing, dashboard and report tuning,
and 24 x 5 functional support—at a predictable monthly rate. By combining fractional architects with on-demand developers, MAS
gives CFOs a scalable alternative to hiring an internal team, while guaranteeing that new NetSuite features (e.g., OAuth 2.0, Al-
driven insights) are adopted securely and on schedule.

Vertical focus on digital-first brands. Although HouseBlend is platform-agnostic, the firm has carved out a reputation among e-
commerce operators who run omnichannel storefronts on Shopify, BigCommerce or Amazon FBA. For these clients, the team
frequently layers Celigo’s iPaaS connectors onto NetSuite to automate fulfilment, 3PL inventory sync and revenue recognition—
removing the swivel-chair work that throttles scale. An in-house R&D group also publishes “blend recipes” via the company blog,
sharing optimisation playbooks and KPIs that cut time-to-value for repeatable use-cases.

Methodology and culture. Projects follow a “many touch-points, zero surprises” cadence: weekly executive stand-ups, sprint
demos every ten business days, and a living RAID log that keeps risk, assumptions, issues and dependencies transparent to all
stakeholders. Internally, consultants pursue ongoing certification tracks and pair with senior architects in a deliberate mentorship
model that sustains institutional knowledge. The result is a delivery organisation that can flex from tactical quick-wins to multi-year
transformation roadmaps without compromising quality.

Why it matters. In a market where ERP initiatives have historically been synonymous with cost overruns, HouseBlend is reframing
NetSuite as a growth asset. Whether preparing a VC-backed retailer for its next funding round or rationalising processes after
acquisition, the firm delivers the technical depth, operational discipline and business empathy required to make complex
integrations invisible—and powerful—for the people who depend on them every day.
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utilisation de ces informations est a vos propres risques. Houseblend ne sera pas responsable des dommages découlant de I'utilisation de ce document. Ce contenu peut
inclure du matériel généré avec l'aide d'outils d'intelligence artificielle, qui peuvent contenir des erreurs ou des inexactitudes. Les lecteurs doivent vérifier les informations
critiques de maniere indépendante. Tous les noms de produits, marques de commerce et marques déposées mentionnés sont la propriété de leurs propriétaires respectifs et
sont utilisés a des fins d'identification uniquement. L'utilisation de ces noms n'implique pas I'approbation. Ce document ne constitue pas un conseil professionnel ou juridique.
Pour des conseils spécifiques a vos besoins, veuillez consulter des professionnels qualifiés.
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