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Consultants NetSuite Émergents : Les Cabinets
Boutique Moteurs du Succès ERP
Choisir le bon partenaire de conseil NetSuite peut être crucial pour les entreprises cherchant à implémenter ou à

optimiser leur ERP. Alors que les grands cabinets (comme les Big Four et les intégrateurs de systèmes mondiaux)

ont dominé le paysage, une nouvelle vague de cabinets de conseil boutique et de taille moyenne émerge

rapidement. Ces cabinets offrent souvent une expertise spécialisée, un service personnalisé et des solutions

innovantes qui répondent aux besoins des industries de niche ou aux exigences complexes. Beaucoup ont été

récompensés par de récents prix NetSuite pour leurs contributions – par exemple, les NetSuite Partner Awards

2024 ont mis en lumière des étoiles montantes dans diverses régions et catégories (Source: netsuite.com)

(Source: netsuite.com). Ci-dessous, nous présentons HouseBlend.io et d'autres cabinets de conseil NetSuite

émergents notables à travers le monde, en nous concentrant sur leurs origines, leur leadership, leurs offres de

services, les industries desservies, les technologies utilisées, les réussites clients et leurs différenciateurs.
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HouseBlend.io – « Missions de Sauvetage » NetSuite et

Transformations Sur Mesure

Contexte et Leadership : HouseBlend.io est un cabinet de conseil NetSuite boutique fondé en 2019 à Montréal,

dirigé par Nicolas Bean (Fondateur et Associé Gérant) (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Bean,

ancien athlète de niveau olympique devenu expert NetSuite, possède plus de 15 ans d'expérience dans

l'écosystème NetSuite et de multiples certifications NetSuite (Source: houseblend.io). Sous sa direction,

HouseBlend est devenu réputé pour son exécution disciplinée et son approche de « style coach » qui maintient

les projets alignés sur les objectifs commerciaux (Source: houseblend.io). L'équipe de direction comprend

également Nicolas Pellerin (Manager), un chef de projet ERP expérimenté qui a précédemment travaillé pour des

entreprises comme BRP et Big Bang ERP (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io).

Offres de Services : HouseBlend propose des services NetSuite de bout en bout, incluant les nouvelles

implémentations, les optimisations de système, le développement personnalisé (SuiteScript/SuiteFlow),

l'architecture d'intégration, la migration de données, et le support et la formation continus (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io). De manière unique, ils se spécialisent dans les « Missions de Sauvetage

NetSuite » – intervenant pour corriger ou optimiser des implémentations NetSuite échouées initiées par d'autres

(Source: houseblend.io). Ils proposent également un programme de Services d'Applications Gérées (Managed

Application Services - MAS) pour une administration et un support continus par abonnement (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io), permettant aux clients d'externaliser la gestion quotidienne de NetSuite

et des intégrations. HouseBlend met l'accent sur une méthodologie de livraison propriétaire (« Houseblend

Formula™ ») caractérisée par une découverte intensive, de nombreux points de contact et un affinement itératif

(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io) pour s'assurer que les solutions s'alignent sur la vision du client.

Industries et Technologies : Le cabinet dessert un ensemble diversifié d'industries du marché intermédiaire,

avec une expérience dans la fabrication électronique, les services sur le terrain, l'entretien de bâtiments, la

publicité/marketing et l'agroalimentaire(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). HouseBlend possède

une expertise approfondie des modules NetSuite avancés – par exemple, Warehouse Management (WMS),

SuiteBilling, Advanced Revenue Management, la comptabilité multi-livres et les intégrations e-commerce

(Amazon, Shopify) (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Cela leur permet de gérer des exigences

complexes au-delà de l'ERP de base. Ils intègrent fréquemment NetSuite avec d'autres plateformes SaaS (par

exemple Shopify, Amazon, Salesforce, HubSpot), souvent en utilisant la plateforme d'intégration Celigo, pour

créer des flux de données en temps réel à travers le commerce, la finance et les opérations (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io). Une niche notable est celle des projets de transformation numérique

soutenus par des fonds de capital-investissement, où HouseBlend excelle dans les déploiements rapides de

NetSuite et l'intégration des entités nouvellement acquises (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io).

Succès Client et Différenciateurs : La marque de fabrique de HouseBlend est sa capacité à redresser les

projets en difficulté. Ils sont souvent sollicités pour sauver des implémentations bloquées – une capacité qui est

devenue une proposition de valeur fondamentale (Source: houseblend.io). Les clients attribuent à HouseBlend sa

résolution créative de problèmes et son approche axée sur le business : l'équipe ne connaît pas seulement

NetSuite en profondeur, mais prend également le temps de comprendre le modèle commercial et les objectifs de
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chaque client (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Cela garantit que les solutions technologiques

servent la stratégie, et non l'inverse. Un exemple de leur impact est d'avoir aidé une entreprise soutenue par du

capital-investissement à se remettre d'un déploiement ERP raté, puis à faire évoluer avec succès cette solution

NetSuite pour une croissance rapide (comme en témoigne la réputation de HouseBlend en tant que partenaire de

référence pour de tels scénarios (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io)). La combinaison de l'acuité

technique et de la vision commerciale, associée à l'expérience de redressement de Nicolas Bean, permet à

HouseBlend de fournir des améliorations de performance tangibles – transformant NetSuite d'un centre de coûts

en un « actif de croissance » pour les clients (Source: houseblend.io). Cette approche personnalisée et de haute

qualité a valu à HouseBlend une clientèle fidèle (allant des startups aux entreprises mondiales du marché

intermédiaire) et une reconnaissance en tant que spécialiste qui « libère tout le potentiel de NetSuite tout en

maintenant l'agilité » (Source: houseblend.io).

Bryant Park Consulting – Spécialistes du Marché Intermédiaire avec

des Solutions Primées

Contexte : Bryant Park Consulting (BPC) est un cabinet de conseil NetSuite en pleine croissance, dont le siège

est à New York (Source: houseblend.io). Fondé à la fin des années 2010, BPC est dirigé par une équipe de

vétérans de NetSuite et d'experts de l'industrie (le PDG Basim "BAS" Mirza et le président David Kwo, entre

autres). Le cabinet a rapidement gagné en notoriété au sein du programme NetSuite Alliance Partner, remportant

plusieurs prix Oracle NetSuite. En 2024, NetSuite a reconnu Bryant Park comme le Partenaire Alliance de

l'Année pour l'Amérique du Nord – Catégorie Produits(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io),

soulignant le succès de BPC auprès des entreprises basées sur les produits (fabricants, distributeurs, etc.). Le

cabinet a également remporté un nombre sans précédent de cinq NetSuite Spotlight Awards de l'hiver 2024 dans

des catégories telles que l'expansion mondiale, le CPQ et les fusions-acquisitions (Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io) – un témoignage de sa vaste expertise.

Services : BPC offre une suite complète de services NetSuite : implémentations de bout en bout, migration de

données, personnalisations utilisant SuiteScript/SuiteFlow, intégration de systèmes, et optimisation et

support post-mise en service (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Ils mettent un fort accent sur la

gestion du changement et la formation, garantissant que les clients adoptent pleinement les capacités de

NetSuite (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Une spécialisation remarquable est NetSuite CPQ

(Configure-Price-Quote). BPC a une expérience avérée en déploiements CPQ complexes – par exemple, en

aidant un client manufacturier (ProVeyance Group) à implémenter le module CPQ de NetSuite pour rationaliser les

configurations de produits personnalisées (Source: houseblend.io). Ils ont également développé des propriétés

intellectuelles et des accélérateurs spécifiques à l'industrie : par exemple, des approches sur mesure pour les

entreprises de produits promotionnels et les distributeurs de meubles. Cette innovation a contribué à ce que BPC

remporte un prix de solution micro-verticale pour un projet d'expansion mondiale avec LI-COR (une entreprise

d'instrumentation scientifique) (Source: houseblend.io).
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Industries : Bryant Park sert principalement les entreprises du marché intermédiaire (environ 100 à 1 000

employés, 100 à 500 millions de dollars de revenus) qui modernisent leurs systèmes hérités (Source:

houseblend.io). Les industries clés comprennent la Fabrication (industrielle, chimique, dispositifs médicaux), la

Vente en Gros/Distribution, les Produits Promotionnels, les Services Financiers, et même les

Sports/Divertissements(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Notamment, BPC a implémenté

NetSuite pour les Miami Marlins (une franchise de la MLB), gérant les opérations financières de l'industrie du

sport – ce projet a remporté un NetSuite Spotlight Award dans la catégorie sport (Source: houseblend.io). Ils ont

également aidé des entreprises dans leur croissance internationale (déploiements NetSuite multi-filiales) et leurs

transitions de fusions-acquisitions (par exemple, Nexus Brands pour l'intégration post-acquisition) (Source:

houseblend.io).

Différenciateurs et Croissance : BPC se distingue en combinant l'agilité d'un cabinet boutique avec une

expérience avérée et de grande qualité. Ils se vantent d'une équipe hautement certifiée de consultants et

développeurs NetSuite ERP, et ils « peuvent tout gérer », de la configuration à l'intégration, selon la presse

spécialisée (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Leurs multiples récompenses soulignent le succès

constant de leurs clients et leur expertise approfondie des fonctionnalités avancées de NetSuite. La capacité de

BPC à fournir des solutions de bout en bout (ERP + développement personnalisé + intégration) dans les budgets

du marché intermédiaire les rend attractifs pour les clients qui ont besoin d'un partenaire NetSuite unique

(Source: houseblend.io). De plus, leur concentration sur les solutions micro-verticales témoigne d'un engagement

envers l'innovation – ils investissent dans des outils et des modèles propriétaires pour des industries spécifiques

(tels que NetSuite CPQ pour les fabricants, ou des flux de travail uniques pour les produits promotionnels)

(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Avec une croissance rapide et des distinctions d'alliance, Bryant

Park Consulting s'est avéré être un leader émergent pour les organisations de taille moyenne cherchant une

transformation ERP cloud.

Bridgepoint Consulting – Experts en Implémentation pour le Capital-

Investissement

Contexte : Bridgepoint Consulting est un cabinet basé à Austin, Texas, initialement ancré dans les services de

conseil en finance/comptabilité. Au cours des dernières années, il s'est étendu au conseil technologique et a

développé une solide pratique NetSuite. L'équipe NetSuite de Bridgepoint s'est rapidement fait un nom,

notamment en travaillant avec des entreprises soutenues par du capital-investissement et des scissions

d'entreprises. En fait, Bridgepoint a remporté un NetSuite Alliance Partner Spotlight Award en 2024 pour un projet

de scission d'entreprise pour le capital-investissement(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io) –

reconnaissant son succès dans la migration rapide d'une entreprise cédée vers NetSuite dans des délais serrés.

Le cabinet tire parti de son double ADN en finance et en informatique, ce qui en fait un partenaire de choix lorsque

le back-office d'une entreprise doit être construit ou remanié rapidement (par exemple, après une acquisition ou

une scission).
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Services & Spécialités : Bridgepoint propose des projets complets d'implémentation NetSuite, de conception

d'architecture système, de développement personnalisé pour les flux de travail financiers complexes, et des

services gérés (administration et support NetSuite à temps partiel) (Source: houseblend.io)(Source:

houseblend.io). Ils commencent généralement par des évaluations approfondies des processus pour aligner

NetSuite sur le modèle commercial du client (Source: houseblend.io). La force distinctive de Bridgepoint est

l'exécution de déploiements NetSuite rapides dans les scénarios de scission. Par exemple, ils ont aidé Kurtzman

Carson Consultants (KCC), une entreprise de services juridiques issue d'une plus grande société, à mettre en

place une nouvelle instance NetSuite en quelques mois seulement (Source: houseblend.io)(Source:

houseblend.io). Ce projet a impliqué une migration de données complexe depuis l'ERP existant de la société mère

et le développement d'automatisations personnalisées pour la facturation et les allocations intersociétés

(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io) – soulignant la capacité de Bridgepoint à adapter NetSuite aux

exigences uniques (dans le cas de KCC, l'automatisation de processus financiers complexes).

Au-delà des scissions, Bridgepoint propose souvent des services d'optimisation post-implémentation et

d'administration NetSuite externalisée aux sociétés de portefeuille qui manquent d'experts internes (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io). L'intégration est un autre axe : ils ont connecté NetSuite à des outils de

budgétisation/planification, des systèmes CRM (comme Salesforce) et d'autres – s'appuyant sur la capacité plus

large de l'entreprise en matière de solutions cloud en partenariat avec sa société mère (Bridgepoint fait désormais

partie d'Addison Group, un cabinet de conseil national, depuis 2022).

Secteurs d'activité : Bridgepoint sert des clients dans les services professionnels, les startups

logicielles/technologiques, les services de santé et l'énergie, souvent des entreprises soutenues par du

capital-investissement ou en transition (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Dans un projet primé par

un Spotlight Award, Bridgepoint a mis en place NetSuite pour une société de logiciels nouvellement indépendante

dans des délais serrés, démontrant son expertise dans le secteur des logiciels/SaaS(Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io). Leurs clients des services de santé et juridiques témoignent de leur aisance avec les

industries de services, où la reconnaissance des revenus et la comptabilité par projet peuvent être complexes. Le

thème commun est celui des entreprises à croissance rapide ayant besoin rapidement de systèmes financiers

robustes – l'expérience financière de Bridgepoint aide à instaurer des contrôles et des rapports solides lors de

ces projets NetSuite (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io).

Facteurs de différenciation : Le principal facteur de différenciation de Bridgepoint est l'alliance d'un héritage de

conseil aux DAF avec un savoir-faire technique NetSuite. L'équipe comprend des experts-comptables (CPAs)

et des titulaires de MBA aux côtés de développeurs NetSuite, ce qui leur permet d'apporter une perspective axée

sur la finance aux implémentations (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Cela est inestimable dans des

projets comme les scissions, où la mise en place de NetSuite implique également la conception de nouveaux

processus comptables et la garantie de la conformité. Ils sont réputés pour exceller dans les déploiements

rapides et complexes, souvent sous les délais des accords de services de transition (TSA) dans les scénarios de

fusions-acquisitions (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Bridgepoint se targue également de ses

capacités d'automatisation personnalisée – en créant des scripts et des flux de travail qui épargnent aux clients

des efforts manuels (comme dans le cas de KCC). Désormais partie d'un groupe de conseil plus vaste,

Bridgepoint bénéficie d'une évolutivité accrue, mais continue d'opérer avec une mentalité de boutique axée sur
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les besoins des portefeuilles de capital-investissement. Pour les entreprises du marché intermédiaire se

préparant à des introductions en bourse, des consolidations ou des scissions, Bridgepoint offre une expérience

avérée de résultats de "grande entreprise" avec une exécution plus rapide et un service personnalisé.

Plative – Intégrateur Cross-Cloud Moteur d'Implémentations Rapides

Contexte : Plative est un cabinet de conseil basé à New York qui s'est taillé une niche dans les solutions cross-

cloud, alliant l'expertise ERP NetSuite aux capacités d'intégration CRM et SaaS. Fondée vers 2014 (plus d'une

décennie dans l'écosystème (Source: houseblend.io)), Plative est devenue un partenaire NetSuite Gold réputé

pour ses implémentations rapides et axées sur les résultats. Ils ont remporté un NetSuite Alliance Partner

Spotlight Award en 2024 dans la catégorie High-Tech (Logiciels) (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io)

– notamment reconnus pour avoir aidé Pathful, une entreprise SaaS EdTech, à fusionner deux entreprises

acquises dans NetSuite selon un calendrier agressif. La capacité de Plative à concilier ERP et CRM (ils sont

également partenaires Salesforce) les rend idéaux pour les clients cherchant à améliorer leurs processus

commerciaux de bout en bout.

Services et Approche : Plative propose des services d'implémentation, d'optimisation, d'intégration et de

support géré de NetSuite. Leur approche est très consultative – ils mettent l'accent sur la compréhension des

besoins commerciaux du client et des résultats souhaités avant toute configuration (Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io). Cela garantit l'alignement de la technologie avec la stratégie. Plative est particulièrement

forte en intégrations de systèmes et développement personnalisé. Ils ont même développé un connecteur

propriétaire entre NetSuite et Salesforce (y compris Salesforce CPQ) pour synchroniser les données du front-

office et du back-office (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Cela s'est avéré précieux pour accélérer

les cycles de commande-encaissement pour les clients utilisant Salesforce pour les ventes et NetSuite pour la

finance. Ils possèdent également une expertise dans l'automatisation de la facturation par abonnement et de la

reconnaissance des revenus – essentielle pour les entreprises SaaS et basées sur l'abonnement (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io).

La philosophie de Plative est de fournir un "service de niveau entreprise pour les entreprises de toutes tailles"

(Source: houseblend.io). En pratique, cela signifie que même les clients plus petits bénéficient de la méthodologie

robuste et des boîtes à outils (modèles de projet, accélérateurs, etc.) de Plative, souvent utilisées dans les grands

projets d'entreprise (Source: houseblend.io). Leur méthodologie cross-cloud examine de manière holistique le

paysage applicatif d'un client – par exemple, lors d'un projet NetSuite, ils pourraient également conseiller sur

l'optimisation du CRM ou l'implémentation d'un outil de BI, garantissant que l'ensemble de la pile est aligné.

Secteurs d'activité et Clients : Plative travaille dans divers secteurs mais se concentre fortement sur les

entreprises de logiciels/SaaS, les services professionnels, l'éducation (EdTech), les organisations à but

non lucratif et la construction/immobilier(Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Le cas Pathful (SaaS

EdTech) en est un excellent exemple : Plative a rapidement consolidé plusieurs systèmes et automatisé les

processus financiers, raccourcissant considérablement la clôture financière du client et fournissant des métriques

en temps réel (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Dans la construction, Plative a de l'expérience en

comptabilité par projet et en reconnaissance des revenus au pourcentage d'avancement (important pour les
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entrepreneurs). Ils ont également aidé des organisations à but non lucratif avec les fonctionnalités de comptabilité

pour les associations de NetSuite. Ce qui unifie ces engagements est le besoin de connecter NetSuite à

d'autres systèmes : qu'il s'agisse de le lier à un outil PSA pour une entreprise de services ou d'intégrer une

plateforme d'automatisation du marketing. Les compétences inter-domaines de Plative les rendent aptes à de tels

projets.

Facteurs de différenciation : La plus grande force de Plative est d'être un véritable expert multiplateforme. Leur

équipe comprend des consultants ERP NetSuite certifiés et des consultants Salesforce, leur offrant une vue à

360° des écosystèmes cloud (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io). Cela signifie qu'ils peuvent éliminer

les silos entre les départements en intégrant NetSuite avec le CRM, le commerce électronique ou les entrepôts de

données. Plative a également une réputation de rapidité et de communication – les clients notent qu'ils

respectent les délais accélérés sans sacrifier la qualité (Source: houseblend.io). Par exemple, dans le projet

Pathful (soutenu par la société de capital-investissement PSG), Plative a rapidement livré une solution NetSuite

unifiée, permettant à l'entreprise de répondre aux besoins de reporting des investisseurs après la fusion (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io). Leur approche "axée sur les résultats" – fournissant des conseils

impartiaux dans le meilleur intérêt du client (Source: houseblend.io)(Source: houseblend.io) – contribue à établir

la confiance. En résumé, pour les organisations recherchant un partenaire agile mais compétent capable de

connecter NetSuite de manière transparente avec d'autres systèmes critiques, Plative se distingue comme une

entreprise innovante et en croissance rapide.

Accrete Consulting – Innovateur Axé sur la Gestion des Services sur le

Terrain et le Capital-Investissement

Contexte : Accrete Consulting est un partenaire NetSuite Alliance émergent (fondé en 2018) qui a rapidement

acquis une reconnaissance pour son expertise en gestion des services sur le terrain (FSM) et ses

implémentations pour les entreprises détenues par du capital-investissement. Basée aux États-Unis (avec une

présence également en Afrique du Sud), Accrete est dirigée par son PDG Derek Sommer et une équipe de

spécialistes ERP. Le cabinet a été honoré en tant que Partenaire Alliance Émergent de l'Année 2024 de

NetSuite (Source: netsuite.com), reflétant sa croissance rapide. À l'hiver 2025, NetSuite a de nouveau

récompensé Accrete avec un Alliance Partner Spotlight Award pour son excellence dans les implémentations de

capital-investissement (Source: linkedin.com). Ce prix a mis en lumière un projet où Accrete a déployé les

modules ERP et Field Service de NetSuite dans plusieurs filiales d'une entreprise d'imagerie médicale, permettant

au client de se développer par acquisition (Source: linkedin.com).

Offre de Services : Accrete fournit des services complets d'implémentation NetSuite, avec un accent particulier

sur les entreprises ayant d'importantes opérations de service sur le terrain ou de maintenance. De manière

unique, Accrete possède une profonde expérience des capacités de gestion des services sur le terrain (Field

Service Management) de NetSuite et des modules complémentaires associés. L'équipe a mis en œuvre des

solutions FSM pour diverses entreprises de services commerciaux – par exemple, des entreprises de services

de piscines et spas, des fournisseurs de maintenance CVC et d'équipements(Source: accrete.com)(Source:

linkedin.com). Ils proposent des personnalisations et le développement de SuiteApp pour combler les lacunes
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fonctionnelles de NetSuite ; en fait, Accrete a développé un produit appelé PoolSmart – une solution ERP + FSM

adaptée aux entreprises de construction et de services de piscines (construite sur NetSuite et même une version

intégrée à QuickBooks) (Source: linkedin.com)(Source: linkedin.com). Parallèlement à l'implémentation ERP,

Accrete fournit des services de conseil en processus métier (tirant parti de l'IoT et de l'IA pour un service

intelligent, selon leur leadership éclairé) (Source: linkedin.com) et des services d'analyse/IA pour les clients

cherchant à optimiser leurs opérations de service.

Accrete propose également des services gérés et un support pour NetSuite et les systèmes intégrés,

garantissant que les clients continuent de tirer de la valeur après l'implémentation. Récemment, Accrete s'est

développée dans la création d'applications métier personnalisées grâce à un partenariat avec Appify (une

plateforme low-code), devenant le partenaire de développement privilégié d'Appify pour fournir des éléments tels

que des portails clients/fournisseurs et des extensions mobiles pour NetSuite (Source: linkedin.com)(Source:

linkedin.com). Cela illustre leur engagement envers l'innovation au-delà de l'ERP standard.

Secteurs d'activité : L'orientation sectorielle du cabinet est double : les industries centrées sur les services

sur le terrain et les sociétés de portefeuille de capital-investissement. Du côté des services sur le terrain,

Accrete est reconnu comme le principal implémenteur NetSuite dans le secteur des services de piscines et

spas (Source: accrete.com), et possède de l'expérience en matière de construction générale, de métiers

spécialisés (plomberie, électricité) et d'autres entreprises d'installation/maintenance (Source: accrete.com). Ils

comprennent les subtilités de la planification, de la répartition, des contrats de service et de la gestion des stocks

pour les véhicules de service, adaptant NetSuite pour les gérer via les modules FSM (Source: accrete.com).

Beaucoup de ces clients bénéficient des intégrations de NetSuite par Accrete avec des capteurs IoT ou des

applications mobiles de terrain (pour dépêcher les techniciens et capturer les données de service).

Pour les entreprises soutenues par du capital-investissement, les projets d'Accrete impliquent souvent des

déploiements NetSuite multi-filiales dans des délais serrés (pour atteindre les objectifs des investisseurs). Leur

travail avec Radon Medical Imaging (mentionné ci-dessus) en est un exemple, où ils ont standardisé les processus

de plusieurs entités acquises sur NetSuite + FSM (Source: linkedin.com). Un autre exemple tiré de leurs mises à

jour LinkedIn est le déploiement de NetSuite pour une entreprise soutenue par du capital-investissement tout en

poursuivant simultanément de nouvelles acquisitions, démontrant la capacité d'Accrete à adapter l'ERP aux

entreprises en croissance(Source: linkedin.com).

Facteurs de différenciation : Le facteur de différenciation d'Accrete est son expertise de niche dans les

processus de service sur le terrain et centrés sur les actifs. Ils ont développé des fonctionnalités

complémentaires pour NetSuite FSM et affirment avoir livré plus de projets NetSuite FSM que tout autre

partenaire (en 2024) (Source: codinix.com). Cela leur confère un référentiel de meilleures pratiques pour les

entreprises de services (telles que le calcul des coûts de revient sur les ordres de travail, l'optimisation des

expéditions, le suivi des garanties, etc.). Ils offrent également un pont unique pour les petites entreprises de

services sur le terrain : leur offre « PoolSmart for QuickBooks » aide les entreprises à améliorer leurs opérations

sur le terrain avant même de passer à un ERP NetSuite complet (Source: linkedin.com) – positionnant Accrete

pour grandir avec le client. Du côté du capital-investissement, les récompenses répétées d'Accrete suggèrent

qu'ils excellent dans les projets de haute complexité où la rapidité et la flexibilité sont primordiales. L'innovation

de l'entreprise est également attestée par des investissements dans des partenariats (Appify pour les applications
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personnalisées, et probablement d'autres dans l'IoT). Tout cela, ajouté à l'accent mis sur l'amélioration continue

(leurs consultants se forment à plusieurs disciplines), a propulsé Accrete vers des années consécutives de

récompenses (Source: linkedin.com)(Source: linkedin.com). En bref, Accrete est une boutique émergente qui tire

parti de sa spécialisation (FSM) pour surpasser son poids dans l'écosystème des partenaires NetSuite.

BlueCollar Cloud Solutions – Innovateur de SuiteApp axé sur la

construction

Contexte : BlueCollar Cloud Solutions est un partenaire NetSuite plus récent, entièrement axé sur l'industrie de

la construction et des contrats. Fondée par des vétérans de l'industrie de la construction (dont le PDG et

cofondateur Kirt Christensen, un CPA avec des décennies d'expérience en finance de la construction (Source:

bringitps.com)(Source: bringitps.com)), BlueCollar s'est donné pour mission de créer des « solutions de

construction telles qu'elles devraient être – par des personnes qui les ont vécues ». L'entreprise a développé

BlueCollar Projects, une SuiteApp de gestion de la construction entièrement native de NetSuite (Source:

suiteapp.com). En reconnaissance de son impact, BlueCollar Cloud a été nommé Partenaire Alliance Révélation

de l'Année 2024 de NetSuite (Source: netsuite.com) – reflétant sa croissance rapide et le besoin du marché pour

sa solution. BlueCollar est basée aux États-Unis (avec une présence à Raleigh, NC, et d'autres endroits) et

travaille souvent en partenariat avec d'autres fournisseurs NetSuite (par exemple, elle s'est associée à Bring IT

pour fournir des solutions intégrées – voir ci-dessous).

Services et Technologie : BlueCollar Cloud fournit des services d'implémentation et de personnalisation de

NetSuite, mais ce qui la différencie vraiment est la SuiteApp BlueCollar Projects. Il s'agit d'un module

spécialement conçu qui ajoute des fonctionnalités de gestion de la construction à NetSuite. Les fonctionnalités

clés incluent : le calcul des coûts de revient (suivi des budgets de projet par rapport aux coûts réels en temps

réel), la facturation AIA (le format standardisé de demande de paiement utilisé dans la construction), la gestion

des retenues de garantie, la gestion des sous-traitants et les flux de travail de conformité (Source:

bringitps.com)(Source: bringitps.com). En intégrant ces fonctionnalités directement dans NetSuite ERP, BlueCollar

élimine le besoin pour les entrepreneurs d'utiliser des logiciels de gestion de projet ou des feuilles de calcul

séparés (Source: bringitps.com).

L'équipe de BlueCollar gère l'implémentation de NetSuite + BlueCollar SuiteApp pour les clients, en la

configurant aux besoins de chaque entreprise de construction. Ils intègrent également NetSuite aux opérations

sur le terrain si nécessaire (par exemple, en le liant à Procore ou à d'autres outils de terrain de la construction, si

un client les utilise, bien que beaucoup puissent simplement utiliser la fonctionnalité native de BlueCollar). De

plus, BlueCollar offre de la formation et du support pour s'assurer que les chefs de projet, les comptables et le

personnel de terrain adoptent le système efficacement.

Secteurs d'activité : L'accent est strictement mis sur la construction et les industries connexes. Cela inclut les

entrepreneurs généraux, les sous-traitants spécialisés, les promoteurs et les bureaux d'ingénierie. La solution de

BlueCollar peut également s'étendre à des secteurs adjacents comme l'architecture/ingénierie (AEC) et les

fabricants basés sur des projets (qui fabriquent des articles pour des projets). Parce que la SuiteApp est
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essentiellement une extension verticale de NetSuite, les clients sont généralement des entreprises de

construction souhaitant un système unifié pour les finances et les opérations de projet. BlueCollar a souligné

comment sa plateforme sert les entrepreneurs en offrant une visibilité en temps réel sur les finances des projets,

aidant à éviter les dépassements de coûts et les retards (Source: bringitps.com)(Source: bringitps.com). Un

scénario client exemplaire est Lam-Wood Systems (un fabricant de matériaux de construction) qui a utilisé les

outils de BlueCollar pour faire évoluer ses opérations efficacement (Source: netsuite.com).

Facteurs de différenciation : Le facteur de différenciation de BlueCollar Cloud est clair : une profonde expertise

en construction intégrée à NetSuite. Contrairement aux partenaires ERP génériques, BlueCollar fait appel à

d'anciens directeurs financiers et gestionnaires de terrain du secteur de la construction comme consultants

(Source: suiteapp.com)(Source: bringitps.com). Cette connaissance du domaine a permis de créer un produit qui

répond à des problèmes tels que la reconnaissance des revenus au pourcentage d'avancement, la gestion

des ordres de modification, les renonciations aux privilèges et la paie certifiée – le tout au sein de NetSuite.

La proposition de valeur est qu'une entreprise de construction peut fonctionner sur une seule plateforme cloud

(NetSuite) sans avoir à ajouter des logiciels de construction séparés. Le partenariat de BlueCollar avec de plus

grandes entreprises comme Bring IT signifie également qu'elle peut atteindre les marchés mondiaux ; le directeur

général de Bring IT pour l'Amérique du Nord a noté que « les entreprises de construction réclament » les

fonctionnalités mêmes que BlueCollar offre nativement (Source: bringitps.com). En 2025, BlueCollar et Bring IT

ont lancé une offre conjointe combinant la force d'implémentation de Bring IT avec le produit de BlueCollar,

accélérant ainsi l'adoption (Source: bringitps.com)(Source: bringitps.com). Compte tenu de l'énorme secteur de

la construction et de la présence historiquement plus légère de NetSuite dans ce domaine, BlueCollar est prête

pour une croissance significative. Sa reconnaissance en tant que partenaire primé et sa SuiteApp intuitive et

spécialement conçue en font un exemple remarquable de cabinet de conseil boutique innovant résolvant des défis

spécifiques à l'industrie.

Bring IT – Partenaire ERP Cloud Mondial à Trajectoire de Croissance

Rapide

Contexte : Bring IT est un fournisseur mondial de solutions NetSuite qui, bien que n'étant pas une nouveauté

(fondé en 2015), est apparu ces dernières années comme l'un des partenaires de taille moyenne à la croissance la

plus rapide et les plus innovants. Basée à Durham, NC (USA), Bring IT a une présence véritablement internationale

avec des bureaux en Amérique du Nord, en Amérique latine et en Europe (Source: linkedin.com)(Source:

linkedin.com). L'équipe de direction comprend le PDG Mario Bandle et un groupe de consultants ERP

expérimentés. Bring IT a été nommée à la liste Inc. 5000 des entreprises à la croissance la plus rapide quatre

années de suite (Source: linkedin.com)(Source: linkedin.com), reflétant sa croissance explosive. C'est un

partenaire stratégique d'Oracle NetSuite et a remporté de multiples récompenses NetSuite : par exemple, il a

été reconnu comme Partenaire Alliance NetSuite de l'année en Amérique latine et EMEA (Ibérie) ces dernières

années (Source: netsuite.com)(Source: netsuite.com). En 2024, Bring IT a été un Top Performer de l'Année en

Amérique latine (à égalité) et également Partenaire Alliance de l'Année pour la région Ibérie (Source:

netsuite.com)(Source: netsuite.com), soulignant sa portée mondiale.
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Services : Bring IT offre une gamme complète de services de conseil NetSuite – implémentation,

personnalisation, intégration, optimisation, services gérés et projets de sauvetage. Ils mettent l'accent sur

des solutions de bout en bout, souvent au-delà de NetSuite seul. Bring IT possède une expertise en intégrations

(ils s'associent à des fournisseurs iPaaS comme Celigo et Boomi, et ont de l'expérience dans l'intégration de

NetSuite avec une variété de systèmes tels qu'Oracle Fusion, Salesforce et les ERP hérités) (Source:

bringitps.com)(Source: bringitps.com). Leurs services couvrent également les modules NetSuite spécialisés :

CRM, SuiteCommerce, Planification et Budgétisation (ils implémentent Oracle PBCS/NetSuite Planning),

Reconnaissance des revenus, Analytics Warehouse, etc. (Source: bringitps.com)(Source: bringitps.com). De plus,

Bring IT propose des solutions sectorielles – par exemple, ils ont des packages de localisation NetSuite pré-

construits pour les pays d'Amérique latine (conformité fiscale et rapports régionaux) (Source: bringitps.com), et

des solutions d'intégration comme l'hôtellerie (intégration Oracle Hospitality via OHIP) (Source: bringitps.com). Ils

offrent également des services de support géré et d'optimisation pour aider les clients à améliorer

continuellement leur utilisation de NetSuite après l'implémentation (Source: bringitps.com).

La méthodologie de Bring IT se concentre sur la « transformation axée sur l'humain », combinant compétences

techniques et gestion du changement. Ils déploient souvent par phases pour assurer des succès rapides et

l'adoption par les utilisateurs. Le partenariat avec BlueCollar Cloud (discuté précédemment) est un exemple de la

stratégie de Bring IT de s'associer pour fournir des solutions spécialisées (dans ce cas, pour les entreprises de

construction) (Source: bringitps.com). Bring IT est également remarquable pour être un partenaire de nombreuses

technologies complémentaires (Avalara pour la fiscalité, Celigo pour les intégrations, Domo pour la BI, etc.)

(Source: linkedin.com), ce qui leur permet de servir de guichet unique pour les besoins de transformation

numérique plus larges de leurs clients.

Secteurs d'activité : Bring IT sert un large éventail d'industries à l'échelle mondiale. Leur portefeuille comprend

la Fabrication, la Distribution en gros, l'Énergie, l'Alimentation et les Boissons, le Commerce de détail/e-

Commerce, les Logiciels et Technologies, les Franchises, la Restauration/Hôtellerie, la Santé et la

Construction(Source: bringitps.com)(Source: bringitps.com). Ils adaptent NetSuite à chaque secteur : par

exemple, en implémentant des solutions de scan de codes QR d'entrepôt pour les clients de la chaîne

d'approvisionnement (Source: bringitps.com), en développant des solutions de gestion de franchise pour les

entreprises multi-unitaires (Source: bringitps.com), ou en intégrant des systèmes EMR pour les prestataires de

soins de santé (Source: bringitps.com). En 2023, Bring IT a reçu un prix NetSuite pour l'excellence sectorielle en

Agriculture, grâce à une implémentation réussie pour un client de l'agro-industrie (Source: bringitps.com). De

telles victoires démontrent la capacité de Bring IT à relever des défis complexes et spécifiques à l'industrie.

L'empreinte mondiale de l'entreprise signifie également qu'elle gère souvent des déploiements NetSuite multi-

pays – par exemple, en implémentant NetSuite à travers l'Amérique du Nord et du Sud avec la conformité fiscale

locale (en tirant parti de son expertise en localisation pour l'Amérique latine).

Croissance et Facteurs de différenciation : Les indicateurs de croissance de Bring IT sont frappants : inclusion

dans la liste Inc. 5000 des entreprises à la croissance la plus rapide (un exploit rare parmi les partenaires

NetSuite) (Source: linkedin.com), et une base de plus de 34 000 abonnés sur LinkedIn suggère une échelle

significative (Source: linkedin.com)(Source: linkedin.com). Un facteur de différenciation clé est son équipe

mondiale et multiculturelle – avec des consultants maîtrisant plusieurs langues et experts en déploiements

mondiaux. Cela fait de Bring IT un choix de premier ordre pour les entreprises qui se développent à l'international
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sur NetSuite. De plus, Bring IT s'est forgé une réputation d'innovation et de partenariats. Elle co-développe des

solutions (comme BlueCollar pour la construction, ou en travaillant avec Avalara sur l'automatisation fiscale). Elle

met également l'accent sur les « personnes et les processus » autant que sur la technologie, soulignant souvent

sa capacité à favoriser l'adoption par les utilisateurs et l'amélioration des processus, et pas seulement

l'installation de logiciels (Source: linkedin.com). Pour les clients, cela signifie une approche plus holistique des

projets ERP. En résumé, Bring IT est rapidement devenu une puissance de taille moyenne dans le monde

NetSuite – offrant l'étendue des services d'une grande entreprise, mais avec l'agilité et l'orientation client d'une

boutique. Sa croissance rapide et son palmarès de récompenses soulignent son statut de leader émergent sur la

scène mondiale.

Beyond Cloud Consulting – Acteur Canadien Remarquable avec une

Excellence Sectorielle Spécifique

Contexte : Beyond Cloud Consulting est un partenaire NetSuite Alliance basé à Toronto, fondé en 2019 par

Mustafa Ahmed (Fondateur & Président) et Manoj Kumar (PDG & Co-fondateur) (Source:

beyondcloudconsulting.com). En quelques années seulement, Beyond Cloud est passée d'une startup de 2

personnes à un cabinet de conseil NetSuite canadien de premier plan. Le cabinet a été hautement récompensé

dans les programmes de prix de NetSuite : il a été nommé Partenaire Émergent de l'Année – Canada en 2023

(Source: beyondcloudconsulting.com)(Source: beyondcloudconsulting.com), et en 2024, il a remporté le prix de

Partenaire Alliance Canadien de l'Année (la plus haute distinction au Canada) (Source:

beyondcloudconsulting.com)(Source: beyondcloudconsulting.com). Beyond Cloud a également accumulé de

nombreux Spotlight Awards dans diverses micro-verticales – de la Distribution en gros (2021) à l'Agriculture,

l'Alimentation et les Boissons, l'Automobile (2023) et même l'IA/Robotique et l'Éducation (Source:

beyondcloudconsulting.com)(Source: beyondcloudconsulting.com). Cela indique une vaste expérience dans

diverses industries. Le succès rapide de l'équipe peut être attribué à une expertise approfondie de NetSuite et à

un accent mis sur la satisfaction client (nombre de ses récompenses sont liées à des histoires de succès client

dans ces catégories).

Services : Beyond Cloud fournit des services NetSuite de bout en bout : conseil ERP, implémentations,

développement personnalisé, intégration et support géré. Ils suivent une méthodologie éprouvée qui met

l'accent sur la compréhension des processus métier des clients et l'alignement de NetSuite en conséquence

(l'équipe de direction comprend un architecte de solutions principal, et de nombreux membres de l'équipe ont des

antécédents en comptabilité pour s'assurer que la conception de l'ERP répond aux besoins financiers). Beyond

Cloud a développé des accélérateurs de solutions spécifiques pour certaines industries – par exemple, ils ont une

expertise en NetSuite pour la Fintech, la Greentech, les Sciences de la Vie, la Fabrication, les Services, les

Logiciels et la Distribution en Gros, comme indiqué sur leur site (Source: staria.com)(Source: staria.com). Ils

développent également des SuiteApps NetSuite pour la localisation (étant basés au Canada, ils ont géré la paie

canadienne, les taxes, etc., et ont étendu cette compétence aux projets mondiaux nécessitant des adaptations

spécifiques à chaque pays).
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Le cabinet offre des services de formation et de gestion du changement dans le cadre de leurs

implémentations, ce qui est important étant donné que les clients du marché intermédiaire qu'ils servent peuvent

être des utilisateurs d'ERP pour la première fois. De plus, Beyond Cloud s'engage souvent dans des

optimisations de Phase 2 – après la mise en service, aidant les clients à implémenter des modules avancés

(comme NetSuite Advanced Revenue Management, SuitePeople HR ou SuiteAnalytics) pour en tirer davantage de

valeur.

Secteurs d'activité : La portée sectorielle de Beyond Cloud est vaste, comme en témoignent ses Spotlight

Awards. Ils ont un succès notable dans l'Agriculture (par exemple, gestion agricole et chaîne

d'approvisionnement agroalimentaire sur NetSuite) (Source: fuuz.com), l'Alimentation et les Boissons

(implémentation de NetSuite pour les producteurs alimentaires, avec traçabilité des lots et personnalisations de

contrôle qualité), l'Automobile (peut-être distribution de pièces de rechange ou startups de véhicules

électriques), l'Aérospatiale (un Spotlight en 2023 suggère un cas de fabricant de pièces aérospatiales),

l'Éducation (EdTech ou institutions éducatives privées utilisant NetSuite pour la finance), la

Durabilité/Greentech (projets avec des entreprises de recyclage ou de technologies propres), et les

Logiciels/Technologie (entreprises SaaS). Ils ont également travaillé dans les Médias et l'Édition (prix en 2024)

et la Distribution en Gros (leur premier prix en 2021) (Source: beyondcloudconsulting.com)(Source:

beyondcloudconsulting.com). Cela démontre une capacité à adapter NetSuite à de nombreux cas d'utilisation.

Généralement, leurs clients sont des scale-ups et des entreprises à forte croissance qui ont besoin d'un ERP

pour professionnaliser leurs opérations. Beyond Cloud se positionne souvent comme aidant les « entreprises en

croissance à évoluer au niveau international », et son équipe comprend non seulement des technologues, mais

aussi des comptables compétents (plus de 250 professionnels de la comptabilité maîtrisant NetSuite) pour

soutenir les besoins d'externalisation financière (Source: staria.com)(Source: staria.com). En fait, la société mère

(ou une filiale proche) de Beyond Cloud semble offrir des services de comptabilité et de paie, ce qui signifie que

les clients peuvent obtenir à la fois un ERP et un support back-office en un seul endroit.

Facteurs de différenciation : Le facteur de différenciation de Beyond Cloud est une combinaison d'une

approche locale et d'une expertise de classe mondiale. Ils sont très impliqués auprès des clients canadiens du

marché intermédiaire, travaillant souvent sur site et en étroite collaboration avec les équipes clientes (Source:

houseblend.io)(Source: houseblend.io). Ce « style de conseil personnalisé » résonne auprès des clients qui

souhaitent un véritable partenaire dans leur parcours NetSuite (Source: houseblend.io). En même temps,

l'accumulation de récompenses NetSuite par Beyond Cloud dans tant de catégories indique une équipe très

polyvalente et compétente. Peu de partenaires de sa taille peuvent revendiquer huit Spotlight Awards en deux

ans, plus le prix de Partenaire de l'Année pour le pays (Source: beyondcloudconsulting.com)(Source:

beyondcloudconsulting.com). Cela reflète de solides résultats de projet et une grande satisfaction client.

Technologiquement, Beyond Cloud est expert en développement SuiteCloud et en intégrations – ils ont abordé

des projets impliquant l'IA/robotique, indiquant une aisance avec les technologies de pointe et peut-être des

intégrations IoT (par exemple, l'intégration de données robotiques avec NetSuite). De plus, la capacité de Beyond

Cloud à obtenir des résultats dans des industries disparates suggère une base de connaissances interne et une

méthodologie robustes qu'ils adaptent à chaque micro-verticale. Ils partagent souvent des informations (des

blogs comme « Pourquoi NetSuite est meilleur qu'Intacct » (Source: beyondcloudconsulting.com) témoignent de
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leur leadership éclairé). En somme, Beyond Cloud Consulting est rapidement devenu le partenaire NetSuite de

référence au Canada pour de nombreux secteurs, combinant le service personnalisé d'un cabinet boutique avec

l'innovation et la rigueur d'un cabinet de conseil plus important.

Staria – La puissance NetSuite axée sur le BPO en Europe

Contexte : Staria est une entreprise basée en Finlande qui est devenue l'un des principaux fournisseurs de

solutions NetSuite dans la région EMEA. Fondée en 2003 initialement comme une entreprise de services

comptables, Staria s'est ensuite développée dans le conseil NetSuite comme offre principale. Elle est désormais

reconnue comme le partenaire NetSuite leader en Europe(Source: staria.com), au service des entreprises à

forte croissance avec un modèle de guichet unique. Staria a été reconnue comme Partenaire Fournisseur de

Solutions Oracle NetSuite EMEA de l'Année 2024, ainsi que pour avoir atteint le Plus grand nombre de

nouveaux logos en Europe cette année-là (Source: staria.com)(Source: staria.com) – soulignant à la fois sa

qualité et son succès à acquérir de nouveaux clients. Cela prolonge une série de plusieurs prix de Partenaire de

l'Année remportés par Staria les années précédentes. Le PDG de l'entreprise, Artti Aurasmaa, souligne la mission

de Staria d'être les « conseillers de croissance les plus fiables » de ses clients (Source: staria.com)(Source:

staria.com).

Services : Le modèle de Staria est quelque peu unique : il offre du conseil/implémentation ERP NetSuite ainsi

que des services externalisés de comptabilité, de paie et de DAF. Les clients peuvent utiliser Staria non

seulement pour déployer NetSuite, mais aussi pour gérer leurs processus financiers quotidiens dans plusieurs

pays. Cette approche intégrée séduit les entreprises à forte croissance qui se développent à l'international sans

avoir à constituer des équipes financières locales dans chaque juridiction. Staria fournit des Services

Comptables Mondiaux dans plus de 40 pays via ses bureaux et son réseau de partenaires (Source: staria.com).

Côté NetSuite, Staria offre la gamme complète de services d'implémentation, de développement de SuiteApp

(notamment pour la localisation) et de support. Ils ont développé plusieurs SuiteApps NetSuite pour les

localisations européennes (par exemple, des bundles de localisation pour la Finlande, la Suède, etc., couvrant la

conformité financière locale) (Source: staria.com). Ils ont également créé des solutions comme Naviloq (un outil

de BI et de planification intégré à NetSuite) et des modules complémentaires de gestion des dépenses (Source:

staria.com).

Staria peut répondre aux besoins d'entreprises à différents stades : ils proposent des « Solutions pour Start-ups,

Scale-ups, Entreprises » adaptées (Source: staria.com). Par exemple, une startup pourrait utiliser les services

comptables de Staria et une édition plus légère de NetSuite ; une scale-up pourrait implémenter NetSuite

OneWorld pour des opérations multi-filiales ; une entreprise pourrait utiliser Staria pour la consolidation de la paie

transfrontalière. Il est important de noter que l'équipe de Staria comprend des consultants NetSuite et des

comptables certifiés travaillant ensemble, ce qui garantit que la configuration de l'ERP et les opérations

financières s'alignent étroitement. Ils disposent également d'une grande organisation de support pour aider les

clients après la mise en service (en plusieurs langues).
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Secteurs d'activité : Staria ne se limite pas à un ensemble restreint d'industries ; elle se concentre plutôt sur les

entreprises à forte croissance souvent soutenues par du capital-risque ou du capital-investissement. Cela inclut

de nombreuses entreprises de Logiciels/SaaS, startups Fintech, scale-ups manufacturières et cabinets de

Services Professionnels se développant à travers l'Europe. Ils ont un accent particulier sur des verticales comme

la Fintech, la Greentech, les Sciences de la Vie, les Logiciels, la Distribution en Gros (comme indiqué sur la

liste de services de leur site) (Source: staria.com)(Source: staria.com). Pour les clients de la fabrication et de la

distribution, la combinaison de l'ERP et de la comptabilité en temps réel transfrontalière de Staria est attrayante –

ils peuvent consolider facilement les finances et gérer la chaîne d'approvisionnement dans NetSuite. Un succès

client médiatisé est la manière dont Staria aide « certaines des entreprises à forte croissance les plus

performantes d'Europe » à se développer à l'échelle mondiale (Source: staria.com) – parmi les clients figurent des

entreprises comme Wolt (livraison de repas, désormais présente dans de nombreux pays) et Smartly.io (SaaS de

marketing), pour lesquelles Staria a soutenu des déploiements NetSuite multi-pays tout en gérant l'administration

financière locale. La vaste expérience de Staria (plus de 500 projets NetSuite livrés et plus de 160

certifications NetSuite en interne (Source: staria.com)(Source: staria.com)) signifie qu'ils ont abordé de

nombreux secteurs et scénarios, de la facturation par abonnement à la consolidation multi-devises.

Facteurs de différenciation : Le principal facteur de différenciation de Staria est sa capacité de « guichet

unique » : ERP plus services externalisés. Elle peut implémenter NetSuite et ensuite gérer littéralement le back-

office pour le client (tenue de livres, déclarations fiscales, paie) dans de nombreux pays, de l'Europe à l'APAC.

Ceci est attrayant pour les entreprises qui souhaitent rester agiles et se concentrer sur leur cœur de métier tout

en se développant. De plus, Staria met fortement l'accent sur la localisation et la conformité, ce qui est essentiel

dans le patchwork de réglementations européennes. Leurs SuiteApps pour la localisation et une équipe de plus de

250 comptables connaissant les PCGR locaux donnent aux clients l'assurance que leur système NetSuite

répondra à toutes les exigences locales (Source: staria.com)(Source: staria.com). Staria se distingue également

par sa taille dans la région EMEA – avec plus de 250 employés et en croissance, elle est de taille moyenne, mais

elle surpasse de nombreux partenaires locaux. La combinaison de l'expertise fonctionnelle (comptables) et de

l'expertise technique NetSuite au sein d'une même équipe conduit à des solutions complètes (par exemple,

garantir qu'une implémentation est prête pour l'audit et efficace). Enfin, les récompenses répétées de Staria pour

l'acquisition de nouveaux clients témoignent de son sens commercial – elle a affiné ses offres (comme des

packages de déploiement rapide pour les startups) qui attirent de nombreux nouveaux utilisateurs de NetSuite. En

résumé, Staria incarne le cabinet de conseil ERP moderne en EMEA : axé sur le cloud, orienté vers la croissance,

et fournissant à la fois des logiciels et des services pour permettre l'expansion internationale de ses clients.

TeamBlueSky – Partenaire Alliance ANZ combinant services de DAF et

NetSuite

Contexte : TeamBlueSky est un partenaire Alliance NetSuite boutique basé à Adélaïde, Australie-Méridionale

(Source: myerp.guru). Établi vers 2008 (l'équipe a plus de 15 ans d'expérience selon son site (Source:

teambluesky.com.au)), TeamBlueSky a connu une croissance constante en offrant un mélange de conseil

NetSuite et d'externalisation du back-office. En 2024, TeamBlueSky a été reconnu comme Partenaire Alliance

ANZ (Australie-Nouvelle-Zélande) de l'Année de NetSuite (Source: netsuite.com), soulignant son leadership
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sur le marché intermédiaire de cette région. Le cabinet est dirigé par son fondateur Anthony Chu (Directeur

Général) et une équipe de direction ayant des antécédents en comptabilité et en informatique. Leur philosophie

est de devenir une extension de confiance des équipes de leurs clients, agissant souvent comme un DAF ou un

département financier externalisé pour les entreprises utilisant NetSuite.

Modèle de service : Le modèle de service de TeamBlueSky est distinctif car il combine l'implémentation de

l'ERP NetSuite avec des services financiers et administratifs continus. Côté NetSuite, ils réalisent des

implémentations, des personnalisations et des projets d'intégration comme un cabinet de conseil typique. Mais

après la mise en service, les clients peuvent engager TeamBlueSky pour l'Externalisation des Processus Métier

(BPO) et des offres de « DAF en tant que Service »(Source: teambluesky.com.au)(Source:

teambluesky.com.au). Concrètement, TeamBlueSky gérera la comptabilité quotidienne d'un client, les comptes

fournisseurs/clients, le traitement de la paie, la conformité fiscale (déclaration BAS en Australie) (Source:

teambluesky.com.au), et même la gestion financière de niveau supérieur (budgétisation, prévisions de flux de

trésorerie, stratégie financière) (Source: teambluesky.com.au) – le tout en utilisant le système NetSuite du client.

Ils fournissent également des services de conseil de DAF Virtuel de manière continue, où des professionnels de

la finance expérimentés de leur équipe travaillent avec les dirigeants du client sur la planification et l'analyse

financières (Source: teambluesky.com.au)(Source: teambluesky.com.au).

De plus, TeamBlueSky propose des services de formation NetSuite pour les utilisateurs et de support géré pour

optimiser les configurations. Ils ont des capacités en développement NetSuite (SuiteScript) pour les

personnalisations et construisent des intégrations avec d'autres systèmes si nécessaire (ils mentionnent

l'intégration de JCurve – une édition de NetSuite pour petites entreprises – et d'autres applications) (Source:

teambluesky.com.au)(Source: teambluesky.com.au). De manière unique, ils offrent même des services

d'externalisation de la paie, en particulier pour les clients utilisant la SuiteApp Infinet Cloud (ZonePayroll) sur

NetSuite (Source: teambluesky.com.au).

Secteurs d'activité et Clients : TeamBlueSky sert principalement les petites et moyennes entreprises en

Australie et en Nouvelle-Zélande. Beaucoup de ses clients sont des entreprises qui souhaitent utiliser NetSuite

mais ne disposent pas d'une grande équipe interne de finance/informatique. Par secteur, ils ont travaillé avec des

cabinets de services professionnels, des organisations à but non lucratif, des startups technologiques et

des fabricants/distributeurs légers. Par exemple, ils pourraient implémenter NetSuite pour un détaillant e-

commerce en croissance et ensuite gérer sa comptabilité mensuelle et ses rapprochements d'inventaire en tant

que service. Leur partenariat JCurve indique qu'ils s'adressent également aux petites entités (JCurve ERP est

NetSuite sous une licence PME en ANZ). Le trait commun est que ces clients valorisent l'externalisation des

opérations non essentielles. Le site de TeamBlueSky souligne comment ils aident les clients à « prendre le

contrôle des fonctions back-office et à rationaliser les processus », agissant comme un partenaire à long

terme (Source: teambluesky.com.au)(Source: teambluesky.com.au).

Un élément notable est l'expérience de TeamBlueSky en matière de conformité en Australie – par exemple, la

déclaration BAS (Business Activity Statement) pour la GST et la conformité de la paie. En offrant des services

d'agent BAS (Source: teambluesky.com.au), ils attirent les clients qui ont besoin d'un ERP et d'un moyen de
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respecter leurs obligations fiscales sans embaucher d'experts en interne. Ceci est également attrayant pour les

entreprises étrangères s'établissant en ANZ, qui peuvent compter sur TeamBlueSky pour implémenter NetSuite et

gérer les tâches financières locales.

Facteurs de différenciation : TeamBlueSky se distingue en estompant la frontière entre le consultant ERP et le

département financier externalisé. Ce modèle hybride signifie que les clients bénéficient à la fois d'une solution

technologique et de l'expertise humaine pour la gérer. C'est une forme de « service ERP géré » qui peut réduire

considérablement le coût total de possession pour les clients – ils n'ont pas besoin de recruter des comptables à

temps plein ou des administrateurs NetSuite, car TeamBlueSky remplit ces rôles à distance. La transparence et la

confiance sont essentielles à ce modèle : TeamBlueSky met l'accent sur la fourniture d'une visibilité complète aux

clients sur le travail effectué et les résultats obtenus (Source: teambluesky.com.au)(Source: teambluesky.com.au),

instaurant ainsi la confiance en tant que membre d'équipe virtuel. Un autre facteur de différenciation est la

flexibilité – leurs services sont évolutifs et peuvent être adaptés aux besoins actuels du client, ce qui est idéal

pour les entreprises en croissance qui peuvent augmenter ou ajuster leurs niveaux de support au fil du temps

(Source: teambluesky.com.au).

Avec leur prix de Partenaire Alliance NetSuite de l'année (ANZ), TeamBlueSky a prouvé que ce modèle trouve

un écho sur le marché (Source: netsuite.com). Cela signifie probablement qu'ils ont livré des projets NetSuite

exceptionnels et considérablement développé leur clientèle. Leur accent sur les meilleures pratiques en

comptabilité et en stratégie (via des services de DAF virtuel) en parallèle avec leurs compétences techniques en

ERP offre une solution holistique. Pour les entreprises en Australie/Nouvelle-Zélande à la recherche à la fois d'un

ERP cloud et d'un partenaire de confiance pour le gérer, TeamBlueSky offre une proposition convaincante –

agissant efficacement comme un département financier et informatique externalisé, optimisé par NetSuite.

Pour résumer l'étendue des services, la portée géographique, les secteurs d'activité et les facteurs de

différenciation de ces cabinets de conseil émergents, le tableau ci-dessous offre une comparaison de haut

niveau :
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CABINET DE

CONSEIL

FONDATION

/ SIÈGE

SOCIAL

PRINCIPALES

OFFRES DE

SERVICES

SECTEURS D'ACTIVITÉ

DESSERVIS

FACTEURS DE

DIFFÉRENCIATION

NOTABLES ET

CROISSANCE

HouseBlend.io

2019

(Montréal,

Canada)

Implémentation

NetSuite et projets de

« sauvetage » ;

développement

personnalisé ;

architecture

d'intégration ;

formation et support ;

Services

d'applications gérées

(administrateur à

temps partiel)

(Source:

houseblend.io)

(Source:

houseblend.io)

Électronique, Services

sur le terrain,

Maintenance de

bâtiments, Publicité,

Alimentation et boissons

(Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io)

Expertise en missions

de sauvetage pour les

projets échoués

(Source: houseblend.io)

; connaissance

approfondie des

modules avancés

(WMS, SuiteBilling, etc.)

(Source: houseblend.io)

; se concentre sur les

transformations

numériques soutenues

par le capital-

investissement(Source:

houseblend.io) ; dirigé

par le fondateur avec

une discipline

olympienne (Nicolas

Bean) favorisant une

approche pratique et

axée sur les affaires

(Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io).

Croissance rapide en

tant que cabinet

boutique de référence

pour les clients du

marché intermédiaire

ayant besoin de

solutions de

redressement.

Bryant Park

Consulting

~2017 (New

York, USA)

Implémentations ERP

NetSuite de bout en

bout ;

personnalisations

SuiteScript/SuiteFlow ;

intégration de

systèmes ; gestion du

changement et

formation ;

Fabrication (y compris

produits chimiques),

Distribution en gros,

Produits promotionnels,

Services financiers,

Sports/Divertissement

(Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io)

Primé (Partenaire

Alliance NA de l'année

2024 – Produits)

(Source: houseblend.io)

avec 5 Spotlight Awards

en hiver 2024 (Source:

houseblend.io) ; solide

en implémentations

NetSuite CPQ
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https://www.houseblend.io/#:~:text=,Vertical%20Specialization
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=HouseBlend,and%20Tailored%20Transformations
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=investors%2C%20where%20time%20and%20efficiency,requirements%20beyond%20basic%20ERP%20configuration
https://www.houseblend.io/#:~:text=Houseblend%20has%20a%20specific%20niche,those%20backed%20by%20private%20equity
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Founded%20by%20Nicolas%20Bean%20%E2%80%93,io%29%28Source
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=roadmaps%20without%20compromising%20quality
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Industries%20and%20Clients%3A%20Bryant%20Park,companies%20in%20this%20segment%20implement
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=industrial,specific%20software
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=on%20transforming%20mid,Source
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=netsuite,different%20NetSuite%20modules%20and%20industries
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/netsuite-conseil-cabinets-boutique
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optimisation/support

continu (Source:

houseblend.io)

(Source:

houseblend.io)

(configuration-prix-

devis) (Source:

houseblend.io) ; a

développé des

solutions micro-

verticales (ex. pour les

produits promotionnels,

la distribution de

meubles) (Source:

houseblend.io) ; projets

notables comme Miami

Marlins (ERP pour

l'industrie du sport)

(Source: houseblend.io).

Combine l'agilité d'une

boutique avec des

méthodologies

éprouvées (l'équipe «

peut tout gérer » pour le

marché intermédiaire)

(Source: houseblend.io).

Bridgepoint

Consulting

2009

(Austin,

USA) –

Pratique

NetSuite

étendue au

milieu des

années

2010

Implémentations

NetSuite (en

particulier les

cessions M&A) ;

réingénierie des

processus financiers ;

développement

d'automatisation

personnalisée ;

intégrations (CRM,

outils de

budgétisation) ;

support/administration

NetSuite géré

(Source:

houseblend.io)

(Source:

houseblend.io)

Sociétés de portefeuille

de capital-investissement

; startups

logicielles/technologiques

; Services professionnels

; Services de santé ;

Énergie (Source:

houseblend.io)(Source:

houseblend.io)

Spécialiste des

cessions de capital-

investissement

(Spotlight Award 2024

dans la catégorie PE)

(Source: houseblend.io)

; expertise

financière/comptable

(équipe dirigée par des

CPA) qui éclaire la

conception de l'ERP

(Source: houseblend.io)

; excelle dans les

déploiements rapides

sous des délais serrés

(délais des services de

transition) (Source:

houseblend.io) ;

solutions personnalisées
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https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Services%20and%20Specializations%3A%20Bryant%20Park,such%20as%20helping%20a%20manufacturing
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=customization%20,Another%20niche%20is
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=netsuite,different%20NetSuite%20modules%20and%20industries
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=bryantparkconsulting,com
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=bryantparkconsulting
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=track%20record%20of%20successful%20CPQ,com
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=number%20isn%E2%80%99t%20publicly%20stated,Source
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Services%20and%20Specializations%3A%20Bridgepoint%20offers,and%20go%20live%20on
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=automating%20complex%20billing%20allocations,meet%20unique%20client%20needs
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=for%20Bridgepoint%E2%80%99s%20success%20in%20migrating,off
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Riveron%20Full,functional%20accounting%20%26%20tech%20teams
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Oracle%20NetSuite%20Alliance%20Partner%20Spotlight,off
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=undergoing%20change%29,NetSuite%20implementation%2C%20integration%2C%20customization%3B%20SuiteApp
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=bridgepointconsulting,not%20only%20implemented%20NetSuite%20but
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/netsuite-conseil-cabinets-boutique
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pour les processus

intersociétés et de

facturation complexes

(Source: houseblend.io).

Récemment acquise par

Addison Group, ce qui a

renforcé ses ressources.

Plative ~2014 (New

York, USA)

Implémentation et

optimisation d'ERP

NetSuite ; intégration

multi-cloud (NetSuite

+ Salesforce/CRM) ;

développement

SuiteCloud ;

connecteur

propriétaire

Salesforce-NetSuite ;

services gérés

(Source:

houseblend.io)

(Source:

houseblend.io)

Logiciels/SaaS (Haute

Technologie), Services

professionnels,

Éducation/EdTech,

Organisations à but non

lucratif,

Construction/Immobilier

(Source: houseblend.io)

(Source: houseblend.io)

Expertise multi-

CRM/ERP (alliance

Salesforce) – offre des

solutions unifiées du

front-office au back-

office ; accent sur

l'implémentation

rapide (a remporté le

Spotlight Award pour le

déploiement rapide en

haute technologie)

(Source: houseblend.io)

; dispose

d'accélérateurs et pose

des questions « axées

sur les résultats » pour

aligner la technologie

sur la stratégie

commerciale (Source:

houseblend.io) ;

propriété intellectuelle

d'intégration

(connecteurs pré-

construits) accélérant le

cycle de commande-

encaissement (Source:

houseblend.io).

Réputation pour des

délais rapides et une

communication solide

(Source: houseblend.io).

Croissance mondiale

tout en maintenant une
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https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=bridgepointconsulting,not%20only%20implemented%20NetSuite%20but
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=from%20a%20parent%20company%E2%80%99s%20legacy,This%20highlights
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=consultative%20style%20ensures%20the%20technology,in%20technology%20and%20services%20industries
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=They%20have%20developed%20a%20proprietary,cycles%20for%20clients%20who%20use
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Industries%20and%20Clients%3A%20Plative%20serves,completion%20revenue%20recognition.%20Plative%E2%80%99s%20cross
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=have%20a%20strong%20focus%20on,What%E2%80%99s%20common%20is%20their
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Gold,end%20business%20processes
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=Services%20and%20Specializations%3A%20Plative%20provides,office%20and
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=consultative%20style%20ensures%20the%20technology,in%20technology%20and%20services%20industries
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=consultants%2C%20SuiteCloud%20developers%2C%20and%20Salesforce,advice%20based%20on%20your%20best
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/netsuite-conseil-cabinets-boutique
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éthique axée sur le

client, « service de

niveau entreprise pour

tous » (Source:

houseblend.io).

Accrete

Consulting

2018 (USA ;

également

Afrique du

Sud)

Implémentations

NetSuite avec

spécialisation en

gestion des services

sur le terrain (FSM) ;

SuiteApps

personnalisées (ex.

PoolSmart pour les

services de piscine)

(Source: linkedin.com)

; amélioration des

processus métier

(IoT/IA dans les

services) ; support

NetSuite + FSM ;

implémentations de

cessions de capital-

investissement

(Source: linkedin.com)

Services et maintenance

sur le terrain (piscine et

spa, CVC, métiers

spécialisés) (Source:

accrete.com) ; Services

industriels ; Location

d'équipements ;

également des sociétés

de portefeuille dans

diverses industries (via le

capital-investissement)

Leader de niche FSM

(le plus grand nombre

de projets NetSuite FSM

livrés en 2024) (Source:

accrete.com) –

connaissance

approfondie de la

répartition, des contrats

de service, etc. ; a

développé la solution

verticale PoolSmart

(ERP+FSM en 80 jours)

(Source: linkedin.com)

(Source: linkedin.com) ;

Nommé Partenaire

Émergent de l'année

2024(Source:

netsuite.com) et PE

Spotlight (hiver 2025)

(Source: linkedin.com) ;

solide en intégrations

M&A pour les

entreprises de services

(mise à l'échelle de

NetSuite sur les unités

acquises) (Source:

linkedin.com). Se

différencie en

combinant l'expertise

des opérations sur le

terrain avec le savoir-

faire financier NetSuite,

ainsi que des

partenariats innovants

(Appify pour l'UX
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https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=consultants%2C%20SuiteCloud%20developers%2C%20and%20Salesforce,advice%20based%20on%20your%20best
https://www.houseblend.io/articles/leading-netsuite-consulting-firms-north-america/#:~:text=recognition%2C%20and%20other%20processes%20common,in%20technology%20and%20services%20industries
https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting#:~:text=,We%E2%80%99re%20also
https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting
https://accrete.com/industries/#:~:text=Industries%20,These
https://accrete.com/services/#:~:text=Field%20Service%20Management%20%28FSM%29,We%20understand%20the%20intricacies
https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting#:~:text=,We%E2%80%99re%20also
https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting#:~:text=excited%20to%20announce%C2%A0PoolSmart%2C%20a%20game,designed%20for%20businesses%20looking%20to
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/netsuite-celebrates-and-thanks-2024-partners-of-the-year.shtml#:~:text=North%20America%20Alliance%20Partner%20of,the%20Year%E2%80%94Services%3A%20Caravel
https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting
https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/netsuite-conseil-cabinets-boutique


CABINET DE

CONSEIL

FONDATION

/ SIÈGE

SOCIAL

PRINCIPALES

OFFRES DE

SERVICES

SECTEURS D'ACTIVITÉ

DESSERVIS

FACTEURS DE

DIFFÉRENCIATION

NOTABLES ET

CROISSANCE

personnalisée) (Source:

linkedin.com).

BlueCollar

Cloud

~2020

(Raleigh,

USA)

Fournisseur de

SuiteApp NetSuite et

conseil pour l'ERP de

construction ;

implémente NetSuite

avec BlueCollar

Projects (calcul des

coûts de projet,

facturation AIA, etc.

nativement dans

NetSuite) (Source:

bringitps.com)

(Source:

bringitps.com) ;

intégration des flux de

travail de construction

; formation et support

pour les entreprises

de construction.

Construction et sous-

traitance (Entrepreneurs

généraux, Sous-traitants

spécialisés) ; Matériaux

de

construction/Ingénierie ;

Entreprises basées sur

des projets (architecture,

etc.)

Focus vertical sur la

construction – a

développé une

SuiteApp entièrement

native pour la gestion

de la construction

(élimine le besoin de

systèmes tiers) (Source:

bringitps.com)(Source:

bringitps.com) ; fondé

par des experts en

finance de la

construction (des

décennies d'expérience

dans l'industrie)

(Source: bringitps.com)

; a remporté le prix

Breakthrough Alliance

Partner 2024(Source:

netsuite.com) ; répond

aux besoins de niche

(retenues de garantie,

conformité, ordres de

modification) au sein de

NetSuite. S'est associé

à un intégrateur

système plus grand

(Bring IT) pour étendre

son offre à l'échelle

mondiale (Source:

bringitps.com).

Hautement spécialisé,

comblant une lacune

dans les fonctionnalités

de NetSuite et

favorisant une adoption

rapide dans le secteur

de la construction.
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https://www.linkedin.com/company/accrete-consulting#:~:text=Appify%20and%20Accrete%20Consulting%20Expand,A
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=announce%20a%20new%20strategic%20partnership,standalone%20systems%20and%20disconnected%20workflows
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=%E2%80%9CAt%20BlueCollar%2C%20we%E2%80%99ve%20built%20construction,%E2%80%9D
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=announce%20a%20new%20strategic%20partnership,standalone%20systems%20and%20disconnected%20workflows
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=management%20directly%20into%20the%20cloud,standalone%20systems%20and%20disconnected%20workflows
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=%E2%80%9CAt%20BlueCollar%2C%20we%E2%80%99ve%20built%20construction,%E2%80%9D
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/netsuite-celebrates-and-thanks-2024-partners-of-the-year.shtml#:~:text=North%20America%20Alliance%20Partner%20of,the%20Year%E2%80%94Services%3A%20Caravel
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=Raleigh%2C%20North%20Carolina%2C%20April%2C%202025,standalone%20systems%20and%20disconnected%20workflows
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/netsuite-conseil-cabinets-boutique
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Bring IT

2015

(Durham,

USA ;

bureaux en

LatAm et

UE)

Services complets de

fournisseur de

solutions NetSuite :

implémentations,

personnalisations,

intégrations

(partenaires Celigo,

Boomi),

SuiteCommerce,

déploiements

mondiaux OneWorld ;

Services gérés et

optimisations ;

solutions sectorielles

(localisations fiscales,

gestion de franchises,

etc.) (Source:

bringitps.com)

(Source:

bringitps.com)

Fabrication, Vente en

gros/Distribution,

Énergie, Alimentation et

boissons, Commerce de

détail/e-Commerce,

Logiciels/Tech,

Franchises, Hôtellerie,

Santé, Construction

(Source: bringitps.com)

(Source: bringitps.com)

Entreprise à forte

croissance Inc. 5000

(4 années consécutives)

(Source: linkedin.com) ;

équipe de livraison

mondiale (bilingue,

multi-continentale)

desservant les

déploiements multi-

filiales ; plusieurs prix :

Partenaire LatAm de

l'année 2024, Partenaire

Alliance Ibérie 2024

(Source: netsuite.com)

(Source: netsuite.com) ;

vastes partenariats

technologiques (Avalara,

Domo, BlueCollar, etc.)

permettant des

solutions complètes

(Source: linkedin.com) ;

notable pour son

expertise localisée

(fiscalité LatAm,

intégrations UE) et ses

accélérateurs inter-

industries (ex.

automatisation QR dans

les entrepôts,

intégration OHIP pour

l'hôtellerie) (Source:

bringitps.com)(Source:

bringitps.com). Se

différencie par son

envergure + agilité –

une entreprise de taille

moyenne avec une

approche client de style

boutique et de

l'innovation.
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https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=,20
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=,seamlessly%20with%20your%20ecosystem%20for
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=,solutions%20to%20transform%20healthcare%20services
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=customer%20loyalty.%20%20,with%20scalable%20and%20integrated%20solutions
https://www.linkedin.com/company/bringitps#:~:text=integration%20experts,com
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/netsuite-celebrates-and-thanks-2024-partners-of-the-year.shtml#:~:text=Asia%20Alliance%20Partner%20of%20the,Year%3A%20AVC%20Software%20Consulting
https://www.netsuite.com/portal/resource/articles/erp/netsuite-celebrates-and-thanks-2024-partners-of-the-year.shtml#:~:text=Alliance%20Partner%20of%20the%20Year%E2%80%94Italy%3A,M3G%20Consulting
https://www.linkedin.com/company/bringitps#:~:text=more,com
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=,17
https://www.bringitps.com/bring-it-and-bluecollar-partnership/#:~:text=%2A%20NetSuite%20Latam%20Localizations%20Expert,21
https://houseblend.io/?utm_source=pdf
https://houseblend.io/articles/fr/netsuite-conseil-cabinets-boutique


| Beyond Cloud Consulting | 2019 (Toronto, Canada) | Conseil et implémentation NetSuite ; personnalisation et

scripting ; intégration de systèmes ; formation et gestion du changement ; support. Offre également des conseils

sur les meilleures pratiques et peut assister avec des services supplémentaires (comptabilité, via des partenaires)

(Source: staria.com)(Source: beyondcloudconsulting.com). | Marché intermédiaire diversifié : Logiciels/SaaS,

Agriculture, Alimentation et Boissons, Distribution en gros, Automobile, Aérospatiale, Éducation, Robotique/IA,

Durabilité, Médias/Édition (Source: beyondcloudconsulting.com)(Source: beyondcloudconsulting.com) |

Ascension fulgurante au Canada – Partenaire canadien de l'année 2024 (Source: beyondcloudconsulting.com),

Partenaire émergent 2023 (Source: beyondcloudconsulting.com) ; plus de 8 NetSuite Spotlight Awards dans

diverses verticales (agro-industrie, IA, etc.) (Source: beyondcloudconsulting.com)(Source:

beyondcloudconsulting.com) démontrant sa polyvalence ; approche très personnalisée et axée sur le local

appréciée par les clients (Source: houseblend.io) ; l'équipe comprend des CPA et d'anciens experts de l'industrie,

permettant des solutions sur mesure. Réputée pour aborder des projets complexes (multi-filiales, cas d'utilisation

innovants) avec une équipe relativement petite en s'appuyant sur une méthodologie solide et un dévouement à la

réussite client. | | Staria | 2003 (Helsinki, Finlande) – Partenaire NetSuite depuis ~2016 | Fournisseur de

solutions NetSuite et BPO : implémentation ERP, développement de SuiteApp (localisations), support ; plus

externalisation de la comptabilité, de la paie, services de DAF dans plus de 40 pays (Source: staria.com) ;

solutions BI et EPM (Naviloq) (Source: staria.com). Service spécial "guichet unique" pour les entreprises en

croissance internationale. | Entreprises à forte croissance et internationales dans les Logiciels/SaaS, Fintech, Jeux,

Fabrication, Services professionnels, Distribution en gros. Vaste expérience des environnements réglementaires

européens. | Meilleur partenaire NetSuite EMEA 2024 (Fournisseur de solutions de l'année) (Source:

staria.com) ; également le plus grand nombre de nouveaux logos en Europe en 2024 (Source: staria.com) ; plus

de 250 employés, 160 certifications NetSuite(Source: staria.com) – l'une des plus grandes équipes dédiées en

UE ; offre une combinaison unique d'ERP + externalisation comptable (les clients peuvent entièrement

externaliser leurs finances sur NetSuite) (Source: staria.com) ; forte expertise en localisation (SuiteApps

spécifiques à chaque pays) (Source: staria.com) ; antécédents prouvés avec des entreprises "licornes" soutenues

par du capital-risque et en expansion mondiale. Différenciateur : simplifie les déploiements et opérations multi-

pays en fournissant à la fois la technologie et le support financier continu sous un même toit. | | TeamBlueSky |

~2008 (Adélaïde, Australie) | Implémentation et personnalisation NetSuite ; Services gérés et support ;

Externalisation des processus métier (administration des comptes, tenue de livres) (Source:

teambluesky.com.au)(Source: teambluesky.com.au) ; conseil en DAF virtuel (budgétisation, conformité, stratégie)

(Source: teambluesky.com.au) ; externalisation de la paie (Infinet Cloud) (Source: teambluesky.com.au) ;

formation NetSuite. | Petites et moyennes entreprises en Australie/Nouvelle-Zélande dans les Services

professionnels, Startups technologiques, Organisations à but non lucratif, Fabrication légère, E-commerce.

Souvent des entreprises sans équipes financières/informatiques internes, y compris des filiales de sociétés

mondiales en ANZ. | Partenaire Alliance ANZ de l'année 2024(Source: netsuite.com) ; modèle hybride

consultant/BPO – un seul fournisseur pour l'ERP et les opérations financières continues (Source:

teambluesky.com.au)(Source: teambluesky.com.au) ; plus de 15 ans sur le marché ANZ avec une connaissance

approfondie des exigences locales (GST/BAS, paie) (Source: teambluesky.com.au) ; offre des conseils de niveau

DAF aux clients qui n'ont pas de finance stratégique en interne (Source: teambluesky.com.au) ; engagement très
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flexible et évolutif (forfaits de services sur mesure) (Source: teambluesky.com.au) menant à des relations clients

à long terme. Se distingue en permettant aux clients de se concentrer sur leur cœur de métier tandis que BlueSky

gère le reste via NetSuite. |

Sources : Les sites web des entreprises, les communiqués de presse et blogs d'Oracle NetSuite, les sites

d'actualités de l'industrie et les répertoires de partenaires ont été utilisés pour compiler les informations ci-

dessus (Source: houseblend.io)(Source: netsuite.com) (Source: linkedin.com)(Source: staria.com). Toutes les

données et affirmations sont basées sur des sources publiques vérifiées, y compris les annonces de prix et les

études de cas issues de publications crédibles. Chacune de ces entreprises émergentes démontre que, dans

l'écosystème NetSuite, les cabinets de conseil boutique et de taille moyenne peuvent stimuler l'innovation et

offrir une valeur exceptionnelle, surpassant souvent les grands fournisseurs dans des domaines spécifiques. En

tirant parti d'une expertise approfondie des produits, d'une spécialisation sectorielle et d'un service très

personnalisé, ces cabinets de conseil ont su se forger des positions uniques – qu'il s'agisse de sauver une

implémentation ratée, d'optimiser un ERP pour une industrie de niche, ou de fournir une solution tout-en-un pour

les entreprises en croissance.

Lors de l'évaluation des partenaires NetSuite, les organisations devraient considérer non seulement les grands

noms, mais aussi ces étoiles montantes. Nombre d'entre elles offrent l'attention personnalisée, la flexibilité et

les connaissances spécialisées qui peuvent être cruciales pour un projet NetSuite réussi. Comme on l'a vu avec

les entreprises présentées – des missions de sauvetage créatives de HouseBlend aux services mondiaux à

guichet unique de Staria – le paysage des partenaires NetSuite est riche en options adaptées aux différents

besoins. Effectuer une diligence raisonnable (examiner les études de cas, vérifier les certifications et parler avec

des références) est essentiel pour trouver le meilleur partenaire. Avec le bon partenaire, même une

implémentation ERP complexe peut devenir un catalyseur pour une efficacité améliorée, une gestion financière

perspicace et une croissance évolutive pour les années à venir (Source: houseblend.io). Chacun des consultants

mis en avant ci-dessus a prouvé sa capacité à exploiter le potentiel de NetSuite de manière unique, annonçant un

avenir prometteur pour l'excellence du conseil boutique dans l'espace ERP.

Étiquettes: netsuite, implementation-erp, technologie-affaires, cabinets-conseil, selection-partenaires, conseil-boutique,

integrateur-systemes

À propos de Houseblend

HouseBlend.io is a specialist NetSuite™ consultancy built for organizations that want ERP and integration projects to

accelerate growth—not slow it down. Founded in Montréal in 2019, the firm has become a trusted partner for venture-

backed scale-ups and global mid-market enterprises that rely on mission-critical data flows across commerce, finance and

operations. HouseBlend’s mandate is simple: blend proven business process design with deep technical execution so that

clients unlock the full potential of NetSuite while maintaining the agility that first made them successful.

Much of that momentum comes from founder and Managing Partner Nicolas Bean, a former Olympic-level athlete and 15-

year NetSuite veteran. Bean holds a bachelor’s degree in Industrial Engineering from École Polytechnique de Montréal and

is triple-certified as a NetSuite ERP Consultant, Administrator and SuiteAnalytics User. His résumé includes four end-to-end
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corporate turnarounds—two of them M&A exits—giving him a rare ability to translate boardroom strategy into line-of-

business realities. Clients frequently cite his direct, “coach-style” leadership for keeping programs on time, on budget and

firmly aligned to ROI.

End-to-end NetSuite delivery. HouseBlend’s core practice covers the full ERP life-cycle: readiness assessments, Solution

Design Documents, agile implementation sprints, remediation of legacy customisations, data migration, user training and

post-go-live hyper-care. Integration work is conducted by in-house developers certified on SuiteScript, SuiteTalk and

RESTlets, ensuring that Shopify, Amazon, Salesforce, HubSpot and more than 100 other SaaS endpoints exchange data with

NetSuite in real time. The goal is a single source of truth that collapses manual reconciliation and unlocks enterprise-wide

analytics.

Managed Application Services (MAS). Once live, clients can outsource day-to-day NetSuite and Celigo® administration to

HouseBlend’s MAS pod. The service delivers proactive monitoring, release-cycle regression testing, dashboard and report

tuning, and 24 × 5 functional support—at a predictable monthly rate. By combining fractional architects with on-demand

developers, MAS gives CFOs a scalable alternative to hiring an internal team, while guaranteeing that new NetSuite features

(e.g., OAuth 2.0, AI-driven insights) are adopted securely and on schedule.

Vertical focus on digital-first brands. Although HouseBlend is platform-agnostic, the firm has carved out a reputation

among e-commerce operators who run omnichannel storefronts on Shopify, BigCommerce or Amazon FBA. For these

clients, the team frequently layers Celigo’s iPaaS connectors onto NetSuite to automate fulfilment, 3PL inventory sync and

revenue recognition—removing the swivel-chair work that throttles scale. An in-house R&D group also publishes “blend

recipes” via the company blog, sharing optimisation playbooks and KPIs that cut time-to-value for repeatable use-cases.

Methodology and culture. Projects follow a “many touch-points, zero surprises” cadence: weekly executive stand-ups,

sprint demos every ten business days, and a living RAID log that keeps risk, assumptions, issues and dependencies

transparent to all stakeholders. Internally, consultants pursue ongoing certification tracks and pair with senior architects in a

deliberate mentorship model that sustains institutional knowledge. The result is a delivery organisation that can flex from

tactical quick-wins to multi-year transformation roadmaps without compromising quality.

Why it matters. In a market where ERP initiatives have historically been synonymous with cost overruns, HouseBlend is

reframing NetSuite as a growth asset. Whether preparing a VC-backed retailer for its next funding round or rationalising

processes after acquisition, the firm delivers the technical depth, operational discipline and business empathy required to

make complex integrations invisible—and powerful—for the people who depend on them every day.

AVERTISSEMENT

Ce document est fourni à titre informatif uniquement. Aucune déclaration ou garantie n'est faite concernant l'exactitude, l'exhaustivité

ou la fiabilité de son contenu. Toute utilisation de ces informations est à vos propres risques. Houseblend ne sera pas responsable des

dommages découlant de l'utilisation de ce document. Ce contenu peut inclure du matériel généré avec l'aide d'outils d'intelligence

artificielle, qui peuvent contenir des erreurs ou des inexactitudes. Les lecteurs doivent vérifier les informations critiques de manière

indépendante. Tous les noms de produits, marques de commerce et marques déposées mentionnés sont la propriété de leurs

propriétaires respectifs et sont utilisés à des fins d'identification uniquement. L'utilisation de ces noms n'implique pas l'approbation. Ce

document ne constitue pas un conseil professionnel ou juridique. Pour des conseils spécifiques à vos besoins, veuillez consulter des

professionnels qualifiés.
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